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Profesionalizovana sprava majetku v poslednich letech
ziskava na popularité. Stale vetsi pocet podnikatel fesi, jak zajistit,
aby hodnota jejich majetku neklesala a vynosy z ne¢j zabezpecovaly jejich
rodinu 1 do budoucna. I proto v rostouci mire jako adekvatni feseni voli
multi family office. S nim ted’ pod ndzvem ONE FAMILY OFFICE
ve spolupract se spickovymi investicnimi odborniky s mezindrodnimi
zkusenostmi prichdzeyi na wrh odbornict na spravu majetku

> advokdmi kanceldte HAVEL & PARTNERS.

TEXT ONDREJ GERNY / FOTO ARCHIV

Family office (rodinnd kanceldt) predstavuje
strukturu, kterd umoznuje nejen chranit, in-
vestovat a rozvijet rodinny majetek, ale také
zajistuje rozumnou distribuci vynost mezi
rodinné piislusniky. Jde o spojeni vhodnych
pravnich a danovych nastrojt, které vytvare-
ji odbornici a specialisté na miru konkrétni
rodiné. Vznikne tak bezpecny, ale zaroven fle-
xibilni systém pravidel, ktery je kromé spra-
vy majetku a investic zaméfen i na podporu
aktivnich ¢lena rodiny, planovani dédictvi,
ale také filantropii a dalsi aspekty rodinného
zivota. Fungovani family office stoji na tymu
profesionalu, ktefi zajistuji kazdodenni spra-
vu, at jde o kontrolu investic, nebo fizeni ri-
zik. Pokud je o to ze strany bonitnich rodin
zajem, staraji se také o dalsi oblasti, naptiklad
o evidenci a vyporadani zakonnych povinnosti
vCetné nezbytné administrativy a plateb.

Na vyhody struktury spravy majetku, které vy-
chazeji ze zkusenosti nejbohatsich rodin svéta,
se mohou spolehnout i podnikatelé v Cesku.
Inspiraci mohou hledat v zahrani¢i u téch nej-
mad Cascade Investment, spoluzakladatel
Googlu Sergey Brin Bayshore Global a znamy
americky pravnik, obchodnik a filantrop David
Rubenstein Declaration Partners, family offi-
ce spojujici podobné smyslejici institucionalni
1nvestory.

Pokracuji tak v dlouhé historii, protoZe uz
v roce 1838 rodina J. P. Morgana zalozila pro
spravu svého majetku vlastni rodinnou kan-
celat House of Morgan. O necelych padesat
let pozdéji, v roce 1882, vznikla nejznaméjsi
family office zalozend rodinou Rockefelleru,
kterd nepfetrzit¢ funguje az do soucasnosti.

Tento model, znamy jako single family office,
je stale bézny, zejména mezi velmi bohatymi
rodinami s majetkem v hodnoté¢ stovek milio-
nu, nebo dokonce miliard dolara.

SDILENIM K USPORAM

Protoze ale nejde o moznost, kterd by byla
k dispozici kazdému, zacaly se stdle Castéji
k nékterym rodinnym strukturdam piiddvat
dalsi. To je z¢asti i ptipad Rockefellert. Tak
zacaly vznikat struktury multi family office.
Ty poskytuji obdobné sluzby jako single fa-
mily office, ale pracuji pro vice riznych rodin
najednou. Umoznuji tak sdilet ndklady na
spravu majetku a vyuzivat odbornych znalosti
a zkudenosti, které by si jinak samotné rodiny
nemohly dovolit. Diky historickym udalostem
listopadu 1989 mohla v pozdéjsich letech v re-
gionu stredni Evropy vzniknout fada bohatych
rodin, které by o podobné kvalitni servis staly.
Zaroven ale hodnota jejich majetku neni tak
vysoka, aby ndklady na jeho spravu v ramci
single family office nedinily znatelnou ¢ast
jeho celkové hodnoty. Multi family office na-
bizi diky sdileni vice rodinami diverzifikaci
nakladu. Jde o efektivni feseni pro vSechny
zucastnéné, protoze multi family office slouzi
obchodnim partnerum s podobnymi finané-
nimi cili nebo hodnotami. Investi¢ni strategie
jsou zdroven navrhovany tak, aby reflektovaly
individudlni rizikovy profil, investi¢ni hori-
zont a finanéni cile kazdého z partnera.

V praxi se jednd o spolecnost ¢i tym odbor-
niku, ktefi poskytuji sluzby v oblasti spravy
finan¢niho ¢ nemovitostniho majetku véet-
né uméleckych dél, investi¢niho poradenstvi,
danového strukturovani a dalsich souvisejicich
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sluzeb. Vse na jednom misté, s cilem zajistit
rodindm co nejefektivnéj$i a nejvyhodnéjsi
spravu jejich bohatstvi. Zaroven ale v ptipadé
multi family office nejde pouze o ¢isla a inves-
tice. Specialisté na pravni a danové otazky na-
priklad pomahaji rodindm aspé$né proplouvat
obcasnou dzungli zakont a danovych predpist
a zajistuji, ze jejich majetek je spravné struktu-
rovan a chranén.

Soucasti téchto sluzeb je také planovani dé-
dictvi, coz je klicovy prvek zajisténi hladkého
predani majetku pfistim generacim. Cilem je
minimalizovat danové dopady a zajistit hlad-
ky piechod. V této souvislosti multi family
office ¢asto spolupracuje s bohatymi rodinami
na realizaci jejich filantropickych a dobrocin-
nych zaméru, a to formou zaklddani nadaci
nebo spravy charitativnich fondu.

Zahrani¢ni multi family office, zejména ty
z USA a ze Svycarska, asto spravuji majetek
uz nekolikaté generaci. I diky tomu maji vy-
budované a provéfené vjborné kontakty. Cas-
to proto disponuji ve srovnani s jednotlivym
klientem lepsi pozici u zahrani¢nich spravea
majetkn a bank, se kterymi jednaji o investi¢ni
spoluprdci. Partnefi multi family office maji
diky tomu lep$i pfistup k lukrativnim inves-
ticnim piilezitostem, které se oteviraji na hra-
nici 10 — 25 miliona eur. Informace o nich se
pfitom Casto ani nedostanou na vefejnost.

KLIENTELA V CESKU SE ROZSIRUJE

Iz tohoto davodu zdjem o podobny typ spravy
majetku v poslednich letech v Ceské republice
a okolnich statech roste. ,Vidime, ze desetina
movitych Cechti spoléha na sluzby stabilniho
tymu poradcu nebo vlastniho family office.
Nasi klienti hledaji cesty, jak bezpe¢né a efek-
tivné rozvijet bohatstvi, které vytvofili, a zaro-
ven premysleji, komu svéfit spravu majetku pro
budouci generace,‘i1ka David Nevesely, partner
advokatni kancelare HAVEL & PARTNERS,
kde vede skupinu vice nez 40 pravnika a in-
vesti¢nich 1 danovych poradct zaméfenych na
sluzby privatnim klientim. Jeho tym se stara
také o tfetinu nejbohatsich Cechii a Slovaki.
Da se navic ocekavat, Ze zdjem o podobné sluz-
by bude do budoucna jesté vyssi. Nejvyraznéj-
§1 impuls zaznamenala oblast spravy majetku
bonitnich rodin po roce 2014. Novy obcansky
zakonik umoznil ve vétsi mire pristup k po-
kro¢ilym metoddm ochrany a spravy majetku.
Ceéti podnikatelé tak ziskali moznost vyui-
vat stejné nastroje pro ochranu a spravu svého
majetku, jez byly do té doby dostupné pouze
v zapadnich zemich. Jde o instituty dédické-
ho prava i nada¢ni, ale také svéfenecké fondy.
Pravé ty si diky ndslednému zasazeni do dano-
vého systému ziskaly rychle znaénou popula-

,Zahrani¢ni multi family
office, zejména ty z USA a ze
Svycarska, ¢asto spravuji majetek
uz nekolikate generaci.”

ritu. Efektivni nastaveni totiz pomaha ochranit
majetek do budoucna pred dopady rodinnych
udalosti, ne¢ekanych tragédii nebo nevydate-
nych rodinnych vztaha, které by mohly zputso-
bit rozdrobeni rodinného majetku.

Zyyseny zdjem o vyuziti téchto moznos-
ti zaznamenala ze strany svych klientt také
HAVEL & PARTNERS, nejvétsi advokatni
kancelai v Ceské republice a na Slovensku. Ve
svém portfoliu sluzeb kombinuje pravni ex-
pertizu s finanénim know-how. I proto ve spo-
lupréci s kanceldii vznikd multi family office
feseni s nazvem ONE FAMILY OFFICE.
Projekt se piipravuje od zacatku roku 2023.
Navazuje na jiz vybudovanou infrastruktu-
ru, kterd umoznuje spravu, ochranu majet-
ku a jeho investovani spolecnikiim kancelare
HAVEL & PARTNERS a nejbliz$im obchod-
nim piatelim, ktera vznikla jiz pfed vice nez
deseti lety.

»~Mame nejvétsi tym na trhu. Realizovali jsme
stovky rodinnych holdingi a privatnich na-
daénich & svéteneckych feseni v Cesku i na
Slovensku. Sami jsme tspésni v byznysu, ved-
le vyjimecného know-how v oblasti prava tak
muzeme klientim nabidnout i nage manazer-
ské a investorské zkusSenosti, konstatoval idi-
cl partner advokdtni kancelafe Jaroslav Havel.

PARTNER PRO ZIVOT

V soucasné chvili struktura ONE FAMILY
OFFICE spravuje majetek zakladatelu, part-
neru a omezeneho okruhu obchodnich pratel.
Jeho hodnota pfesahuje ¢astku 7,5 miliardy
korun. ,Spojenim s dalsimi vytipovanymi ¢
jiz predjednanymi subjekty pak miiime uz
béhem roku 2024 k ¢astce 1 miliardy dolard,
kterd je nezbytna pro uspé$né puisobeni na
mezinarodnim trhu, doplnil Havel.

Skdla obchodnich partnern ONE FAMILY
OFFICE bude ruznoroda. Mohou mezi né pat-
fit jak mladi vrcholovi sportovei s vyjimeénym
piijmem, jejichz kariéra ale muze témét ze dne

na den skoncit, stejné jako tspé$ni podnika-
telé nebo manazefi stfedniho veku, ktefi maji
po desetiletich praxe vydélanou vétsinu svého
celozivotniho majetku. Protoze se ale 1 nadale
chtéji vénovat své profesi, hledaji nékoho, kdo
jim pomuze jejich dosavadni majetek chranit
a dale rozmnozovat. To je 1 pfipad spole¢niki
HAVEL & PARTNERS. ONE FAMILY OFFICE
ale poditd i s tim, Ze jeji expertizy vyuziji také
uspésni lidé na sklonku své profesni cesty, kte-
I nemaji nastupce v oblasti ochrany a spravy
majetku a hledaji v tomto sméru funkéni fese-
ni pro rodinu a dalsi generace.

ONE FAMILY OFFICE zajisti pro své partne-
ry profesiondlni sluzby a zastoupeni v Praze,
Brné i Bratislavé a diky spolupraci se zahra-
ni¢nimi specialisty zaroven propojeni se své-
tovymi destinacemi, jako jsou Londyn, Dubaj,
Frankfurt nebo Curych. Cleny tymu jsou vedle
pravnika a danovych specialistu 1 $pickovi in-
vesti¢ni odbornici s rozsahlymi mezindrodni-
mi zku$enostmi.

Jednim z partnert je také Peter Balint, ktery
diive pusobil v pfedni slovenské single family
office, zije dlouhodob¢ v Dubaji a ma na staros-
ti zahrani¢ni investice ONE FAMILY OFFICE.
»Budeme preferovat nejvétsi alternativni asset
managery, ktefi predstavuji rolls-royce v in-
vestiénim svété. Vyraznéjsi vahu budou mit
vetsi jména, 1 za cenu potencidlné nizsiho vy-
nosu, protoze budeme upfednostnovat to, aby
investice byla stoprocentné bezpe¢nd. Radsi
ziskame vynos 16 procent pii investici s obfim
private equity titinem nez 26 procent s néja-
kym stfedné velkym nezndmym private equity
fondem,* konstatoval Balint.

Prestoze jednou z hlavnich priorit multi fa-
mily office je optimalni sprava rodinného
majetku, ktery je casto vysledkem celoZivotni
price a usili, hlavnim poslainim ONE FAMILY
OFFICE je byt partnerem, na kterého se lze
spolehnout v kazdé etapé své zivotni a finan¢-
ni cesty. ®



ROLLS-ROYCE

V OBLASTI INVESTIC
A SPRAVY MAJETKU

Co vyborné funguje pro uspésné pravniky a investory,
bude fungovat 1 pro bohate rodiny, fikaji v rozhovoru fidici partner
advokatni kancelate HAVEL & PARTNERS JAROSLAV HAVEL
a odbornik na investice PETER BALINT. Ve spolupraci s advokatni
kancelafi vznika unikatni multi family office, ktera umozni bonitnim
rodindm z Ceska, Slovenska i dalsich zemi pristup k servisu v oblasti ochrany
1 zhodnoceni majetku. Proverili ho a sami vyuzivaji 1 spolecnict
a obchodni partert advokdni kanceldre.

TEXT JIRi STUDENY / FOTO ARCHIV




Vase multi family office funguje na principu
partnerstvi. Co si pod tim mohou potencial-
ni klienti piedstavit?

Jaroslav Havel: Kdyz dosdhnete tspéchu
v podnikani a podati se vam vybudovat ur-
¢ity objem majetku, piichdzi otdzka, jak ho
efektivné spravovat, aby neztracel hodnotu
a dal se rozvijel. Tuto otdzku jsme fesili i my
sami. Uz v roce 2012 jsme vytvorili efektivni
systém pro komplexni spravu, ochranu a fi-
nan¢ni tizeni nasich vlastnich aktiv vybudo-
vanych diky nasemu ptsobeni v advokacii.
Ted jsme po vice nez 10 letech nasim klien-
tam a obchodnim pratelum umoznili stat se
jeho rovnocennou soucasti a na partnerském
principu vyuzivat vyhod nasi multi family
office. Pro tyto ucely jsme zalozili spole¢nost
ONE FAMILY OFFICE, kterd umoziuje ne-
jen sdileni zku$enosti a investi¢nich ptilezi-
tosti na klubovém principu, ale 1 participaci
na spole¢nych projektech a uzsi propojeni
zacastnénych rodin. Vytvofili jsme unikat-
ni ekosystém, diky kterému s maximdalnim
klientskym komfortem poskytujeme zcela
vyjimecny servis a zabezpeceni i zhodnoce-
ni majetku.

Jak byste popsali typického klienta multi fa-
mily office, pro kterého jsou takové sluzby

uréené?

Peter Balint: Je to ¢lovék, ktery vybudoval
sttedné velkou firmu, uz se ale podnikini
nechce dal vénovat a firmu prodal. Nebo je
v situaci, kdy naakumuloval na dividendach
a zisku z podnikani tolik, ze zdroj ptijmu uz
pro n¢j neni firma, ale pravé samotny maje-
tek. V tu chvili by mél premyslet, jak takovy
majetek ochrani, jak jej bude alokovat. Mno-
ho lidi si umi svij kapital alokovat do svého
vlastniho byznysu. Tomu se ur¢ité neda nic
vytknout. Je tu ale také druha, stale pocet-
néj$i skupina, kterd spravu majetku v tomto
objemu uz radéji svéii profesionalum. Pak
ptichazi multi family office, ktera umi kapi-
tal rozumné a efektivné osettit.

0d jaké hodnoty majetku ma sprava v ramci
multi family office smysl?

PB: Zahrani¢ni single family office, které
funguji pro jednu rodinu, spravuji majetek
v hodnoté od stovek miliona az po miliar-
dy dolart. V Cesku a na Slovensku je ale jen
opravdu velmi malo lidi, ktefi se s majetkem
dostanou na troven, aby si mohli vybudovat
vlastni single family office. Multi family offi-
ce se stara o majetek vice klientdi najednou.
Typicky investor ma kapitdl nékde kolem
5 az 10 miliona dolart. To uz je signifikant-
ni majetek a zdejsi trh vyprodukuje dostatek

lidi s takovym kapitalem. Pro né uz pak neni
zajimavé klasické privatni bankovnictvi,
nicméné nevédi, jak se dostat k zajimavym
prilezitostem. Pak muze multi family office
dobfe pusobit jako agregator téch nejlepsich
prilezitosti na trhu.

O co vSechno se v multi family office doka-
Zete postarat?

JH: S ONE FAMILY OFFICE zabezpecu-
jeme komplexni sluzby strukturovani drz-
by a spravy privatntho i podnikatelského
majetku. Soustfedime se na jeho ochranu
pted negativnimi vlivy i dopady rodinnych
boutek ¢i nestastnych udalosti. To zahrnuje
komplexni fiducidrni a trustové sluzby — vée
ohledné nadacnich, svéteneckych, investi¢-
nich ¢ jinych struktur drzby majetku v CR,
SR 1 po celém svété. V oblasti investic mame
v tymu predni investiéni odborniky véetné
zku$enych mezinarodnich experti, jakym
je 1 Peter Balint nebo tfeba Katetina Zycho-
va z Verdi Capital, ktefi jsou pfimo equity
partnery ONE FAMILY OFFICE. Analyzu-
jeme a vyhodnocujeme pfileZitosti, do kte-
rych chceme sami investovat. Mame k dis-
pozici unikatni rozsah informaci — délame
si sami detailni reserSe, odebirame zpravy
z relevantnich zdroju v CR, SR i ze zahrani-
¢i. Jako VIP klienti mame denné k dispozici
informace od analytika celé fady top inves-
ti¢nich bank, $vycarskych 1 mistnich privat-

nich bank, ale 1 prednich asset manazeru
puasobicich v regionu stfedni a vychodni
Evropy, déle pak informace z private equ-
ity, venture kapitdlovych i hedgovych fon-
du. Jsme souddsti komunity family offices,
kde si vyménujeme informace o investicich
1 0 operativnich otdzkach tykajicich se cho-
du family offices. Ptes svoji unikdtni mezi-
ndrodni sif umime zajistit vstup v zdsadé do
jakéhokoliv mezindrodniho fondu, piipad-
né i individudlni firmy v okamziku capital
raisingu. Podle nasich informaci asi zadny
multi family office v nasem regionu tako-
vym rozsahem informaci, tymem odborniku
a ani mezinarodnim dosahem nedisponuje.
Vétime, Ze v tomto jsme naprosto unikdtni
a muzeme bonitnim rodindm poskytnout
vynikajici analytické a investi¢ni zazemi.

Prilezitosti hledate hlavné na zdej$im trhu,
nebo i v zahranidi?

PB: Nasi vyhodou je znalost jak mistni-
ho trhu, tak 1 trhu v zahraniéi. Zahrani¢ni
centra, jako tfeba New York, Londyn, Du-
baj ¢i Singapur, jsou cilem pro hedge fondy,
private equity a venture kapital, které sem
smeéfuji a se zdej$imi family office aktivné
pracuji jako s investory. Diky tomu ma pak
family office $irsi a lepsi piistup k investi-
cim, jaké v nasich zemépisnych $itkach nevi-
dime. U nds je ale mensi trh a investofi jsou
v podstaté odkdzani na produkty privatnich
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bank nebo na zdkladni formy investovani.
Pokud se spoji vice klientii dohromady, do-
sahnou spole¢né pak snadnéji na investice
u velkych globdlnich private equity fondu,
kde minimalni investice za¢ina treba pravé
na 10 milionech dolaru. Z pohledu diverzifi-
kace nicméné nema smysl investovat kapital
do jedné véci. V ramci multi family office se
proto daji investice zdroven dobfe rozlozit.
Je tak mozné investovat do rtznych pro-
jektt, oblasti ¢i fondu nebo najit konkrétni
ptilezitosti investic do néjaké firmy podle
preferenci klienta.

Kam investice nej¢astéji smétuji?

PB: S ONE FAMILY OFFICE chceme pred-
stavit piilezitosti, které jsou zde nedostup-
né a které v nasem regionu dosud v zasadé
nikdo nedélal. Chceme tedy zprostfedkovat
top jména, rolls-royce v oblasti investic, pri-
vate equity, venture kapitdlu, hedgeovych
fonda & jinych alternativnich investic. I za
cenu moznd potencidlné nizsich vynosu ale
sami v nasich investicich upfednostiujeme
stoprocentni bezpe¢nost. Lepsi je vynos 16
procent pii investici s velkym globalnim pri-
vate equity fondem nez 26 procent s ne pii-
li$ zndmym a neprovéfenym mistnim fon-
dem s minimdlnim track recordem. Velmi
oblibenou strategii, do které family offices
investuji, je private debt, tedy ptjcky firmam
na zaklad¢ hloubkového due diligence s vy-
sokym kolaterdlem (zastavou). Je to v pod-
staté ¢ast nabidky private equity skupiny
a takové fondy dokazou s velmi nizkym rizi-
kem vydélat nizky dvouciferny vynos, ktery
chodi ve formé uroku na ulet tieba kazdy
kvartdl. To bude velkd ¢ast toho, ¢im se bu-
deme zabyvat. Pfedstavime ale i ptileZitosti
koinvestovat s globalnimi fondy ¢ do rychle
rostoucich atraktivnich firem, af uz ve Spo-
jenych statech, nebo v Evropé, ¢ v dalsich
regionech, jako je Indie.

Soucdsti tymu jsou odbornici na investice
a pravnici?

JH: Jsou to jak $pickovi pravnici, tak i datio-
vi a tcetni odbornici a investi¢ni specialisté
s rozsahlymi mezinarodnimi zku$enostmi.
Mame také vykonny podpurny tym, ktery
se stard o maximalni komfort nasich part-
nert. A to nejen v oblasti investic ¢i spra-
vy a ochrany majetku, ale i v kazdodennich
zalezitostech, jako jsou tucetnictvi, danové
zalezitosti, péce o zdravi ¢lenu rodiny nebo
jejich bezpecnost ¢i medialni bezithonnost.
Strategii rozvoje ONE FAMILY OFFICE
1 jednotlivé investi¢ni piilezitosti muzeme
konzultovat s nezavislym advisory boardem

49 Velmi oblibenou strategii, do
ktere family offices investuyji, je private
debt, tedy pujcky firmam na zakladé
hloubkového due diligence s vysokym
kolateralem (zastavou).¢¢

slozenym ze dvandcti $pickovych predstavi-
telt ruznych oboru, ktefi jsou zdroven i vel-
mi bonitnimi a zkusenymi investory s ma-
jetkem kazdého z nich nejmén¢ ve stovkach
miliont korun. Jde o nezavislou platformu
respektovanych osobnosti z oblasti investic,
top managementu, ekonomiky a podni-
kani, ktefi maji dlouhodoby zijem s nami
rozvijet byznys, sdilet investi¢ni prilezitosti,
koinvestovat a podilet se na vyhodnocovani
prilezitosti.

Jakym zpusobem se do sluzeb ONE FAMILY
OFFICE, promitaji vase dlouholeté zkuse-
nosti z advokatniho trhu?

JH: Béhem vice nez dvaceti let naseho pu-
sobeni v advokacii jsme vérni hodnotam,
jako jsou strategické uvazovani, individualni
ptistup, $pickovy tym a budovani dlouhodo-
bych partnerstvi s nasimi klienty. Stejné tak
odrazi tyto principy 1 piistup ONE FAMILY
OFFICE. Chceme umoznit obchodnim part-
nerum ONE FAMILY OFFICE vyuzit nase
intelektudlni a vztahové know-how véetné
marketingu ¢ business developmentu tak,
abychom spole¢né ochranili nas vydélany
majetek. Zakladame si na etice a pevnych
hodnotovych pilifich, na kterych stavime
dlouhodobou spolupraci s nasimi partnery.

Jaké hodnoty to jsou?

JH: Vychazime z principa Raye Dalia, kte-
ry vybudoval jednu z deseti nejvyznamnej-
$ich soukromych spole¢nosti v USA. Inspi-
raci pro nas jsou i zasady Warrena Buffeta
a Charlieho Mungera, ktefi jsou povazovani
za nejlepsi investory od druhé svétové valky.
Ve chvili, kdy vznika ONE FAMILY OFFICE,
pfinasime na trh s vydavatelstvim Premium
Media Group a skupinou Partners jejich
knihu Univerzita Berkshire Hathaway, ktera
shrnuje vice nez 30 let zkusenosti Warrena
Buffeta a Charlieho Mungera z vyro¢nich
zasedani akcionaru této spolecnosti. ®

Jaroslav Havel

Je fidici partner advokatni kancelate HAVEL
& PARTNERS, nejvétsi nezavislé pravni firmy
ve stfedni Evropé¢, kterd poskytuje pravni a da-
nové sluzby na trhu vice nez 3000 klientim
vcetné 300 vysoce bonitnich ¢eskych a sloven-
skych rodin. Je hlavnim partnerem a investo-
rem ONE FAMILY OFFICE.

Peter Balint

Je equity partnerem ONE FAMILY OFFICE,
kde ma na starosti zahrani¢ni investice. Diive
pusobil v predni slovenské single family office.
Zijc dlouhodobé v Dubayji.




