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Advokacie a danove poradenstvi s citem pro byznys

Diky vlastni zku$enosti, kdy se z firmy

o pdr lidech dokézala HAVEL & PARTNERS
sama rychle stat lidrem advokatniho trhu
ve stifedni Evropé, umi tato advokatni

srv s we

kancelaf uéinné pomoci mladym firmdam
nastartovat jejich byznys. Propojuje
pravo a dané s financemi, technologiemi
a podnikatelskym myslenim. ,Doba se
neustdle zrychluje. | v relativné stabilnich
oblastech prava a dani musite sledovat
inovace a nové ekonomické trendy a byt
jako lidr advokatniho trhu o krok napfed,”
fika v rozhovoru fidici partner kancelare
Jaroslav Havel.

Vase advokatni kancelaf mé 2500 klientd, mezi které pa-
tii nejvétsi mezindrodni i tuzemské korporace, velké statni
podniky nebo tfetina nejbohatsich Cechti a Slovakd. Zna-
mena to, Ze cilite jen na velké a bohaté klienty?

Pokud se ve velké advokacii chcete dlouhodobé udrzet
na $picce, je treba neustdle se divat do budoucnosti. Bylo
by tedy velmi kratkozraké soustredit se pouze na soucas-
nd velkd jména a firmy a zapominat na nastupujici genera-
ci talentd. Jako lidr advokdtniho trhu sice cilime na dspésné
a prosperujici firmy a jejich majitele nebo manazery, ale tam
patfi i tzv. budouci Sampioni nebo firmy zajimavé svym uni-
katnim produktem nebo osobnosti v byznysu. Pfed 20 lety
jsme sami zaéinali od nuly, byli jsme mladd ambiciézni fir-
ma, ale dokdzali jsme vybudovat spole¢nost, kterd ma dnes
unikdtné silnou pozici na stredoevropském trhu. Diky této
vlastni zkusenosti umime tedy pomoci mensim ¢&i stfednim
firmdm a podpofit je v jejich rastu a rozvoiji, ktery jsme sami
zrealizovali, a to nejen po prdvni a dariové strdnce, ale i po
té byznysové.

Jak takové komplexni byznysové poradenstvi vypada?

Nad rdmec pravnich a danovych sluzeb pomdhdme zao-
¢inajicim podnikateldm nastartovat jejich byznys. Mdme
unikatni sit kontaktd, propojujeme mezi sebou nase klienty
a strategické obchodni partnery. Vyjimecnd je také nase
zkuSenost na mezindrodnim trhu, nabizime nejrozsdhlejsi
mezindrodni podporu po celém svété; az 70 procent nasich
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Jaroslav Havel

pripadd mdé mezindrodni prvek. Diky vynikajicim odborni-
kdm, kteti disponuji nejen $pi¢kovou odbornou i jazykovou
vybavenosti, ale také mimorddnymi manazerskymi a byz-
nysovymi schopnostmi asistujeme firmdam a podnikateldm,
ktefi mifi do zahrani¢i, a zdrover\ jsme dlouhodobym stra-
tegickym partnerem pro mezindrodni klienty, ktefi rozsituji
svUj byznys do Ceska a na Slovensko.

Zminujete, Ze mate mezi klienty budouci Sampiony, tedy
mensi firmy a start-upy s velkym potencidlem. Jak poznate,
Ze maji na to uspét?

Mezi nasimi klienty najdete napriklad perspektivni tech-
nologické firmy a startupy, kterym jsme schopni zajistit
komplexni servis nejen v souvislosti s jejich specializaci, ale
i z hlediska dlouhodobych rozvojovych strategii. Podileli
jsme se také na vzniku private equity a venture kapitdlové




pravni specializace na ¢eském i slovenském trhu. Dlouhodo-
bé a systematicky sledujeme progresivni obory a nové zaji-
mavé firmy a diky nasi 20leté zkusenosti v této oblasti umi-
me vyhodnotit jejich byznysovy potencidl. Jsme s mladymi
zacinajicimi podnikateli a manazery v neustdlém kontaktu

a mdme diky tomu mimordadny piehled o trhu. Navic také
sami do nékolika venture kapitdlovych fondu &i pfimo startu-
pu investujeme.

Muzete néjaké konkrétné uvést?

Prostfednictvim nasi spole¢nosti na spravu majetku vydé-
laného advokatni ¢innosti mdme podily v nékolika private
equity a venture kapitdlovych fondech, ale se zvefejriovd-
nim podobnych informaci jsme spiSe zdrzenlivi. Dlouhodobé
je nicméné zndma tifeba nase spoluprdéce s Credo Ventures.
Predevsim v zaddtcich jsme jim pomadhali s fundraisingem
a do fondu jsme také investovali. Credo se tehdy rddo zasti-
tilo tim, ze mezi investory patfi vyznamni pravnici. Dnes se
naopak chlubime Credem my. Za roky, kdy na venture ka-
pitdlové scéné plsobime, se ndm celkem osvédcila strate-
gie minoritnich investic do vybranych zajimavych fondd ve
vysi zhruba od 100 tisic do 500 tisic eur. Jsme logicky i pre-
ferovani pravni a danovi poradci tam, kde jsme zdroveri in-
vestofi. Mdme lepsi pfistup k informacim o trhu, i proto jsme
jako investor mnohem vice respektovani mladou komunitou
startupistd.

Co jako investujici pravnici do takové mladé firmy
pfinasite?

V dnesni dobé jsou pro zakladatele investovanych firem
atraktivni investori, ktefi neposkytnou pouze finance, ale
investuji do firmy i své know-how v oblastech strategii, ob-
chodu, managementu, marketingu ¢i HR s cilem maximdlné
podpotit daldi rozvoj a rast firmy, zejména pak pfi mezind-
rodni expanzi. A to je presné nds pripad. Propojujeme prdvo
a dané s financemi, technologiemi a podnikatelskym my-
Slenim. V idedlnim ptipadé usilujeme o to, aby klienti rostli
s ndmi a my rostli s nimi.

Spousta mladych projektt dokazala nynéjsi krizi v dusled-
ku pandemie vyuzit jako mimofdadnou pfileZitost. Jaké
trendy na trhu po koronavirové krizi vnimate vy?

V dUsledku krize pozorujeme eskalaci dlouhodobych eko-
nomickych trendd, jako jsou napiiklad digitalizace, e-co-
mmerce ¢i kryptomény. Je tu novd ekonomika. Vidime divo-
ky akciovy rist, volatilitu cen komodit, blockchain, bitcoin,
vznikaji specializované fondy na kryptomény. Jako lidr na
trhu si nemUzeme dovolit zaspat, dbdme tedy na to, aby
kolegové vnimali a intenzivné sledovali vSechny inovace ¢i
nové investi¢ni trendy. A to i v téch oborech prdva, které
jsou relativné stabilni, protoze i téch se to v budoucnu mize
tykat. Doba se neustdle zrychluje.

Mluvite o nové ekonomice a inovacich - to jsou dnes oblasti
s mimo¥Fdadnymi ptileZitostmi. Do jakych obort je podle vas
perspektivni investovat?

Vétsinu lidi asi napadnou investice predevsim do oblas-
ti technologii. E-commerce platformy a technologie, fintech
a telekomunikace - to jsou obory, které posilily i ted v dU-
sledku pandemie, a které se tak t&si kontinudinimu z&jmu.
| kdyz ale prevdznad vétsina aktiv sméruje pravé do téchto
rychle se rozvijejicich oborl, pozadu nezUstdvaji ani dalsi
oblasti, jakymi jsou zdravotnictvi, energetika, pramysl, retail
nebo zemédélstvi ¢i potravindrstvi. Dllezité je predevsim
odhadnout potencidl, ktery mohou zacinajici projekty mit.
Tyto firmy maiji ¢asto inovativni a chytré ndpady, ale chybi
jim finance a zkusenosti pro dalsi rozvoj a rUst jejich byzny-
su. Ty mUze prdveé prinést zkuseny investor.

Pracujete také v Silicon Valley, jaké je vase zdejsi zapojeni?

Pracujeme pro nékolik investi¢nich fondd. Hodné ¢asto
jsou to situace, kdy ¢eské fondy vyjedndvaiji s témi americ-
kymi o vstupu, hledaiji v Silicon Valley fundraising nebo tam
maji i své zastoupeni. Redime tedy zdlezitosti spojené s tim —
je to pomérné siroké spektrum od pracovniho prava, véet-
né imigracniho, pres transakéni poradenstvi, private equity
a venture kapitdlovy fundraising aZ po vstup startupu na
americkou burzu.

Vase kanceldr letos slavi kulaté vyroéi, mate za sebou 20
uspésnych let, jaké mate plany do budoucna?

Chceme se neustdle zlepsovat a byt naddle inovativni
firmou, kterd je klientdm dlouhodobym strategickym part-
nerem v jejich byznysu. Snazime se neustdle pracovat na
tom, abychom nabizeli co nejlepsi a nejkomplexnéjsi sluz-
by a zlepsovali jejich kvalitu. Nasim cilem je také chranit
a rozvijet nase vynikajici renomé a hodnoty, které se s HA-
VEL & PARTNERS poji, jako jsou strategické uvazovdni, indi-
vidudini pfistup, komplexni a praktickd feseni, respekt, dave-
ra a loajalita vytvdrejici dlouhodobd byznysovd partnerstvi.

VEFim, ze s nasim Spi¢kovym tymem navdzeme na nds dva-
cetilety pfibéh Uspéchu a budeme jej psat ddl a zdarover bu-
deme ddl prispivat k uspésnym pribéhdm nasich klientd.




