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pripadd s mezindrodnim
prvkem

Vazeni klienti a obchodni pratelé,

HAVEL & PARTNERS slavi 20 let od zalo-
Zeni a tomuto vyro¢i vénujeme i specidl-
ni vydani naseho H&P magazinu. Radi
bychom s Vami sdileli nase vzpominky

a hodnoty, pripomnéli pilife naseho uspé-
chu, podélili se o dalsi plany a podékovali
Vam za pfizen.

Kdyz jsme 1. 6. 2001 v péti lidech kanceldf
zakladali, byli jsme odhodlani vybudovat
v Cesku $pi¢kovou pravnickou firmu podle
mezinarodniho modelu, kterd by nabizela
komplexni pravni servis. Byli jsme ambi-
ciéznim start-upem a nenapadlo nds ani ve
snu, Ze za 20 let budeme nejvétsi advokatni
kancelafi ve stfedni Evropé s 2,5 tisici
klienty a miliardovym obratem. Na to, Ze
to ale pfedevs$im na zacatku nebylo jedno-
duché, jsme si v rozhovoru zavzpominali

s Robertem Ne§ptirkem a Markem
Vojackem, dalsimi dvéma zakladateli, kte-
tiv kancelafi dal aktivné ptisobi. Doctete
se tfeba, jak jsme v pocatcich tvrdé dreli,
abychom nenaplnili predpovédi okoli, Ze
nase vize skon¢i jen u zaklddani s.r.6cek.

Zato, Ze jsme tyto predpovédi zdaleka pre-
konali a dokdzali jsme vybudovat svétové
uznavanou firmu, vdécime predevsim nasi
schopnosti okamzité reagovat na potfeby
trhu i klientd. V poslednich 20 letech zazi-
ly ekonomika i cela spole¢nost dynamické
zmeény, které jsme vzdy vnimali jako ptile-
Zitost a obratem jsme se jim pfizptisobili.

Dynamiku prvnich 20 let nového tisicileti
shrnujeme v magazinu zejména ve tfech
oblastech, které byly a jsou pro kancelar
klicové. Precist si miizete o turbulentnich
zménach v oblasti nemovitosti, ale také

o private equity a venture kapitalu, jez
zasadné prispivaji k ekonomickému ristu
celého regionu stfedni a vychodni Evropy.
Popisujeme rovnéz, jak ekonomicky vyvoj
promeénil ochranu a spravu privatniho
majetku.

Jednim z dalsich pilifa naseho uspéchu
se stal i nas mimofadny vztah s klienty,
ktefi ndm svéruji své byznysové i privatni
zalezitosti. Nenabizime jim jen poraden-
stvi, zakladdme si na budovani dlouhodo-

bych strategickych partnerstvi. Klientim
poskytujeme trvalou pfidanou hodnotu

a aktivneé se podilime na rozvoji jejich
podnikani. Jsme hrdi, Ze mezi né patfity
vimi, od kterych se zaroven i my mame
co udit, protoze rovnéz dosahly svétového
uspéchu. Prind$ime Vam inspirativni
pribéhy nasich dlouhodobych strategic-
kych partnerd, se kterymi v duchu naseho
motta ,,Uspéch spojuje” spoleéné rosteme
jiz radu let.

Uspésnd firma, to jsou predevsim vyji-
mecéni lidé, ktefi v ni pracuji. A prave
$pickovy tym je dalsim zdkladem p#ibéhu
nasi kancelafe. Nékteré z nds si mizete
prohlédnout na titulni strané, nékteti Vs
provedou ¢asovou osou uprostfed magazi-
nu. Podékovani ale patii vSem kolegynim
a koleglim, ktefi se dennodenné podileji
natom, ze HAVEL & PARTNERS je dnes
nejuspésné;jsi tuzemskou kancelari, ktera
opakované ziskala prestizni globalni
ocenéni Chambers Europe Awards a znovu
obdrzela také cenu za vyjimec¢nou znacku
inejlepsiho zaméstnavatele.

Jsme navic stale ,,ve stifehu”“ a chceme dal
pracovat na tom, abychom se neustale
posouvali dal - pfesné v souladu s myslen-
kou knihy Jima Collinse ,,Firmy, které se
rozhodly byt skvélé, jejiz obsah Vam na
strankach magazinu také priblizime. Au-
tor v ni piSe, Ze ti nejlepsi nemaji jen vice
Stésti, ale predevsim védi, jak se Stastnymi
uddlostmi efektivné nalozit.

Preji Vam nejen inspirativni ¢teni a do-
statek $tastnych uddlosti, ale také energii
a odhodlani v boji se vSemi méné pfizni-
vymi okolnostmi, které nam predevsim
posledni mésice pfinasi.

Jménem vsech kolegli Vam zaroven dékuji,
Ze nam jiz 20 let pomdhate psat nas uspés-
ny piibéh, a tésim se na jeho pokracovéni.

/w/ff ///

Jaroslav Havel | fidici partner
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Chambers

Winner

HAVEL & PARTNERS opét obdrzela
nejprestiZnéjsi evropské ocenéni
Chambers Europe Awards

PrestiZni britska ratingova agentura Chambers and Partners ve
svém mezinarodnim hodnoceni pravnickych firem Chambers Europe
Awards znovu ocenila advokatni kancelaf HAVEL & PARTNERS jako
nejlepsi kanceldF plsobici v Ceské republice.

»0cenéni udilené agenturou Chambers and Partners je povaZovdno
lehké ziskat, ale jesté t&Z3i je si jej udrZet. Proto si jeho opétovného
zisku v roce 2021 velmi vaZzime. Dékuji nejen vSem kolegim za jejich
maximdlni pracovni nasazeni v uplynulém roce, ale také vsem

nasim klientiim a obchodnim partnerdm za ddvéru. Zejména jejich
reference prispély k tomuto skvélému vysledku. Obdobné dékuji také
za vyjadreni respektu od nasi konkurence a koleg(i advokati z dalSich
prestiZnich prdvnickych firem na trhu. I ti rozhoduji o tomto ocenéni,”
fika k tomuto Uspéchu na mezindrodni scéné fidici partner kancelare
Jaroslav Havel.

Znacka HAVEL & PARTNERS znovu
ziskala prestizni ocenéni Czech
Business Superbrands

Advokatni kancelar HAVEL & PARTNERS opét potvrdila, Ze patfi
ke znackam s vynikajici povésti. UZ poSesté ziskala prestizni
ocenéni Czech Business Superbrands. Titul Superbrands

se udéluje v témér 90 statech na 5 kontinentech na zdkladé
hodnoceni vefejnosti a poroty sloZzené z marketingovych
odbornikd, zdstupcl svazl a médii. V Ceské republice ziskala
HAVEL & PARTNERS toto ocenéni jako jedina advokatni
kancelar.

»Budovadni divéryhodné znacky je pro nds kontinudlni,

dlouhodoby a nikdy nekoncici proces. Je pro nds tedy poctou,
Ze nase znacka se fadi k tém nejlepsim na Ceském trhu, a patfi
tak do klubu vyjimecné spésnych firem, s nimiz si lidé spojuji
vyznamné hodnoty, jako jsou stabilita, davéryhodnost nebo
loajalita,“ komentuje zisk ocenéni Jaroslav Havel.

HAVEL & PARTNERS uz posedmé
TOP Zameéstnavatelem

Kancelar je podle studie TOP Zaméstnavatelé 2021 znovu
nejzadanéjsim zaméstnavatelem mezi advokatnimi
kancelaFemi v Ceské republice, a to jiz sedmy rok v Fad&.

0 nejlepsich zaméstnavatelich rozhoduji v anketé studenti
Ceskych vysokych Skol, kterych letos hlasovalo celkem

12 tisic. Hodnotili firmy podle pracovniho prostredi,
nabizeného odborného vzdélavani, spolecenské
odpovédnosti ¢i Sance na budouci vysoké pFijmy.

HAVEL & PARTNERS rovnéz obhajila prvenstvi v kategorii
Pravnik, ve které hlasuji studenti pravnickych fakult

s nejlepsimi studijnimi vysledky. , Studenti maji u nds
pfistup k unikatnimu know-how, které kanceldr buduje jiz
dvacet let, a mohou si tak od pocdtku kariéry vyzkouset
prdci ve velké advokacii. Od zacdtku pracuji na vyjimecné
zajimavych pripadech a nabizime jim zdroveri sanci na
plynuly a mimordadné rychly kariérni riist,“ ¥ika personalni
feditel kancelare Daniel Soukup.

OO S sS

MBICIOZNI '
START- NA VRCHOL
STREDOEVROPSKE
ADVOKACIE

PRED 20 LETY JSME
SAMI BYLI ZAGINAJICI
AMBICIOZNI FIRMOU,
UMIME PROTO POMOC!
| MLADYM FIRMAM

Z malé advokatni kancelare zalozené od nuly pétici
mladych pravniki se dokazala HAVEL & PARTNERS
vypracovat na svetove uznavanou stredoevropskou
firmu nové generace s unikatni pozici na ¢esko-
-slovenském trhu. Svaj pribéh uspéchu pise uz 20 let.
Dnes ma obrat pfes miliardu korun a 2 500 klient,
které provazi jejich byznysem a pomaha jim plnit
jejich podnikatelskeé i osobni vize a cile.

I-\PUI]PUIv%IT JEV JEJICH
RUSTU A ROZVOJL.
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tibéh firmy, jejiz motto zni
,,stpéch spojuje”, zacal v roce
2001, kdy pétice mladych pravniki
zalozila vlastni advokatni kanceldf.
Znali se ze studii, ¢tyfiz nich se potkali
také pfi praci pro mezinarodni kancelaf
Linklaters, ktera méla tehdy pozici neje-
litnéjsi pravnické firmy v Evropé, zejména
v oblasti fuzi a akvizic. Vzory pro jejich
ambicidzni start-up byly kromé Linklaters
i dalsi nejprestiznéjsi pravnické firmy
se sidlem v Londyné (tzv. Magic Circle)
nebo americké kanceldfe jako Skadden,
Arps ¢i Jones Day, tedy mezindrodni firmy
s komplexnimi sluzbami a profesiondlnim
managementem.

Zacinaliv roce 2001 v malé mistnosti, kde
sedm dni v tydnu pracovali na krabicich od
pocitaci a spisti kolem jednoho stolu. Okoli
Casto nechdpalo, proc se vzdali dobfe roz-
jetych kariér, a mnozi jim predpovidali, ze
budou po zbytek Zivota jen zakladat s.r.6¢ka.
Jejich vizi ale bylo vybudovat moderni firmu
se $pickovym komplexnim poradenstvim
pro domaciizahraniéni klienty. ,,Z mezina-
rodni kanceldfe jsme méli know-how, uméli
jsme jazyky a méli jsme velké odhodlani
uspét. Od zacdtku jsme tvrdé pracovali

a investovali jsme nejen do rozvoje kance-
late, ale i do ndboru nejlepsich mladych
pravnikd,” vzpomind na zacatky kanceldre
Jaroslav Havel. Do ptl roku od vzniku firmy
zvladli sestavit tym 15 pravnikd s podobny-
mi zkuSenostmi a vizi, ktery dokézal pokryt
vétsinu potieb klient?.

M&A jako viajkova lod'

V pocatcich spolupracovala firma se spo-
le¢nosti Deloitte; snadnéji se tak dostdvala
k novym klientlim a rychle zacala pronikat
inazahranicni trhy. Tato spoluprace
trvala ¢tyfi roky, béhem kterych kancelar
rostla obratoveé i personalné. V roce 2005
se pak vydala vlastnim smérem bez strate-
gického partnera.

Byla to doba, kdy celosvétova vina fizi

a akvizic prispivala k rychlému ekono-
mickému ristu. Kancelaf do roka doka-
zala zdvojndsobit trzby i zisk a do dvou

let se stala top ceskou kancelafi v poctu
realizovanych M&A transakci. Poradenstvi
v tomto oboru je dodnes vlajkovou lodi
HAVEL & PARTNERS. Za poslednich 15 let
zrealizovala pres 750 transakci v hodno-

té 750 miliard korun a podle prestiznich
zahranicnich ratingd je jednickou v této
oblasti v celém regionu stfedni Evropy.
Pomaha expandovat Ceskym a slovenskym
firmdm do ciziny, zahrani¢nim spole¢nos-
tem zase s rozvojem podnikdni v Cesku a na
Slovensku.

6

NASE BUDOUCNOST JE

V INOVACICH, DIKY NIM
MUZEME DELAT VECI

LEPE. CHCEME SE DAL
SOUSTREDIT NA STRATEGICKE
BUDOVANI FIREMNI
BUSINESS INTELLIGENCE

A ZOSTAT INTELEKTUALNIM
LIDREM NA TRHU CESKEHO
A SLOVENSKEHO PRAVNE-
-DANOVEHO PORADENSTVI.

Kancelart se ale od pocatku nezamétovala
jen na oblast M&A, jejim cilem bylo posky-
tovat klientim komplexni sluzby ve vSech
oblastech. Systematicky proto postupné
rozsifovala a inovovala své portfolio. Rostl
domacich i zahrani¢nich firem ptibyvali

i predni ¢esti a slovensti podnikatelé,

top manazefi ¢i ispésni sportovci. A ti
potfebovali fesit své zalezitosti. Proto

v roce 2008 kancelaf jako viibec prvni na
trhu vytvorila specidlni tym pro privatni
klientelu, ktery je dnes s po¢tem vice nez
30 pravnikd a dafiovych poradct nejvétsi
takto zaméfenou poradenskou skupinou
ve stfedni Evropé.

Krize jako prileZitost

V dobé ekonomické krize v letech 2008
a2009 rozhodovala o uspéchu schopnost
prizplisobit se nahlym zménam. Tehdy
meéla firma vétsinu pfijma z M&A poraden-
stvi, trh se ale na néjakou dobu v disledku
recese zastavil a bylo tfeba pfijit s rychlym
feSenim. V dobé, kdy vétsina advokatnich
kancelafi propoustéla a Setftila, zvolila
HAVEL & PARTNERS tplné opacnou
strategii. Investovala do dalsiho rozvoje,
extrémné rychle pretransformovala port-
folio sluzeb tak, aby odpovidalo aktudlnim
potfebam klientt a trhu, nabrala dokonce
nové §pickové, a tedy i drahé pravni-

ky. ,Klienti tehdy odchazeli od velkych
mezinarodnich firem. Byla to obrovska
prilezitost, kterou se nam podaftilo vyuzit.
Tim jsme ziskali rozhodujici ndskok pred

konkurenci,” vzpomina dalsi ze zakladate-
1t Robert Nesptrek.

Kdyz krize odeznéla, byla pak kancelar

v porovndni s konkurenci mnohem lépe
pripravena a mohla nabidnout klientim
jako jedna z mdla skute¢né komplexni
prévni sluzby. Stala se diky tomu nejdy-
namictéji rostouci advokatni kanceldfi na
Ceském a slovenském trhu a na pfelomu
prvniho desetileti svého fungovani zaujala
pozici lidra ¢esko-slovenského trhu.

Kontinudlni rist HAVEL & PARTNERS ne-
prerusila ani koronavirova krize. Kancelaf
znovu prokazala, Ze umi rychle zareagovat
nazmeény a ze je mimoradné dobfe vyba-
vend pro feSeni krizovych situaci. Lonisky
rok tak zavrsila co do obratu, poctu prav-
nikd, kvality sluzeb i ziskanych ocenéni

vvvvvv

Mezindrodni dosah a pfidand hodnota
Kancelar za dvé dekady ziskala mezina-
rodni renomé, klientiim asistovala v témét
110 zemich po celém svété a az 70 procent
jejich ptipadt md zahraniéni prvek.
HAVEL & PARTNERS je lidrem i diky uni-
katnimu modelu fungovani a komplexni

Tento ¢lanek o pribéhu uspéchu
HAVEL & PARTNERS vysel

v Ceském vydani prestizniho
magazinu Forbes (duben 2021).

nabidce sluzeb ve vSech oblastech prava

a podnikani. ,Pracujeme v tymech sesta-
venych nejen podle pravnich specializaci,
ale i podle jednotlivych podnikatelskych
obort, v nichz neustale sledujeme vSechny

trendy a dal se vzdélavame. Rozumime
tak lépe oblastem, v kterych nasi klienti
podnikaji,“ fika Robert Nesptirek.
ZkusSeni odbornici kancelédre se pfitom
soustiedi plné na klienta a jeho byznys
aintenzivné s nim pracuji tak, aby ziskal
naskok pred ostatnimi. Velkymi vyhoda-
mi jsou pfitom jejich obchodni rozhled
(business intelligence), podnikatelské

a manazerské znalosti, ale i zkuSenosti

s mezinarodnim rozmérem poradenstvi.
»Z pravniho a dafiového pohledu prova-
zime klienty jejich podnikdnim a poma-
hame jim s jeho rozvojem. Diky vyborné
reputaci, unikatni siti kontaktt a vyjimec-
né znalosti trhu a souvislosti ¢esko-sloven-
ského pravniho a obchodniho prostiedi je
dokdzeme dovést k novym piilezitostem,
byznysu ilidem,” doplriuje Jaroslav Havel.

Inovace a venture kapitdl

»UZ dvacet let jsou pro nas nejvyssi prioritou
spokojeni klienti. Jejich diivéra, s kterou
nam sveruji své byznysové i soukromé zale-
Zitosti, nas zavazuje k tomu, abychom se po-
tad zlepsovali. Nasi budoucnost proto vidim
v inovacich, protoze diky nim mizZeme délat
véci lépe. Chceme se proto i dal soustredit
na strategické budovani firemni business

intelligence a zlistat intelektualnim lidrem
na trhu ¢eského a slovenského pravné-dario-
vého poradenstvi, abychom byli pro klienty
inadale dlouhodobym strategickym part-
nerem a mohli jim nabizet sluzby s vysokou
pridanou hodnotou,” vysvétluje Jaroslav
Havel.

Zaroven rozptyluje predsudek, Ze kance-
141 poskytuje poradenstvi jen nejvétsim
kancelarf na trhu sice cilime na tispésné

a prosperujici spolec¢nosti a jejich maji-
tele nebo vrcholové manazery, ale tam
patfiitzv. budouci Sampioni nebo firmy
zajimavé svym unikdtnim produktem
nebo osobnosti v byznysu. Sami jsme byli
pred 20 lety zacinajici ambiciézni firmou,
ale dosahli jsme svétové jedinecného ristu
a unikatné silné pozice na trhu. Umime
tedy skute¢né pomocii mensim firmam

a podpotit je v jejich ristu a rozvoji, ktery
jsme sami zrealizovali, a to nejen po prav-
ni a dafiové strance. Usilujeme o to, aby
videdlnim pfipadé klienti rostli s nami
amy s nimi - pfesné v duchu naseho motta
"Uspéch spojuje”.”
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NEMOVITOSTI
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Nemovitostni trh ¢elil v letech 2008 a 2009 nejhorsi
povalecné hospodarske recesi. Jak se dokazal z krize
vzpamatovat a k jakym vyznamnym zmenam od té
doby doslo? Promeénila se struktura nemovitostnich
vlastniku a investorli, segmentoval se trh investic

do komer¢nich nemovitosti a pribyly také nové formy
investic. A spolu s tim se dynamicky promenuji

i sluzby HAVEL & PARTNERS.

KANCELAR MA

S 30 PRAVNIKY

VCETNE 8 PARTNERU
JEDEN Z NEJVETSICH
PRAVNICH TYMU SE
ZAMERENIM NA OBLAST
PRAVA NEMOVITOSTI

A STAVEBNICTVI V CESKE

REPUBLICE A NA
SLOVENSKLU.

ocatek nového tisicileti byl ve zna-

meni silného ristu cen rezidenc-

nich nemovitosti nejen v Ceské

republice, ale i v okolnich zemich.
Pfi¢inou byly dostupné hypotéky a vysoka
poptavka silnych ro¢nikti Husdkovych déti
po bydleni. Jenze pak svét zasahla hospo-
darskd krize a realitni bublina praskla.
Banky tehdy zareagovaly zpfisnénim
podminek pro hypotéky, ceny nemovi-
tosti prudce klesaly a v roce 2010 uz byl
meziro¢ni propad v procentech dokonce
dvouciferny.

Trh v nésledujicich letech pomohl zre-
suscitovat aktivni pfistup bank, které
postupné prichédzely s uvoliiovanim
podminek pro ziskani hypoteénich avéra
a také se snizovanim drokovych sazeb.
Trh se tak pomalu vzpamatovaval z rece-
se a ceny bytl opét rostly. Prispivd k tomu
dodnes i fakt, ze kvili délce povolovaciho
procesu se v Cesku dlouhodobé nedafi
stavét dostatek novych bytt a nabidka
stdle zaostdva za poptavkou. Nic na tom
nezmeénila ani krize souvisejici s pande-
mii koronaviru - obavy z dalsiho propadu
na trhu se u reziden¢nich nemovitosti
zatim nepotvrdily.

Dynamika trhu

Zasadni zmény v poslednich 20 letech
zaznamenal i segment komer¢nich
nemovitosti. Po roce 2000 rostly zejména
investice do nemovitosti v oblasti retailu
a ndkupnich center. Do roku 2010 vznik-
la v podstaté vSechna dnes vyznamna

a uspésnd velkd ndkupni centra. Po krizi
ale doslo k vyznamné segmentaci trhu;
investoti vklddali své aktiva i do jinych
typt komerénich nemovitosti, zejména do
logistiky, kanceldfi nebo hotel.

V prvnich dvaceti letech nového tisicileti
tak zaznamenal realitni trh velmi dyna-
micky vyvoj. A stejné tak se proménuji

i pravni sluzby v této oblasti; advokatni
kancelaft, ktera chce na trhu uspét, musi jit
cestou komplexnosti a obratem se pfizpu-
sobit dynamice trhu.

»Nase poradenstvi pokryva vSechny
aspekty nemovitostnich projektd soukro-
mého i vefejného sektoru - od ptipravy

a povolovani projektu pfes jeho vystavbu

a nasledné transakce s nemovitostmi az po
pfipadnou spravu nemovitostniho portfo-
lia. Zname tak podrobné jednotlivé projek-
ty uz od jejich zacdtku, coz mad pro klienty
zasadni vyznam. Bézné se tak zabyvame
pripravou, vystavbou, nakupy, prodeji

a pronajmy nemovitosti v Ceské republice,
na Slovensku i v zahranici, reziden¢nimi

DIKY NASIM VYNIKAJICIM
KONTAKTUM V OBLASTI
BANK | NEBANKOVNICH
FINANGNICH INSTITUCI,

U INVESTORU

A SPRAVCU MAJETKU Gl
\ PORADENSKYCH SITIiCH
JSME KLIENTUM SCHOPNI
ZAJISTIT SKUTECNE
KOMPLEXNi PECI

0 JEJICH NEMOVITOSTNI
PORTFOLIA, A PRISPET
TAK K DLOUHODOBE
MAXIMALIZACI VYNOSU.

a developerskymi projekty, rozvojem
aregeneraci pramyslovych nemovitosti,
infrastrukturnimi a PPP projekty ve vSech
jejich fazich,” popisuje partner Lukds
Syrovy, ktery se spolupodili na vedeni
nemovitostniho tymu.

Kancelat se zaméruje i na vefejné zakazky
avybérova fizeni v oblasti nemovitosti, ma
dlouholeté zkusenosti v oblasti izemniho
planovani a stavebniho fizeni, s projek-
tovym financovanim nebo strukturova-
nim a vyjednavanim smluv s finanénimi
institucemi. Ke klientiim kanceldfe patti
vyznamné developerské spole¢nosti,
investi¢ni fondy, architekti, projektanti,
privatni investofi i subjekty vefejného
sektoru.
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Desitky nemovitostnich

transakci roéné

Na nemovitostni pravo se HAVEL

& PARTNERS zaméruje jiz od svého vzniku
v roce 2001, dnes se této oblasti vénuje vice
nez 30 pravnikd, véetné 8 partnertd. Kan-
celar ma diky této nadstandardni perso-
nalni kapacité a mimofadnym znalostem
v oblasti nemovitosti, stavebnictvi a inves-
ticnich projektt zdsadni podil na ¢eském
pravnim trhu. Ro¢né je zapojena do 20 az
30 velkych nemovitostnich transakei.

V pribéhu poslednich let také zareagovala
na zmeény ve struktufe nemovitostnich
vlastnik a investor{i, v niz stalé castéji
figuruji moviti investofi z fad ¢eského

a slovenského kapitélu. ,Casto jde o family
offices a kluby investord, ktef{ primarné
vydélali penize v jinych oblastech, zejmé-
nav prumyslu a mimo velka mésta, ale
chtéji investovat do nemovitosti v Praze

a dalsich velkych méstech. U téchto inves-
torti tedy neni primdrnim cilem okamzity
vydélek, ale dlouhodobé ulozZeni majetku
a jeho ochrana,” ptiblizZuje partner Vaclav
Audes, ktery se téz podil na rozvoji nemo-
vitostni praxe HAVEL & PARTNERS.

Kanceldr poskytuje témto prominentnim
klientdm komplexni sluzby pfi investicich
do nemovitosti jak v Ceské republice, tak
ivzahranici. Nejéastéji se jedna o investice
do exkluzivnich komer¢nich objektd, privat-
ni nakupy, prodeje ¢i pronajmy rezidentniho
bydleni nebo investice do realitnich fondd.

Nemovitostni fondy - dostupna
investice

V pribéhu poslednich let vznikla cela
tada otevienych ¢i uzavienych realitnich
fondd, a to jak v rdmci Ceské republiky,
tak ivzahraniéi. Trh se tak otevfel i inves-
torim mimo okruhy profesional{ v ne-
movitostnim byznysu. Investice do fondu
je pomérné konzervativni zptisob, jak
zhodnotit sva aktiva, pficemz je pristupna
vyznamné $irsi skupiné investort. Mini-
malné v horizontu 5 az 7 let se navic jedna
o ziskovy a velmi zajimavy segment.

Kancelaf klientdm radi jak pfi vybéru

a nasmérovani aktiv do otevienych ¢i uza-
vienych realitnich fondd doma i v zahrani-
¢i, tak pfizakladani jejich vlastnich fondd,
capital raisingu, spravé nebo i exitu.
»,Diky nasim dlouhodobym vynikajicim
kontakttim v oblasti bank i nebankovnich
finan¢nich instituci, u investort a spravct
majetku ¢i v poradenskych sitich jsme pro
klienty schopni nad ramec klasické pravni
sluzby zajistit skute¢né komplexni péci

o0 jejich nemovitostni portfolia, a pfispét
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tak k dlouhodobé maximalizaci jejich
vynosu,” dodava Syrovy.

Za lepsi legislativu

Své zkusenosti a know-how vklada kan-
celdr jako lidr trhu také do usili zlepsit

v Cesku legislativu v oblasti nemovitosti
a stavebnictvi. Cesko patfi na chvost
svétového zebticku v délce povolovaciho
procesu, konkrétné na 157. misto. Rad{ se
tak mezi zemé, jako jsou Honduras,
Kamerun nebo Burundi. I proto se
zastupci kanceldfe podileli na navrhu
nového stavebniho zakona, ktery by mél
povolovéani staveb vyznamné urychlit.

Zapojili se ale také do pripravy novely
zakona o urychleni vystavby liniové

infrastruktury, kterou odborna vefejnost
zvolila Zakonem roku 2018. V roce 2016
pak partner kanceldfe FrantiSek Korbel
se svym tymem ziskal kolektivni cenu za
vyjimecny pocin v oblasti architektury za
pripravu Prazskych stavebnich predpisa.
Potadatel soutéze, kterym je Ceskd komo-
ra architektfl, a odborna porota ocenily
novou pravni upravu jakozto ,mimoradny
pokus o vyznamné zkvalitnéni vystavby
a vefejného prostoru v hlavnim mésté.

A kli¢ova bude oblast nemovitosti pro
HAVEL & PARTNERS i v nasledujicich
letech. ,,Pristich 10 let je pro nés dalsi roz-
voj v tomto oboru zdsadni a vénujeme mu
maximalni dsili. Posilujeme tym a méni-
me zpusob jeho fungovani. Vytvorili jsme

strategicky programovy dokument ‘Ne-
movitosti 2020-2030" a divame se na tuto
problematiku velmi komplexné. Véfim, ze
i diky nasi schopnosti flexibilné reagovat
na dynamiku trhu budeme nadale patfit ke
Spiéce v oboru,” doplnuje Jaroslav Havel.

Klicové kontakty HAVEL & PARTNERS pro oblast nemovitosti:

JAROSLAV HAVEL | RIDICI PARTNER

Koordinuje nemovitostni tym a spravuje jednu z nejrozsahlejSich nemovitostnich klientel na trhu. Patfi

vevs

banky a subjekty verejné sféry. Podilel se na desitkach nemovitostnich transakci, zejména akvizic a prodejt
vyznamnych nemovitosti a jejich portfolii, véetné jejich financovani, a G¢astnil se také fady PPP projektd.

LUKAS SYROVY | PARTNER

Poskytuje komplexni poradenstvi investor(im v oblasti nemovitosti a stavebnictvi pro viechny faze
nemovitostnich projektd, zahrnujici ndkup pozemkd, vystavbu i prondjem projektd, véetné akvizic
a prodejd dokoncenych nemovitostnich projektt realizovanych doméacimi a zahrani¢nimi investory
v Ceské republice a na Slovensku.

VACLAV AUDES | PARTNER

Dlouhodobé se specializuje na komplexni nemovitostni transakce a realitni development. Zaméruje se na
akvizice a prodeje realitnich projektd, reziden¢ni, kancelarskou a retailovou vystavbu, asset management
(v€etn& komerénich ndjmu) a jejich financovéni, a to jak v Ceské republice, tak i na Slovensku.

JOSEF HLAVIGKA | PARTNER

Je odbornikem na pravo nemovitosti, stavebni pravo, vefejné zadavani, investice na zelené louce
ainfrastrukturu. Vénuje se specializovanému poradenstvi pfi vystavbé rozsahlych infrastrukturnich
projektd, napriklad Zeleznic, dalnic, ndkupnich a zabavnich center, tovaren a letistnich terminald, a to
véetné pouZiti mezinarodnich standard( FIDIC.

FRANTISEK KORBEL | PARTNER

Specializuje se na verejné stavebni pravo, vefejnou spravu, spravni soudnictvi a legislativu. Zabyva se
rozvojovymi projekty mést, Gzemnim planovanim, povolovacimi procesy a spory. Je ¢lenem Legislativni
rady vlady. Byl vedoucim autorského kolektivu nového stavebniho zakona a obdrZel Ceskou cenu za
architekturu za sepis Prazskych stavebnich pfedpisd.

MAREK LOSAN | PARTNER

Ma rozsahlé zkuSenosti s pravnimi a finan¢nimi aspekty zejména akvizi¢nich realitnich projektd a dale
se zamé&fuje na rezidenéni, kancelafskou a retailovou vystavbu a souvisejici financovani. Podilel se na
desitkach vyznamnych transakci v oblasti fizi a akvizic, kdy zastupoval zejména mezindrodni investory
v projektech v Ceské republice i na Slovensku.
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PRIVATE EQUITY / VENTURE KAPITAL
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PRIVATE EQUITY
A VENTURE KAPITAL

VENTURE KAPITALOVE
FONDY INVESTUJI
ZPRAVIDLA DO
ZAGINAJICICH START-
-UP( NEBO MLADYCH
PERSPEKTIVNICH FIREM,
PRIVATE EQUITY FONDY

Private equity a venture kapital patri mezi
nejpopularnéjsi formy investovani do rizikového
kapitalu. Jen v private equity se v letech 2003 az

2019 investovalo ve stfedni a vychodni Evropé

témeér 29 miliard eur do 4 300 spolecnosti, po celé
Evropé diky tomu vznikly miliony pracovnich mist.

A vyznamneé investice v poslednich letech hlasi

i venture kapital. Oba tyto obory rizikového kapitalu
tak zasadneé prispivaji k postupnému ekonomickému
rastu celého regionu stfedni a vychodni Evropy. Ten
Vv ramci nasi private equity a venture kapitaloveé praxe
podporujeme i my v HAVEL & PARTNERS.

PAK DO DOSPELEJSICH
AKTIV S VYZNAMNYM
RUSTOVYM
POTENCIALEM.
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ba dva typy fondt rizikového
kapitalu vyhledavaji zejména
produkty s mezindrodnim do-
sahem, variabilni $kdlou a také
schopnosti neustalé inovace. Proto jsou
z tohoto pohledu velmi cenné spolecnosti
s vlastnim $pi¢kovym tymem pro vyzkum
avyvoj.

V dnesni dobé jsou pro zakladatele inves-
tovanych firem na rozdil od doby pfed

10 lety atraktivni investofi, ktefi nepo-
skytnou pouze finance. To je dGvod, proc¢
fada investort do spoleénosti nejen vklada
finanéni prostfedky, ale pfinasi také své
know-how v oblastech strategii, obchodu,
managementu, marketingu ¢i HR s cilem
maximalné podpoftit dalsi rozvoj a rist
firmy, zejména pak pfi mezinarodni
expanzi. Nemalou roli hraji i jiné portfo-
liové spolecnosti investort, které mohou
s novou investovanou spole¢nosti vytvorit
exponencialni synergii.

Investuje se pfedevsim do oblasti techno-
logii v riznych fazich rozvoje (v dnesni
dobé jde zejména o Al blockchain, IoT,
API, gaming a podobné, pficemz diive
byl spis zéjem o komplexni IT feSeni).
Kontinualnimu zajmu se tési e-commerce
platformy a technologie, fintech a teleko-
munikace. I kdyz pfevazna vétsina aktiv
sméfuje prave do téchto rychle se rozvije-
jicich obort, pozadu neztstavaji ani dalsi
oblasti, jakymi jsou zdravotnictvi, energe-
tika, primysl, retail nebo zemédeélstvi ¢i
potravinafstvi.

Propojeni financi a podnikatelského
mysleni

Private equity a venture kapitdl tvofi jednu
z klicovych poradenskych oblasti

HAVEL & PARTNERS. Sluzby souvisejici

s private equity transakcemi nabizela
kanceldf uz pfi svém vzniku v roce 2001.
Na venture kapital se pak odbornici
HAVEL & PARTNERS specializuji od roku
2005. Tehdy se kancelat podilela na vzniku
této pravni specializace v Ceské republice
ina Slovensku a o rok pozdéji pak vytvo-
tfila odborny tym, ktery tak ma dnes jiz
15letou praxi a zkuSenosti s komplexnimi
mezindrodnimi transakcemi a poraden-
stvim velkym, stfedné velkym i mensim
firméam, investorim nebo zac¢inajicim
start-uptim.

»Propojujeme pravo s financemi, tech-
nologiemi a podnikatelskym myslenim.
Nabizime diky tomu komplexni pravni

a daniové poradenstvi pro vSechny faze
private equity i venture kapitalu. Pomahd-
me zacinajicim podnikatelim nastartovat
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Hodnota investic v oblasti private equity v regionu stfedni a vychodni Evropy
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jejich firmu. Dokazeme klientdm poradit,

kam ddl jejich byznys posunout. Propoju-

jeme mezi sebou strategické partnery. Pro
klienta vzdy hledame nejlepsi prakticka

7«

feSeni,” popisuje partner kancelate Vaclav
Audes, ktery se spolupodili na vedeni této
specializované skupiny.

PROPOJUJEME

PRAVO S FINANCEMI,
TECHNOLOGIEMI

A PODNIKATELSKYM
MYSLENIM. NABIZIME
DIKY TOMU KOMPLEXNI
PRAVNI A DANOVE
PORADENSTVI PRO
VSECHNY FAZE PRIVATE
EQUITY | VENTURE
KAPITALU.

Kanceldt pfitom tézi i z vlastni zku-
Senosti. ,Sami jsme byli pred 20 lety
zalinajicim start-upem, pracovali jsme

7 dnivtydnu. Z firmy o par lidech jsme
se ale diky maximdlnimu usili, rychlému
rozhodovani a profesionalnimu nasazeni
stali nejdynamictéji rostouci pravnickou

firmou v Evropé. Diky vlastni zkuSenosti
jsme proto schopni mladym projektim
uc¢inné pomoci,” rikd fidici partner
Jaroslav Havel.

Dynamiku start-upu pfitom neztratila
firma ani ted, kdy m4 obrat pfes miliardu
korun a vice nez pétistovku zaméstnancu.
wIrvaly rast, prvky mimofddné rychlého
rozhodovani nebo schopnost flexibilniho
prizplisobeni se potfebam zdkaznikd

se snazime udrzet i naddle. A to i tim
zpusobem, Ze jsme s mladymi zac¢inajici-
mi podnikateli a manazery v neustalém
kontaktu. Poc¢inaje rokem 2008 jsme také
do nékolika venture kapitdlovych fonda ¢i
pfimo start-upd sami investovali,“ dopliiu-
jeJaroslav Havel.

Private equity a venture kapitdl na
ceském a slovenském trhu

Private equity investicim dominuji lokdlni
hraci, jako jsou PPF, KKCG, J&T,

Penta a dalsi, ktef{ vSak nejsou tradi¢ni-
mi private equity fondy v mezinarodnim
pojeti. Za ty lze povazovat mensi, avsak
nezavislé a dlouho etablované fondy typu
ARX, Genesis ¢i Oriens. Stale vyznamnéjsi
roli hraji také takzvané family office, tedy
rodinné investi¢ni holdingy, které vytva-
feji riznoroda investi¢ni portfolia fizend
obdobnym zptsobem jako private equity
fondy.

Mezinarodni hraci promlouvali v minulos-
ti do investic pfi privatizacich ¢i v pozdéjsi
dobé do vyznamnych aktiv v oblasti tele-
komunikaci, finan¢nich sluzeb ¢i farma-
cie. Pro tyto globalni investory je vSak na
trhu v regionu stfedni a vychodni Evropy
dlouhodobé nedostatek vhodnych aktiv,

a proto zde investuji spise jejich portfolio-
vé spolec¢nosti v rdmci add-on akvizic.

Venture kapitdl je oproti private equity na
Ceském a slovenském trhu vice mezina-
rodni, at jiz z hlediska vedeni fond{, tak

z pohledu provenience kapitdlu. Zameé-
fuje se zejména na podporu zacinajicich
podnikateld, ktefi maji inovativni a chytré
napady, ale chybi jim finance a zkuSenos-
ti pro dalsi rozvoj a rist jejich byznysu.
Zatimco v prvni dekadé nového tisicilet{
jesté na cesko-slovenském trhu domino-
vali zahranic¢ni venture kapitdlové fondy
a investori, po krizi v letech 2008 a 2009

se ve stfedni Evropé etablovaly i Ceské

a slovenské fondy. V poslednich pfiblizné
7 letech vyznamneé sili zajem o ¢esky trh
u evropskych investi¢nich fondd, od roku
2019 na Cesky trh pritékaji také finance

z Evropského investi¢niho fondu.

V dobé ekonomického rustu, ktery pred-
chazel souc¢asné pandemii koronaviru,

se zarovei na trhu zacali objevovat dalsi
velmi silni hradi, takzvani angel investofi,
tedy jedinci, ktefi na trhu hledali pfilezi-
tost, jak zhodnotit sviij majetek.

»Pocet venture kapitalovych transakci na
¢eském trhu roste nepretrzité jiz od roku
2014, pficem?z nejvic jich spadd do oblasti
informacénich technologii a digitalizace
vyroby ¢i logistickych procest. Loni bylo
Cesko v tomto oboru na $pici s nejvy3sim
pocétem nejrychleji rostoucich firem v ram-
ciregionu vychodni a stfedni Evropy. I tak
se maji ale Cesky i slovensky trh jesté kam
rozvijet,” fika Vaclav Audes. V porovnani{
se Zapadem je totiz valuace tuzemskych
start-upovych firem mnohem nizsi. Zatim-
co loni se do ¢eskych start-upli investovalo

M

vice nez 50 miliont eur, zac¢inajici podniky
v sousednim Rakousku ziskaly ¢tytikrat
vice penéz.

Aktivitu ceskych zaéinajicich firem také
Casto brzdi byrokracie nebo nedostate¢na
technickd infrastruktura a p#ili§ motivu-
jici pro né neni ani progresivni zdanéni
kapitalu. Venture kapital se musi také
stale jesté vyporadavat s konzervativnim
pristupem nékterych ceskych investort.
Investice do venture kapitdlovych fondd

¢i pfimo do start-upl pfitom muizou byt
zajimavou alternativou pro investory, ktefi
maji kurdz sverit své prostredky do rozvoje
tymu a produktu, jimZ v&#i. Rada z téchto
progresivnich oborl pak tézi zejména ze
zmén chovani spottebiteld ¢i firem, jejichz
potfebam se podnikatelé z téchto obort
dokazou velmi rychle ptizpasobit. u

Klicové kontakty pro oblast private equity / venture kapitdlu:

JAROSLAV HAVEL | RIDICI PARTNER
Zastituje tym pro oblast private equity a venture kapitélu, véetné mezinarodnich vztahd. Na zakladé
manazerskych, byznysovych i investorskych zkuSenosti dokaZe investoriim, ale i zakladatellim
amanagementu firem ¢i start-upGm v CRi SR poskytnout komplexn{ pravni a dafiovou podporu. Pomaha
tak firmam i start-uptm unikatnim svym produktem nebo osobnosti s rozvojem byznysu.

VACLAV AUDES | PARTNER

V roce 2005 spoluzakladal praxi kancelare v oblasti private equity a venture kapitdlu a dnes vede tym
specializovany na tuto oblast. Ma rozsahlé zkusenosti z komplexnich mezinarodnich i tuzemskych
transakci. V Cesku i na Slovensku poskytuje poradenstvi strategickym i finanénim investordim, stfedné
velkym a mensim firmam nebo zacinajicim potencidlnim start-uptm.

ROBERT NESPUREK | PARTNER
Podili se na vedeni tymu pravnik{ pro oblast technologii. Realizoval fadu transakci pro private equity
aventure kapitalové investory a dalsi transakce pro strategické investory i prodavajici napfiklad

v sektorech IT, sluZzeb, maloobchodu a strojirenstvi. Vénuje se také poradenstvi korporacim i start-upim
v oblastech prava informacnich technologii, dusevniho vlastnictvi a regulace.

Dlouhodobé se zaméfuje pfedevsim na oblasti dusevniho vlastnictvi, technologii a e-commerce. V téchto
oborech radi investortim, investi¢nim fonddm ¢i start-updm, ale i mezindrodnim korporacim, a to zejména
v oblasti venture kapitalu a strategického IP poradenstvi.

IVAN RAMES | PARTNER

STEPAN STARHA | PARTNER
Ma rozsahlé zkusenosti v oblasti technologii a dusevniho vlastnictvi, a to jak v zahranici, tak i v ¢eském

a slovenském private equity a venture kapitalovém prostredi. Specializuje se mimo jiné na problematiku
IT prava, transferu technologii a autorského prava.

TOMAS NAVRATIL | SENIOR ADVOKAT

Vénuje se oblasti venture kapitalu. V uplynulych letech se U¢astnil fady transakci, zejména na strané
investord, ale také zakladateld, resp. cilovych spole¢nosti. Aktivné se zapojuje do déni na start-upové
scéné, prednasi a Gcastni se webinafi se start-upovou tematikou.
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BUDTE JAKO
ROCKEFELLER

W

SRSPRAVA MAJETKU
| SS——

Co spojuje potomky ropného magnata Johna

D. Rockefellera, rodinu zakladatele spole¢nosti
Microsoftu Billa Gatese nebo dynastii
hongkongského telekomunika¢niho magnata

Li Ka-shing? Vsichni spoléhaji na efektivni rizeni

a strukturovanou spravu a ochranu rodinného
majetku prostrednictvim reseni family office.

Téch bychom po celém svéte napocitali uz vice nez
10 tisic. Polovina z nich pritom vznikla za poslednich
dvacet let. Family office uz ale davno neni jen
vysadou svétovych miliardai®, vyhody takové spravy
majetku v poslednich letech hojné vyuzivaji i uspéesni
podnikatelé v Cesku a na Slovensku.
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TIVNI OCHRANA

BBRIVATNICH KLIENTU

FAMILY OFFICE POMAHA
CHRANIT, ZHODNOCOVAT
A ROZVIJET MAJETEK,
VYUZIVA SPECIALIZOVANE
DANOVE | PRAVNI
PORADENSTVI A SPRAVU

NEMOVITOSTI, ZANISTUJE
FILANTROPICKE AKTIVITY
A UMi CELIT DOPADUM
RODINNYCH TRAGEDII.

ametova revoluce znovu otevrela

dvete svobodnému podnikani

a v bouftlivych 90. letech vznikly

mnohé Uspésné rodinné firmy,
jez patfi k zakladnim kamentim ceské
ekonomiky. Na pfelomu tisicileti se
pak byznysové prostfedi zacalo rychle
profesionalizovat a nastoupila éra dalsich
uspésnych podnikateld, jejichz firmy se
mnohdy od nuly vypracovaly mezi elitni

VVVVVV

Czech TOP 100.

I kdyz témata, jako jsou sprava a ochrana
majetku ¢i predavani firem mezi gene-
racemi, byla uz po roce 2000 na Zapadeé
velmi diskutovand, v Cesku se speciali-
zovanym sluzbam pro privatni klienty
vénovala jen tizka skupinka odborniku.

Myslenka z Benatek

K nim patfili i pravnici nasi advokatni
kancelare. Elitni specialisté na oblast
M&A tehdy uzavirali bézné jednu trans-

akci tydneé a chtéli klientdm nabidnout
dalsi pridanou hodnotu. ,Nasi predstavou
bylo poskytnout klientim dodateény
chytry a inovativni pravni i danovy servis
pri spravé majetku, ktery podnikanim

¢i prodejem firmy ziskali. Jel jsem proto
v roce 2007 jako jediny zdstupce pravni-
ki z regionu stfedni a vychodni Evropy
na mezindrodni konferenci v Bendtkach
zaméfenou na rodinné firmy a jejich fun-
govani a rozvoj,“ vzpomind #idici partner
Jaroslav Havel.

»Akce se tésila mimofddnému zajmu za-
padniho svéta. Ziskal jsem tam zkuSenosti
od zastupct specializovanych pravnich
kancelafti, privatnich bank a spravca
majetku, fondd private equity i zave-
denych family offices, které se sprave
majetku privatnich klientd uz dlouhodobé
vénovaly, a byl jsem presvédcen, Ze takové
sluzby bychom méli poskytovat i v nasem
regionu,” doplriuje. Néasledujici dva roky
pak kancelaft po vzoru uspésnych zdpad-
nich modeld jako viibec prvnina ¢eském
trhu vytvarela tym pravnika specializova-
ny pfimo na sluzby privatnim klientém.
»V této souvislosti jsme navstivili néko-

lik pfednich némeckych a Svycarskych
pravnickych firem zaméfenych na tuto
problematiku, a ziskavali jsme tak zna-
losti pfimo od téch nejlepsich,” popisuje
Jaroslav Havel.

Kdyz pak ekonomicka recese zac¢inajici

v roce 2008 donutila ¢eské podnikatele,
aby se o spravu a ochranu svého majet-
ku zacali vice zajimat, nabidla jim v této
oblasti HAVEL & PARTNERS jako jedina
kancelar komplexni a specializovany
servis. Na ném se podileji pfedni odbor-
nici z oboru, ktef{ ziskali zkusenosti od
renomovanych svycarskych, britskych
nebo americkych bankéfu a zahranicnich
advokatnich kancelafi a také studiem
uspésnych zahrani¢nich modelt spravy
majetku nejbohatsich rodin na svété
vcetné rodin Rockefeller, J. P. Morgan
nebo Porsche. Poznatky ze zahraniéi pak
uspésneé vyuzivaji ve prospéch tuzem-
skych klientt.

Po krizi, kdy se ekonomika odpichla ode
dna a znovu rostla, se v Ceské republice

a na Slovensku konstantné zvysoval pocet
korunovych miliardafd. Dnes je jich podle
nasich odhadt okolo 700 az 800. Souvisi

to is riistem velikosti a hodnoty jejich
firem a také se zhodnocovanim majetku
investort zejména do nemovitosti, akeii,
kryptomén ¢i dalsimi investicemi vétsich
finan¢nich skupin.
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HAVEL & PARTNERS dnes pecuje o vice
nez 250 prominentnich podnikateld a je-
jich rodin. Mezi stalou klientelu kancelate
patfi vyznamni Cesti i slovensti podnika-
telé, manazefi a majitelé firem, vCetné tfe-
tiny nejbohatsich Cechtl a Slovdki. Témto
klientdm se v Cesku i na Slovensku vénuje
stabilni tym s unikatnim know-how,
ktery je s poctem 25 pfevazneé seniornich
pravnikl a dalsich 12 daniovych odborni-
kt nejvétsi takto zamérenou poradenskou
skupinou ve stfedni Evropé.

Rozhled a zkuSenosti

»Nasi klienti fesi celou fadu byznysovych
témat, ale i ryze privatni zalezitosti.
Nejcastéji jim pomdhame planovat spravu
a dlouhodobou ochranu jejich osobniho

a podnikatelského majetku, radime jim
pri privatnich zahrani¢nich investicich,
danovém planovani nebo v oblasti ro-
dinného prava. Majitelé firem, ktef{ jsou
dnes na vrcholu produktivniho véku, se
zpravidla zabyvaji také otdzkou ndstup-
nictvi,” ptiblizuje partner David Nevesely,
ktery se podili na vedeni této poradenské
skupiny.

HAVEL & PARTNERS
REALIZOVALA V GESKU

| NA SLOVENSKU STOVKY
RODINNYCH HOLDINGU

A STRUKTUR DRZBY,
DESITKY TRUSTU

A SVERENSKYCH FONDU.

Klienti oceniuji vedle renomé, stability,
rychlosti a inovativnosti také plnohod-
notné zapojeni spoleénikt kancelafe do
feSeni privatnich témat, jejich vyznamny
obchodni rozhled, ale i zku$enost, kterou
jsou ptipraveni klientim zprostifedkovat.
»Vzdyt od koho jiného si chcete nechat
radit nez od toho, kdo vybudoval na trhu
velkou, renomovanou a konstantné zis-
kovou firmu podobnou té vasi a kdo také
musi konzervativné spravovat vynosy,
investovat a zabezpecovat jim odpovidaji-
ci miru ochrany pfed negativnimi dopady
necekanych uddlosti, rodinnych boufi ¢i
krizi?“ dodava Jaroslav Havel.
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Nova doba - nové moznosti

V roce 2014 vstoupil v Cesku v té¢innost
novy obcéansky zakonik, ktery pfine-

sl v oblasti ochrany a spravy majetku
moznosti, jez byly do té doby doménou
vyhradné zdpadniho svéta. V Cesku se
tak objevily napfiklad nové a progresiv-
ni instituty dédického prava, ale také
sveérenské fondy, které sii diky néasled-
nému vstficnému zasazeni do daniového
systému ziskaly rychle zna¢nou populari-
tu. Za sedm let od nabyti i¢innosti nového
obcéanského zakoniku jich vzniklo vice
nez 2 tisice.

Tym HAVEL & PARTNERS se diky svym
znalostem a orientaci v novych zdko-
nech, na kterych se odbornici kancelare
podileli, rychle stal v oblasti zaklddani

a spravy svéfenskych fondd lidrem. Podle

zkuSenosti kanceldfe se také nepotvrdi-
ly obavy, zZe vefejné dostupna evidence
odradi pfipadné zajemce o tento zptisob
spravy majetku. Césteénd transparent-
nost evidence naopak zvysila jak diveéru
samotnych zakladateld, tak naptriklad
bankovniho sektoru, a navic vyrazné
usnadnila komunikaci se soudy a spravni-
mi orgény.

Sluzby privatnim klientim pak kancelaf
v roce 2019 vhodné doplnila i o dalsi al-
ternativu ke svéfenskym fondim, kterou
jsou rodinné nadace. Ty v kombinaci

s tradiénim a konzervativnim usporada-
nim zaloZenym na privatni holdingové
spolecnosti vytvareji dalsi chytry zptisob
feSeni klientské poptavky. To se tykd ne-
jen Ceska, ale i Slovenska, kde se

HAVEL & PARTNERS diky uspésné spolu-

Klicové kontakty pro privatni klientelu:

préci se spickovymi privatnimi bankami
prostfedi slovenskych milionait. Rada
klient?i tak na Slovensku vyuzivd moznos-
ti Ceské legislativy a vinimad Ceské feseni
jako zdruku ochrany majetku.

HAVEL & PARTNERS za 13 let od vzni-
ku specializovaného tymu pro privatni
klientelu pomohla realizovat v Cesku
i na Slovensku nékolik stovek rodinnych
holdingt a struktur drzby i desitky trustt
a svérenskych fondi a jeji mise rozhodné
nekon¢i. Soucasna krize znovu proveéri,
jak jsou firmy pfipravené na ekonomicky
pokles a jak jsou chranéna privatni aktiva
pofizena z vynosu podnikani. Jinymi
slovy je optimédlni ¢as znovu otestovat
vyhody lokédlnich family office struktur.

[

&

JAROSLAV HAVEL | RIDICI PARTNER
Vénuje se komplexnimu poradenstvi privatni klientele. Diky jeho dlouholeté unikatni zkuSenosti, renomé
\ i kontaktlm jak v oblasti prava, tak i byznysu, ho vyhledavaji nejprestiznéjsi ¢esti a slovensti podnikatelé
‘ a manazefi. Specializuje se na poradenstvi v oblasti rozvoje a fizeni rodinnych a dalSich nejvyznamnéjsich
’ Ceskych a slovenskych soukromé vlastnénych firem i na otazky ochrany majetku ¢i naslednictvi.

DAVID NEVESELY | PARTNER

Dlouhodobé se zaméfuje na sluzby pro privatni klientelu a specializované poradenstvi v souvislosti se spravou,
drzbou a komplexni ochranou rodinného majetku v Cesku i na Slovensku. Je odbornikem na problematiku tvorby

a spravy family office struktur. Specializuje se téZ na vyuZiti privatnich holdingd, rodinnych nadaci a trustd, dédické
pravo i pravni ¢i dariové otazky souvisejici s filantropickymi a dobro¢innymi aktivitami privatnich klientd.

VLADEK KRAMEK | PARTNER
Specializuje se na poradenstvi ¢eskym i slovenskym privatnim klientdm, strukturovani ochrany
soukromého majetku, budovani komplexnich family office Fe3ent, privatnich holdingd, rodinnych nadaci
a svérenskych fonda ¢i fondd kvalifikovanych investor( a dale pak na problematiku dlouhodobé spravy,
ochrany a mezigeneracniho transferu privatniho majetku, véetné family office governance.

DAVID KRCH | DANOVY PARTNER Q
Je odbornikem kancelare na oblast dani. Pro privatni klienty zajistuje komplexni zastupovani b 4

a specializovany servis zejména v oblasti dané z pfijmU pravnickych osob a DPH, a to v ¢eském, slovenském P

i mezinarodnim kontextu. \7.

MAREK LOSAN | PARTNER
Zaméruje se na pravni a danové planovani drzby a spravy rodinného majetku. Je také odbornikem

v oblastech akvizic a nemovitostnich investic, mezigenera¢niho transferu kapitalu a netradi¢nich investic,
vcetné investic do dopravnich prostfedki ¢i uméleckych dél.

STEPAN STARHA | PARTNER

Je klicovym kontaktem pro privatni klientelu na Slovensku. Specializuje se na strukturovani drzby

a ochrany privatniho majetku, budovani privatnich holding(, véetné svéfenskych fondu ¢i nadaénich fondd,
a dale pak na problematiku mezigeneracniho transferu kapitalu.
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HAVEL & PARTNERS
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DEKUJEME, ZE NAM POMAHATE
PSAT NAS PRIBEH

STRATEGICKE UVAZOVANI | INDIVIDUALNI PRISTUP
SPICKOVY PRAVNI TYM | DLOUHODOBE PARTNERSTVI

www.havelpartners.cz

17

0000000 000 000 00000 0000 0000 00000 0000000 0000000000000


https://www.havelpartners.cz/video-jiz-20-let-jsme-s-vami-uspesni-pravem/
https://www.havelpartners.cz/tym/jaroslav-havel
https://www.havelpartners.cz/tym/david-nevesely/
https://www.havelpartners.cz/tym/vladek-kramek/
https://www.havelpartners.cz/tym/david-krch/
https://www.havelpartners.cz/tym/marek-losan
https://www.havelpartners.cz/tym/stepan-starha/

S

1/2021

MEZINARODNI DOSAH
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Diky $pi¢kovym odborniktim, nadstandardni
jazykové vybavenosti, vyjime¢nému know-how

a Sirokeé siti mezinarodnich kontaktu, kterou
budujeme jiZ dvé desitky let, nabizime komplexni
podporu firmam a podnikatelim, ktefi mifi do
zahranici, a zaroven jsme dlouhodobym strategickym
partnerem pro mezinarodni Kklienty, kteri rozsiruji
svuj byznys do Ceska a na Slovensko.
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0D FILIPINSKYCH
STRIBRNYCH DOLU
PRES BRITSKOU

SNEMOVNU LORD(
AZ PO SILICON VALLEY.

Vybudovat kancelaf s mezinarodnim dosa-
hem bylo jasnou vizi zakladateld jiz v dobé
vzniku kancelafe. Sami vSichni ostatné
puvodné pusobili ve Spickovych globalnich
pravnickych firmach, ze kterych pficha-
zely i dalsi posily do tymu. ,,Mezinarodni
préci jsme nejprve ziskavali diky uzké
spolupraci s globdlni poradenskou firmou
Deloitte, zaroven jsme ale od zac¢dtku
systematicky budovali tzké osobni vazby
s klicovymi partnery zahraniénich a mezi-
narodnich kanceldfi v desitkdch zemi své-
ta. Chtéli jsme se pro né stat prvni volbou
v pripadech, kdy jejich klienti potfebuji
realizovat investice ¢i obchody v Ceské

a Slovenské republice anebo ve stfedni
Evropé,“ tika Jaroslav Havel. ,Jen v letech
2003-2008 jsme realizovali stovky obchod-
nich cest po celém svété, a to pravidelné
io vikendech,” dodava.

Tento pristup se HAVEL & PARTNERS
vyplatil. Dnes mdme nejkomplexnéjsi
mezinarodni podporu dostupnou pro
Ceské a slovenské advokatni kancelare.
Uzce spolupracujeme s pfednimi mezina-
rodnimi pravnickymi firmami v Evropé,
Asii, Severni Americe, Africe i Australii.
Nasi klienti tak maji pfistup k mezindrod-
nim i lokdlnim znalostem a odbornosti
prostednictvim vice nez 90 tisic pravnikd
v pfiblizné 160 zemich svéta.

750 transakci v hodnoté

750 miliard Ké

Nase kancelaf nabizi nejrozsahlejsi
moznou mezinarodni podporu. Vice nez
70 procent nasich pfipadt obsahuje me-
zindrodni prvek. Zahrani¢nim klientim
poskytujeme komplexni pravni poraden-
stvi a souvisejici danové sluzby v oblasti
mezinarodnich fuzi a akvizic a také
poradenstvi pfi vytvareni mezinarodnich
korporatnich struktur, véetné specializo-
vaného poradenstvi v dalsich oblastech
prava a podnikani. Za poslednich 15 let
jsme realizovali pfes 750 transakei v hod-
noté vice nez 750 miliard K¢.

[P ]
Eshd

Komplexni podpora

HAVEL & PARTNERS se ale také stala vy-
hledavanym partnerem pro $pickové me-
zindrodni a zahraniéni pravnické firmy,
které nemaji poboéku v Ceské republice,

na Slovensku ¢i v zemich stfedni a vychod-
ni Evropy; zastupuje naph’klad 8z 10 nej

americkych pravnickych firem.

Nase sluzby déle zahrnuji vysoce specia-
lizované pravni i danové poradenstvi pfi
expanzi do zahranici. Nabizime odbornou
podporu pfi exportu zbozi ¢i sluzeb nebo
pfivstupu firem na mezindrodni kapi-
talové trhy. Poradime klientlim, jak se
vyporadat s regulaci podnikdni v jinych
zemich. Rozumime financovani a pojisténi
vyvozu i ochrané investic v zahraniéi. Za-
stupujeme klienty také pii mezindrodnich
arbitrazich u prestiznich mezindrodnich
rozhodéich tribundld ¢i v soudnich a insol-
venénich fizenich v zahranici.

HAVEL & PARTNERS NABIZi
NEJROZSAHLEJSI MOZNOU
MEZINARODNI PODPORU.
VICE NEZ 70 PROCENT
JEJICH PRIPADU OBSAHUJE
MEZINARODNI PRVEK.

M

12 jazyku

Poskytujeme pravni a danové poraden-
stvi ve 12 jazycich a jsme schopni zajistit
vysoce kvalitni sluzby prakticky po
celém svété. Dnes jiz téméf na kazdomé-
si¢ni bdzi radime klientlim s investicemi
i obchodnimi transakcemi v zemich
stfedni a vychodni Evropy, v Némecku
¢i Rakousku, s technologickymi in-
vesticemi v americkém Silicon Valley
anebo riznymi transakcemi podle prava
Spojeného krédlovstvi. Z méné typickych
transakci jsme pak napiiklad zastupo-
vali ceské podnikatele pfi vstupu na trh
ve Spojenych arabskych emiratech ¢i
ceského dodavatele plynovodi ve sporu
tykajicim se rekonstrukce a dostavby
projektu v severni Africe. V Indii jsme
poskytovali poradenstvi vyznamnému
dodavateli komponentd pro letecké
motory a parn{ turbiny. Resili jsme
komplikované dédické fizeni v Australii,
velky obchodni spor ohledné investice

v britské Snémovné lordt i investici do
stfibrnych dold na Filipinach. Dosud
jsme klientdim asistovali jiz v témér

110 zemich svéta.
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NASI PREDSTAVOU BYLO
\'YBUDOVAT V CESKU
USPESNOU ADVOKATNI
KANCELAR PODLE
BRITSKEHO MODELU,
KTERA BY POSKYTOVALA
KOMPLEXNI PRAVNI
SERVIS POTREBNY PRO
BYZNYS.

b % |
,{' Zleva: Robert Nespurek, Marek Vojdcek a Jaroslav,H

NAS

NASKOK BYL
V ODHODLANI
A OCHOTE
RISKOVAT

20

Vzorem jim byly nejelitnéjsi anglo-americké advokatni kancelare

s komplexnimi sluzbami a profesionalnim managementem.
Zacinali v roce 2001 v malé kancelari, kde sedéli na krabicich
kolem jednoho stolu. Okoli jim predpovidalo, Ze budou cely zivot
jen zakladat s.r.0¢ka. Oni to ale dotahli az na Spici stredoevropskée
advokacie. Tti z péti zakladateld HAVEL & PARTNERS — Jaroslav
Havel, Robert Nesplirek a Marek Vojacek — ve firmeé dal aktivné
pusobi. Ted, po 20 letech od jejiho vzniku, vzpominaji na nelehké
zacatky, prvni zakazky ¢i ekonomickou Kkrizi, ale také spolecné
planuji budoucnost kancelare. A jaky je jejich recept na uspech?

Jak to v roce 2001 viastné zaéalo?
Marek Vojdaéek: Znali jsme se

s Robertem a Jaroslavem uz dfiv z mezina-
rodni advokétni kancelafe Linklaters, kde
jsme vSichni pracovali. Nastoupil jsem tam
poté, co jsem se vratil z Australie. Jeden

z prvnich lidi, za kterymi mé po nédstupu
poslali, byl Robert Nesptirek. Rekli mi,

at se od néj naucim, jak se spravné vede
advokatni spis. S Jaroslavem jsme se

v Linklaters sezndmili asi o rok pozdéji

v rdmci transakce v JZD v jiznich Cechdch,
kde se vyrabél extrudovany chléb. Proda-
vali jsme ho néjakym Noram.

Na zacatku vas ale bylo pét...

Robert Nespurek: Kancelar jsme tehdy
zakladali jesté s Ondrou Petrem, ktery

s nami také pracoval v Linklaters, a s na-
$im spoluzakem Honzou Holdskem. Honza
v roce 2014 velkou advokacii opustil a dnes
je sendtorem. Ondra Petr bohuzel pred
osmi lety tragicky zahynul v horach, coz
pro nés byla obrovska ztrata, a to prede-
v$im po lidské strance.

Kdo pFisel s tim, ze si zalozite vlastni
advokatni kancelaF?

Robert Nespurek: S napadem zalozit vlast-
ni firmu pfisel Jaroslav v dobé, kdy jsem byl
na stazi vlondynské pobocce Linklaters.

Jaroslav Havel: V Linklaters jsme
spolupracovali i se spole¢nosti Deloitte

a dozvédéli jsme se, Ze hledaji nékoho, kdo
by jim vybudoval partnerskou advokatni
kancelat. Vnimal jsem to jako vhodnou
prilezZitost, se kterou by se dala propojit
myslenka naseho vlastniho projektu.

Robert Nespurek: Mél jsem tehdy od
Linklaters pronajaty byt blizko Liverpool

CHTELI JSME 0D ZACATKU
POSKYTOVAT KLIENTUM
NADSTANDARDNI SERVIS,
ZAINVESTOVALI JSME
PROTO DO KVALITNICH
PRAVNKU Z PROSTREDI
VELKE ADVOKACIE.

Street v centru Londyna, chodil jsem
pésky do préace a hodné se mi tam libilo.
Kdyz mi tehdy Jaroslav volal, jestli se chci
zapojit do nové vznikajici firmy, velice
jsem zvazoval, jestli do toho mdm jit. La-
kala mé ale vidina vlastniho projektu a to
nakonec rozhodlo. Pamatuju si, ze kdyz
jsem ozndmil v Linklaters sviij odchod,
musel jsem se okamzité sbalit a druhy den
se z londynského bytu na Liverpool Street
odstéhovat.

Jak na vas napad odejit z jedné

z nejlepSich kanceldFi na svété a zalozit
si vlastni firmu reagovalo okoli?
Jaroslav Havel: Rada kolegli nechépala,
pro¢ opoustime tak dobra mista. Néktet{
nadfizeni ndm dokonce predpovidali, Ze
timhle krokem jsme se odsoudili k tomu, Ze
budeme cely Zivot jen ,zakladat s.r.6cka“.

Robert Nespurek: Pocity byly tehdy smi-
Sené nejen pro okoli, ale i pro nas, protoze

zacatky nebyly viibec idylické. Méli jsme
jednu malou kanceldf, sedéli jsme na
krabicich od poéitacii a spisti. My pravnici
jsme se délili o jeden stil, druhy stil byl
na chodbé a u toho sedé€la nase asistentka.
Opustili jsme dobré misto ve $pickové fir-
mé, sli do nejistoty a nebylo vlastné cesty
zpét. O to vic byl ¢lovék motivovany udélat
vse pro to, aby kancelar uspéla.

Jaké jste tedy méli plany?

Marek Vojadek: Nasi predstavou bylo
vybudovat v Cesku Uspé&$nou advokatn{
kancelar podle britského modelu, tedy
firmu, ktera bude poskytovat komplexni
préavni servis potfebny pro byznys a bude
na ¢eském trhu alternativou k mezina-
rodnim kanceldfim. Otazkou bylo, zda se
nam podafi pro tuto myslenku nadchnout
nékolik dalsich schopnych a pracovitych
pravnikd, ktefi by s ndmi tento velmi
uspésny a funkéni model dokédzali uvést
v praxi.

Jaroslav Havel: Chtéli jsme hned od
zacatku poskytovat klientiim zcela nad-
standardni servis, takze bylo jasné, ze
potfebujeme vétsi tym. Cilem bylo rychle
se dostat nad deset pravnikd, abychom po-
kryli veskeré specializace a nemuseli kli-
enty posilat jinam, at uz budou fesit cokoli.
Zainvestovali jsme proto do kvalitnich

a nakladnych pravnikd uz od pocatku -
vsichni ptisli z prostfedi velké advokacie.
Do ptl roku nds bylo ¢trnact.

Dalo se v takovém poctu konkurovat

zavedenym firmam?

Jaroslav Havel: Kdyz jsme zadéinali,

velké ¢eské advokdtni firmy mély kolem

30 pravnikd, nejvetsi Linklaters méla

véetné dafiaft asi 60 lidi. Rikali jsme si, Ze
25


https://www.havelpartners.cz/nas-naskok-byl-v-odhodlani-a-ochote-riskovat/
https://www.havelpartners.cz/tym/robert-nespurek/
https://www.havelpartners.cz/tym/marek-vojacek
https://www.havelpartners.cz/tym/jaroslav-havel

S

1/2021

kdyz nas bude polovina, ale budeme mit
$pickové pravniky a budeme zdrovenl velmi
tvrdé pracovat, mizeme délat srovnatel-
nou praci. Na zac¢atku jsme Casto pracovali
vSech sedm dni v tydnu.

Robert Nespurek: Pro rozjezd firmy bylo
také prinosné, Ze jsme zpocatku spolu-
pracovali se spolec¢nosti Deloitte. A nasi
velkou vyhodou bylo to, Ze jsme méli zku-
Senost pravé z Linklaters, kterd byla tehdy
celosvétovou Spi¢kou v M&A. Méli jsme
tedy v tomto oboru mimoradné know-how.
Dilezité ale bylo presvédcit klienty, Ze
pravé nase znalosti jsou to rozhodujici.

Jak takova zadingjici firma, kterd
nemd zdadnou historii, klienty
pFesvédéuje?

Jaroslav Havel: Vzpomindm si na za-
¢atky, kdy jsem jel na akvizi¢ni jednani

do dvou vyznamnych moravskych firem

s narychlo udélanou prezentaci. Méli jsme
asi mésicni historii a jd jsem se v tendru
na pravni sluzby postavil vedle zavedené
konkurence. V tu chvili jsem klienta musel
presvédcit, Ze i kdyZ jsme firma bez histo-
rie, jsme vyznamné lepsi nez konkurence
v nasi specializaci na fuze a akvizice. Na-
Stésti se mi to v obou pfipadech podarilo.

Uz v roce 2006 jste zalozZili prvni
mimoprazskou kanceldF, a to v Ostravé.
Proé zrovna tam?

Marek Vojaéek: V roce 2003 zkrachoval
severomoravsky bankovni tstav Union
banka a my jsme v Ostravé zajiStovali kom-
plexni zakazku pro insolvenéni spravkyni.
Byla to obrovska kauza, na které pracovala
tfetina firmy, ndro¢ny konkurz regulovany
Ceskou ndrodni bankou, ve kterém byly
desetitisice postizenych podnikateld. Dva
roky jsme na Ostravsku v podstaté bydleli.

Jaroslav Havel: Union banka byla tehdy
&tvrtd nejvétsi banka v Cesku, v zdsadé
vsichni z regionu v ni méli néjaké angaz-
ma. Ve v§ech podobnych pfipadech bylo
do té doby uspokojeni vétfiteld do 5 procent
anam se podarilo pfesahnout 30 procent,
coz byl v porovnani s jinymi konkurzy
mimofadny uspéch. Béhem taméjsiho
pusobeni jsme na severu Moravy navazali
mnoho kontaktd a ziskali fadu klientd,
proto bylo logické oteviit poboCku pravé
v Ostravé.

V nasledujicich letech jste otevieli také
poboéky v Bratislavé (2008) a Brné
(2009)...

Marek Vojaéek: Uz na zacatku jsme méli
vyznamné slovenské klienty, které jsme
ale obsluhovali z Ceska, napiiklad
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Jaroslav Havel

\/ BRATISLAVE KOMPLEXNE
POKRYVAME POTREBY
SLOVENSKYCH KLIENTO,
ZAROVEN JE ZDEJSi
KANCELAR BRANOU PRO
SLOVENSKE KLIENTY MiRici
DO CESKA.

Zeleziarne Podbrezov4, pro které jsme rea-
lizovali akvizice jak v Cesku, tak i jinde

v Evropé. Postupné jsme ale potfebovali
byt slovenskym klientiim bliz. Nejprve

jsme se snazili navazat spolupréci s nékte-

rou z taméjsich kancelati, ale to se prilis
neosvéddilo. Poptavka navic neustdle
rostla, takZe ndm nakonec dédvalo nejvétsi
smysl otevfit v Bratislave vlastni kancelaf.

Jaroslav Havel: Dnes na Slovensku pokry-
vame komplexné nejen potreby sloven-
skych klienttl, ale zaroven je kancelar

v Bratislave branou pro slovenské klienty,
kte¥{ mit{ do Ceska. Diky pfitomnosti na
Slovensku ziskavame spoustu zakazek pro
slovenské podnikatele piisobici v Cesku.

A plati to samé i pro Brno?
Robert Nespurek: Samozfejmé i tam jsme

chtéli byt klientdm bliZ, nicméné uz tehdy
jsme Brno vnimali jako technologicky
hub a misto se znaénym potencialem pro
rozvoj byznysu. Krome toho je Brno i hlav-
nim méstem justice, sidli tu kli¢ové soudy
a UOHS a také pravnicka fakulta, kde mi-
Zeme navazovat kontakty se studenty.

Kanceldar rostla i v dobé ekonomické
recese v letech 2008-2009. Jak se vam
to poda¥ilo?

Robert Nespurek: V té dobé ¢inily nejvét-
$i podil nasi prace mezinarodni transakce.
Méli jsme velké zakazky a dobré reference,
coz nastartovalo rychly rozvoj firmy. Jenze
s krizi ptisel utlum na M&A trhu. Vétsi-

na prijmu kancelafre $la pfitom z tohoto
oboru a z 80 procent tyto zdroje najednou
vyschly. Bylo to velmi tézké obdobi, ale

my jsme se prosté spolecné rozhodli, Ze to
zlomime.

Jaroslav Havel: Extrémné rychle jsme
restrukturalizovali firmu, maximalni
usili jsme vénovali zméné portfolia nasich
sluzeb. Vzali jsme to jako vyzvu a oproti
jinym kancelafim, které se drzely zpatky,
propoustély lidi, osekavaly ndklady a cCe-
kaly, co bude, jsme to vidéli jako pfilezi-
tost. Nechtéli jsme propoustét, méli jsme
$pickovy tym. Rikali jsme si, Ze médme
spoustu mladych talentovanych lidi, tak
proc¢ bychom je méli vyhazovat, kdyz jsme
je tak tézko hledali.

Vubec jste tedy nevahali a prosté to
riskli?

Marek Vojaéek: Zasadni tehdy bylo to,

Ze jsme se vsichni spoleéné shodli, Ze
praveé v takto slozité dobé je tfeba o to vic
investovat do dalsiho rozvoje firmy a byz-
nysu. Mimo jiné jsme si radikdlné snizili
svoje vlastni ptijmy pod uroven nékterych
zaméstnancu.

Robert Nespurek: Klienti tehdy odchézeli
od drahych mezinarodnich kancelafi.
Vnimali jsme to jako $anci a chtéli jsme ji
vyuzit. Rozeslali jsme stovky nabidek a na-
bizeli komplexni pravni servis s dirazem
na sluzby, které byly tou dobou v sou-
vislosti s krizi nejvic poptavané. Ziskali
jsme mnoho novych korporétnich klientt
a navzdory krizi jsme dal rostli a nabirali
dalsi nové lidi.

Poéet pravniku ve firmé postupné
rostl a dnes mate s 240 prdavniky
nejpoéetnéjsi tym na eském

a slovenském trhu. Méli jste vzdycky
stésti na dobré lidi?

Robert Nespurek: Ze zacatku bylo
nesmirné tézké ziskavat kvalitni pravni-

ky. Méli jsme ale Stésti, Ze jsme uz tehdy
dokdzali presvédcit ty nejlepsi lidi na trhu,
aby sli do malé zadinajici kancelare. S na-
$im rlistem a rozvojem jsme se postupné
dostali do Gplné jiné pozice. Dnes jsme
schopni ty nejlepsi profesionaly na trhu
snadno naldkat, poslednich sedm let jsme
nejzadanéjsim zaméstnavatelem. O tom se
nam pred dvaceti lety ani nesnilo.

Marek Vojaéek: Je to ale nikdy nekoncici
proces. Kdyz se objevi vyjimecny talent

a profesiondl, je tfeba vyvinout maximalni
asili a dostat ho na nasi stranu barikdady,
protoze bud budeme spolupracovat a navza-
jem si poméhat, nebo s nim budeme bojovat
o klienta. Vzdy mi pfislo moudrejsi postavit
takového Clovéka vedle sebe.

Podileli jste se zpoéatku na Fizeni
kanceldfe vsichni? A jak se to

zménilo ve chvili, kdy jste se stali
nejvétsi éesko-slovenskou kancelarFi,
kterd ma stovky zaméstnancu

a spolupracovniku?

Robert Nespurek: Ze zacatku jsme délali
vétsinu véci dohromady, spolecné jsme

se starali pfedevsim o ndbor novych lidi.
Také vzpominam, jak jsem prvni profil
kancelare psal ,na koleni“ v 1été na dovo-
lené na Lipensku na ptidé chaty. Jaroslav
mél na starosti jedndni s obchodnimi part-
nery, strategicky rozvoj a vedeni kancelare
po finan¢ni strance.

Jaroslav Havel: Na zdpadé je bézné, Ze pfi
urdité velikosti uz firmy automaticky musi
mit profesiondlni management na oblasti,
jako jsou HR, finance nebo marketing

a obchod. V Cesku to ale nebylo zvykem.
Préavnici ¢asto neuznavali dalsi odborné
profese a méli pocit, Ze vSechno v ramci
tizeni advokatni kanceldfe umi nejlépe.
Advokatni kancelafe na zdejsim trhu byly
spis mensi, kdy se tii nebo ¢tyfi advoka-

ti spojili a rozhodovali vSichni o vSem.
Nasim vzorem byly ale britské advokatni
kancelafe s profesiondlnim managemen-
tem, takZe jsme s postupnym riistem a roz-
vojem firmy tento model prevzali.

Jak si v HAVEL & PARTNERS i pFi své
velikosti udrzujete rychlou dynamiku
rozhodovani?

Jaroslav Havel: Paradoxné nejméné flexi-
bilni jsme byli pravé v zacdtcich, kdyz nas
sedélo Sest partnert u stolu a vSichni jsme
rozhodovali o vSem. Postupné jsme dospéli
k tomu, Ze musime zrychlit a zjednodu-

sit rozhodovani a nastavit kompetence
tak, aby rozhodoval vzdy ten, kdo danym
vécem nejlépe rozumi, systematicky se

v nich vzdélavd a zdokonaluje.

Zleva: Marek Vojd&ek a Robert Nespurek

Marek Vojaéek: Pokud néjaka firma zaci-
na ztracet podnikatelsky drive a zacind se
spise podobat ifadu, tak nemiize byt nikdy
dlouhodobé dspésna. I proto klademe da-
raz na rychly a flexibilni systém rozhodo-
véani, ktery se ndm uz mnoho let osvédcuje.

Podafilo se vam od nuly vybudovat
c¢eském a slovenském trhu. Co byste se
svou dvacetiletou zkuSenosti poradili
tomu, kdo teprve zaéina?

Marek Vojaéek: Ze je diileZité neotélet

s rozhodnutimi, kterd jsou nepfijemna.
Pokud je ve firmé néco zavedené, ale proka-
zatelné to nefunguje, je dulezité to vytesit co
nejdfiv. Jen tak se firma muazZe posunout dal.

Jaroslav Havel: Naprosto souhlasim.
U n4s se toto tykalo predevsim personalni
oblasti.

KancelaF od svého vzniku nepFetrzité
roste, a to nejen obratové a persondiné,
ale také kvalitou sluzeb, za coz dostala
uz Fadu ocenéni. Kam se chcete dal
posouvat? Jaké mate plany na dalsich
dvacet let?

Jaroslav Havel: Chceme se neustale
zlepSovat. Kazdy rok uzavirame tak, ze
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revidujeme, jestli jsme se zlepsili, pripad-
né v cem, nebo naopak ne a pak se divime
do budoucna, na ¢em mizeme zapracovat.
Chceme byt nadale inovativni firmou,
kterd je klientim dlouhodobym strategic-
kym partnerem v jejich byznysu. Nasim
cilem je chranit a rozvijet nase vynikajici
renomé a hodnoty, které se s HAVEL

& PARTNERS poji, jako jsou individual-

ni pristup, komplexni prakticka feseni,
respekt, diivéra a loajalita.

Marek Vojaéek: Chceme také dal pracovat
s témi nejlepsimi pravniky na advokatnim
trhu a mit jim vZdy co nabidnout, protoze
advokacie je predevsim o lidech.

Robert Nespurek: Vzdy nds inspirovaly
velké renomované kanceldre z takzva-
ného Magic Circle. Pfal bych si, aby se
nase kancelaf zaradila mezi né a byla
trvalou soucasti evropské advokatni elity.
Nebudeme tady také vé¢né a bylo by dobré,
kdyby firma pokracovala i potom. Kdyz se
ji podafinavdzat na prvni dvé dekddy i do
budoucna, bude to velky uspéch.
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STRATEGICKA PARTNERSTVI

KDYZ USPECH SPOJUJE...

Dlouhodobé strategické partnerstvi s klienty — to je jeden z hlavnich pilif,

na kterych stavi HAVEL & PARTNERS. Vztah mezi kancelari a klientem u nas
totiz zdaleka nekonci poskytovanim pravnich ¢i danovych sluzeb, ale vede navic
k velmi uzkému, systematicky budovanému a divérnému byznysovému vztahu.
Z néj v duchu naseho motta , Uspéch spojuje” profituji obé strany.

ezinase klienty patfi $picky

v jednotlivych oblastech pod-

nikdni, ale i dalsi spole¢nosti

vyjimec¢né svym produktem,
sluzbou ¢i osobou majitele, véetneé tzv.
Sampiont budoucnosti, a také uspésni
podnikatelé, sportovci, umélci ¢i dalsi
vyznamné osobnosti.

Jako lidr trhu si takové klienty prevazné
sami vybirdme a postupné s nimi nava-
zujeme strategicka partnerstvi. Budovani
duvéry a loajality, jez patfi mezi nase
klicové hodnoty, trva meésice ¢i roky, ale
prindsi vSem prokazatelny pfinos a vel-
kou konkurenéni vyhodu. O tom svéd¢i

i fakt, ze ma HAVEL & PARTNERS podle
v$ech dostupnych zdroji zdaleka nejveétsi
a nejstabilnéjsi klientskou zakladnu na
pravnim trhu.
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Vadi klientdm se snazime uplatiiovat
maximalné proaktivni pfistup, tedy
necCekame, az se na nds klient sim obrati,
ale sledujeme jeho podnikéni, intenzivné
s nim spolupracujeme a pomahame mu
ziskat naskok pfed ostatnimi. Z pravniho
a daniového pohledu ho vedeme jeho byz-
nysem a pomdhame mu s jeho dal$im roz-
vojem. Z transakéniho pohledu mizeme
napiiklad pomoci aktivnim klientim najit
akviziéni cile anebo potencidlni kupujici
pro jejich firmy.

Prostfednictvim nasich kontakti se klienti
mohou dostat k novym prileZitostem,
byznysu i lidem. Pomdhdme jim také

k financovani projektt - bankovnimu, dlu-
hopisovému, soukromym ptjckdm, anebo
i private equity ¢i venture kapitdlovym
zdrojim. A naopak - kdyz m4d klient zdsad-

ni problém ve firmé nebo je v obchodnim
sporu, snazime se je vyfesit smirné a opét
vyuzit nasi unikdtni znalost jednotlivych
firem v Ceské republice i na Slovensku,
klicovych lidi v nich nebo pfimo jejich
majiteld. Mame také rozsahlé a unikatni
kontakty ve vefejné sféfe, naptic politic-
kym spektrem a napii¢ Ceskou

a Slovenskou republikou.

Produktim a sluzbdm nasich strategic-
kych partnerti véfime a sami se casto sta-
vame jejich klienty. Pomahame jim kromé
business developmentu casto také s per-
sondliemi, marketingem a PR, pro bono
projekty a dalsimi aktivitami. Pfijméte
nase pozvani do vyjimecné spole¢nosti
vybranych klientd, se kterymi rosteme jiz
mnoho let.

NUTREND

Synonymum uspéchu
a trvalého rustu

Spolecnost NUTREND je skvélym prikladem toho, jak ¢eska
rodinna firma miZe dobyt svét. Za vice nez ¢tvrt stoleti své
existence se stala lidrem trhu s potravinovymi dopliiky pro
nejlepsi svétové sportovce a lidi s aktivnim zivotnim stylem.
Nasim klientem je tato olomoucka firma uz osmym rokem.

Na3e spoluprace zadala v roce 2013, po vice neZ ¢tyfletém
seznamovani a ,otukavani“ s majitelem firmy Richardem
Zednikem. Od té doby firma NUTREND hodné vyrostla a stala
se synonymem Uspéchu a trvalého rdstu. Diky Spickovym
technologiim a vlastnim laboratofim vcetné vyvojového

centra ma firma pod kontrolou cely vyrobni proces od michani
surovin az po finalni design vyrobku, to vie doslova pod jednou
stfechou. Jejich vyrobky si oblibili olympijsti vitézové, mistfi
svéta i svétovi atleti. A ani my na né nedame dopustit, a to nejen
pfisportu. UZ fadu let je mdme v zasedacich mistnostech nasi
kancelare jako rychly zdroj energie pfi naro¢nych jednanich.
Stejné tak je nabizime nasim klientim a obchodnim partnerim
na golfovych turnajich, které poradame, ¢i pfi cyklistickych

a dalSich sportovnich akcich.

g,/.
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NaSe kanceldr se dlouhodobé stara o ochranné znamky znacky
NUTREND i jejich jednotlivych vyrobkd, které vyvazi do 60 zemi
svéta. Pfipravujeme pro NUTREND také smlouvy a poskytujeme
i dal$i pravni poradenstvi véetné toho v dobé pandemie. ,Vazim
si tohoto léty osvédceného obchodniho partnerstvi. S divérou
se na HAVEL & PARTNERS obracim pfi feSeni vSech pravnich
otazek, které potfebujeme v souvislosti s rozvojem nasi

firmy Fesit,“ fika zakladatelka a spolumajitelka firmy Martina
Zednikova. ,Rosteme spole¢né a NUTREND patfi k mym viibec
nejmilejsim klientim. Takto si predstavuiji realizaci naseho
motta “Uspéch spojuje” v praxi,“ dodava partner kancelafe
Ivan Rames.

A spolec¢né také pomahame. V ramci pro bono ¢innosti
jsme se zapojili do aktivity zakladatelky firmy, ktera
dlouhodobé spolupracuje se spolkem Zastavme utrpent,
jenz peluje o tyrand zvirata.

»Mé velké podékovani patii HAVEL & PARTNERS také za
Cas a usili, které zdarma vénuje podpore a zachrané zvitat
a potfebné zméné zakond,“ fika Martina Zednikova.
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ACCOLADE

Moderni fond, ktery
mysli na udrzitelnou
budoucnost

Spolecnost Accolade poskytuje najemciim svétovych znacek
z oblasti e-commerce, logistiky a lehké vyroby prvotfidni
infrastrukturu pro podnikani v Evropé. V Ceské republice,
Polsku, Némecku, na Slovensku, ve Spanélsku i Nizozemsku
vlastni sit 39 industrialnich parku, které spliuji pfisné
podminky udrzitelného pfistupu k Zivotnimu prostredi.
HAVEL & PARTNERS poji s Accolade dlouhodobé strategické
partnerstvi, a to jiZ od vzniku skupiny v roce 2011.

»1€3i mé&, Ze jsme mohli byt u zrodu Accolade. | diky nasi praci
a know-how se mohla ¢eska skupina velice rychle rozristina
zahranicni trhy a stat se béhem par let jednim z lidrd na trhu
investovani do moderni infrastruktury v Evropé. KdyzZ jste

s néjakym byznysem opravdu od zacatku, mate z jeho Gspéchu

,

jesté vétsi radost,“ Fika Fidici partner Jaroslav Havel.

»Dlouhodoba a kvalitni partnerstvi jsou doménou naseho
byznysu, at uZ jde o ndjemce, investory nebo obchodni partnery,
ktefi nam celou nasi historii pomahaji. HAVEL & PARTNERS je
toho krasnym prikladem,” ocefiuje spolupraci Milan Kratina,
spoluzakladatel a CEO Accolade.

Za deset let existence vytvofila skupina portfolio komercnich
nemovitosti o rozloze 2,5 mil. m? v hodnoté 1,7 mld. eur. Prim
hraje predevsim udrZitelnost - vSechny budovy Accolade
spliiuji ta nejpfisnéjsi kritéria moderni vystavby a vlivu na
Zivotni prostfedi. Soucasti jednoho z nejzelenéjSich portfolii
industrialnich budov v Evropé je i nejSetrnéjsi moderni hala
svéta - budova pro REAL digital v Chebu.

»Accolade je klientem, ktery je ndm velmi blizky pro sv(j
inspirativni pfistup jak k praci, tak k Zivotu jako takovému.

To déla nasi praci jesté zajimavéjsi a pfijemnéjsi,*

komentuje spolupraci partner nasi kancelare Lukas Syrovy.

V HAVEL & PARTNERS zajistujeme pro skupinu Accolade pravni
i dariové poradenstvi ve vSech fazich projektl - od nakupu
pozemkd pFes povolovaci Fizeni a samotnou vystavbu aZ po
projednani a uzavirani ndjemnich smluv. Spole¢nosti radime
také se spravou majetku a financovanim a pomahame ji

s vytvarenim joint venture struktur a dal$imi oblastmi klicovymi
pro rozvoj aktiv. Obstaravame i zahraniéni projekty jako tzv.
lead counsel a angaZujeme $pickové pravnické firmy v danych
zemich jako své partnery - subdodavatele.

PFibéh Accolade je jeden z nejsilnéjsich a nejinspirativnéjsich

v nasem portfoliu a i diky velice intenzivni spolupraci jsou nase
vztahy nejen s akcionafi spolec¢nosti dnes uz spise pratelské.
Podobné jako jini mimoradné Gspésni klienti, kterym jsme
pomohli na za¢atku, nam dnes i oni svymi kontakty a renomé
pomahaji v naSem byznysu. Velmi si toho vazime a pfejeme
Accolade svétovy Uspéch a pokradujici expanzi!

Accolade investuje také do revitalizace zanedbanych
brownfieldl. Celkova plocha obnovenych lokalit

jiz presahuje 983 000 m? a skupina zaloZila také
elitni fond, do kterého dnes investuje vice nez

1200 kvalifikovanych investord.

=

ROHLIK

Predbéhl pandemii
a ted'dobyva Evropu

Cesky online obchod Rohlik.cz za 7 let svého fungovani
vyznamné zlepsil Zivot ceskym zakaznikiim, pomahal jim

od samého za¢atku pandemie s nakupovanim a zasadné
ovlivnil jejich spotFebitelské chovani. Jeho zakladatel
Tomas Cupr dokazal Rohlik ispésné rozsiFit i do Madarska

a Rakouska. A firma ted's rekordni start-upovou investici
klepe na dvefe dalsich evropskych trhii. Velmi nas t&si, ze se
tohoto uspé&sného pribéhu mizeme ucastnit i my jako pravni
a danovi poradci.

Tomas Cupr

Nékdo ma vyjimecné napady. Nékdo je umi realizovat.
Podnikatel Tomas Cupr dokéaZe oboji. UZ se Slevomatem a Dame
jidlo prokazal, Ze umi perfektné vystihnout nejen aktualni,

ale také budouci potreby zakaznikd, a hlavné je schopen své
inovativni ndpady zrealizovat a dovést k Uspésnému cili. To
samé se mu do tfetice podafilo i se znackou Rohlik.

»Potkal jsem se s Tomasem Cuprem v dobé&, kdy u7 mél za
sebou dva Uspésné projekty a hledal pravni firmu, kterd

by mu pomohla dal rozvijet jeho byznys. Jako lidr na trhu

jsme mu v HAVEL & PARTNERS mohli nabidnout nejen
Spickové a komplexni poradenstvi, ale také nase mnohaleté
podnikatelské zkuSenosti. Pravé diky témto nasim pfidanym
hodnotam jsme se stali dlouhodobym strategickym partnerem
Rohliku,” Fika partner kancelare Vaclav Audes.

Rohliku poskytujeme komplexni poradenstvi u vSech sloZitych
transakci a investic, a to véetné téch mezinarodnich. Nasi
odbornici pomahali firmé expandovat do Madarska i do
Rakouska. Soucasti nasi prace je ale i kazdodenni agenda

v oblastech pracovniho prava, financi ¢i obchodu, o kterou se
starame ve spolupraci s pravnim oddélenim Rohliku.

,V ramci expanze se potfebujeme opfit o profesionaly, ktefi
svému oboru rozumi, a advokatni kancelar HAVEL & PARTNERS
je pro nas tim spravnym partnerem,“ komentuje spolupraci

Tomés Cupr, zakladatel a CEO Rohlik Group.

Rohlik je predni IT driven firma. Diky pfistupu zaloZzenému

na datech a softwaru se skupina Rohlik stala nejrychleji
rostoucim online obchodem s potravinami v Evropé. Aktualné
ma pres 750 tisic zakaznik( a obrat firmy za lorisky rok presahl
300 miliond eur. Firma rozvazi nakupy ve vétsiné velkych
Ceskych mést a v jejich blizkém okoli a v budoucnu chce plsobit
ve vSech méstech s vice nez 30 000 obyvateli. A jsou to pravé
vize a pladny Tomase Cupra, které popohanéji Rohlik stéle dal.
Velmi ¢asto na firmu nahliZi z perspektivy dalSich 3 az 5 let

a tomu prizpUsobuje sva rozhodnuti.

I diky tomu se mu podafilo naldkat vyznamné zahraniéni
investory, véetné francouzského fondu Partech, renomovaného
fondu Index Ventures nebo Evropské banky pro obnovu a rozvoj.
Investori poslali do Rohliku 5 miliard korun a této nejvétsi start-
-upové investice v Ceské historii se jako pravni poradce na strané
Rohlik.cz Gcastnila i nase kancelaf. ,,Diky ziskanym financim
budeme schopni urychlit nas rdst a pokracovat v investicich do
nasich technologii a zlepSovani sluzeb,“ uvadi Cupr.

»Stejné jako u jeho
pfedchozich projektl se
Tomasovi s Rohlikem
podafilo pfijit na trh

s né¢im Uplné novym,
vylepsit nas Zivot

a aniz to v tu chvili tusil,
prispél svou sluzbou i do
kritické infrastruktury v obdobi
pandemie. Nejen diky tomu

je dnes Rohlik silnou a velmi
oblibenou znackou a vse
nasvédcuje tomu, Ze jeji Uspésny

vvvvvv

pfibéh bude mit jesté Uspésnéjsi N

N

R

Cootupric doptige

Vaclav Audes.

N
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CREDO
VENTURES

Globalni hra¢ na start-
-upovém trhu, ktery
dopfedu pozna vitéze

Credo Ventures je diikazem toho, Ze i u nas miize pod
vedenim nad$ené party Cechii a Slovakd vyriist svétové
uznavany venture kapitalovy fond srovnatelny s témi ze
Silicon Valley. HAVEL & PARTNERS je soucasti Uisp&sné
jizdy tohoto fondu uZ od jeho zaloZeni v roce 2009, a to
nejen jako pravni a dafiovy poradce, ale také jako obchodni
partner a investor. ,,Pfedevsim v zac¢atcich jsme pomahali
i s fundraisingem a do fondu jsme také investovali. Credo
se tehdy rado zastitilo tim, Ze mezi investory pat¥i téz
vyznamni pravnici. Dnes se naopak chlubime Credem my,*
fika Jaroslav Havel.

4“!‘.
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Ondfej Bartos

Credo Ventures se zamé&fuje na investice do rychle rostoucich
start-upl v oblasti celé fady vyznamnych technologii v regionu
stfedni a vychodni Evropy. ,,Zdej$i podnikatelé maji mimofadny
potencial; véfime jejich kreativité a vynalézavosti. Snazime se
takovy potencial vyhledat a rozvijet jej dal,“ pFibliZuje jeden ze
zakladatelli fondu Ondrej Bartos.
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Uspéch znacky Credo Ventures ale jiz ddvno prekrodil hranice
Evropy. ,Jsou to prikopnici ¢eského venture kapitalu, ktefi ke
svému podnikani od zalatku pfistoupili mimoradné poctivé.
Tvrdé na sobé& pracovali, sbirali zkuSenosti v Silicon Valley

adnes jsou za to odménéni svétovym dspéchem, fika partner
HAVEL & PARTNERS Vaclav Audes.

NaSe kancelaf spolupracuje s Credo Ventures uz od zaloZeni
fondu a byli jsme i u jejich prvni investice v roce 2011. ,Pravnici
z HAVEL & PARTNERS v nas uz od zacatku vérili. Byli jedni

z prvnich, ktefi nam také svéfili svoje penize, a dali nam tak
moznost spustit ten dobrodruzny experiment budovani venture
kapitalové firmy v Cesku a ve stfedni Evropé&,“ poznamenava
Ondrej Bartos.

Av roce 2015 jsme byli také u toho, kdyZ fond investoval do jesté
neznamého rumunského start-upu UiPath. Ten je dnes jednou

z nejrychleji rostoucich softwarovych firem ve svém segmentu
na svété a pri vstupu na newyorskou burzu zaznamenal

jedno z nejvétsich IPO ve své kategorii. Takovy Uspéch je pro
tuzemské investory néco zcela mimoradného. ,Kapitola UiPath
v ramci Credo Ventures se pomalu chyli ke konci, ale pfibéh
Creda pokracuje a my jsme radi, Ze je HAVEL & PARTNERS jeho
soucasti,” fika Ondrej Bartos.

V HAVEL & PARTNERS zajistujeme pro Credo Ventures
komplexni transakéni poradenstvi jak pfi investicich, tak

pfi exitech spole¢nosti, pomahdme jim s ochranou dat

i duSevniho vlastnictvi, pracovnim pravem, ale také s dariovou
problematikou.
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»Nase jiz 12leta spoluprace je pro mé velkou skolou

a hlavné inspiraci v tom, jak se da ruku v ruce

s neuvéritelné lidskym pristupem vybudovat globalné
mimoradné ispésny fond. Diky za to, Ze pfi spolupraci
s Credem mUzeme sledovat tyto fascinujici pfibéhy
technologického a investi¢niho svéta,“ doplriuje
partner kancelare Vaclav Audes.

SEKYRA GROUP

Developer, ktery dava
meéstum novou tvar

Projekty developerské spolecnosti Sekyra Group maji
dlouhodobou vizi. Ve spolupraci s prednimi architekty
véetné svétoznamé architektky Evy JiFi¢né realizuje

Sekyra Group nové moderni a funkéni rezidenéni Etvrti,
které davaji méstiim moderni podobu a lidem zlep3uji
kvalitu Zivota. Nasim klientem je tato spolecnost jiz vice nez
deset let. Za tu dobu jsme se podileli jako jeji pravni poradci
na vSech vyznamnych projektech.

Sekyra Group se specializuje na realitni investice a development
komercnich a rezidenénich nemovitosti uz od roku 1996.

Firma dokazala jako jeden z mala developer( obstojné prestat

i globalni realitni krizi, k dnesku uz vybudovala celkem 7000 byt(
a postavila i fadu reprezentativnich prazskych budov, véetné
sidel pro spole&nosti jako Nestlé & T-Mobile nebo IT Centra Ceské
sporitelny.

»V nasich projektech vyznamné ménime stavajici podobu
hlavniho mésta, a potfebujeme proto komplexni feseni

v mnohdy sloZitych, rozsahlych, dlouhodobych a v praxi zatim
nevyzkouSenych otazkach. Jsme radi, Ze se v hledani spravnych
odpovédi mlZeme s jistotou obratit pravé na profesionaly
z HAVEL & PARTNERS “ Fika Leos$ Anderle, vykonny feditel
spolecnosti Sekyra Group.

NaSe kancelar se od roku 2011 podili na pfipravé i realizaci
vSech vyznamnych projektd tohoto developera. ,Jedna se

o dlouhodobou transakéni a projektovou praci. Poskytujeme
komplexni sluzby v oblasti nemovitosti a stavebnictvi, od
vyjednavéni o vykupu pozemki pfes povolovaci proces az
po samotnou realizaci staveb. Zajistujeme také financovani
jednotlivych projektl. Pomahame ale napfiklad také s FeSenim
problémovych aktiv, pfibliZuje fidici partner Jaroslav Havel.
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Se Sekyra Group spolupracujeme také na nejvétsim realitnim
projektu v modernich déjinach Prahy - Smichov City, v ramci
néhoZ na misté zanedbaného nadrazniho areélu vznika nova
étvrt, kterd ma byt symbolem promény mésta 21. stoleti. Kvalitni
verejny prostor zde bude tvoren nejen témér kilometrovym
pésim bulvarem, ale i parky a komunitnim centrem.

Jako pravni poradci se podilime také na dalsich kli¢ovych
investicich spole¢nosti, jako je nova Ctvrt Rohan City v prazském
Karling, kde v tésném sepéti s Vltavou vznika zelené centrum
metropole na Gzemi o rozloze 20 hektari. A v neposledni fadé
poméahame Sekyra Group i s pfipravou projektu Zizkov City,

kde na pozemcich byvalého nakladového nadrazi vybuduje
reziden¢ni ¢tvrt s 3000 byty.

»Prostrednictvim spoluprace se Sekyra Group se mizeme
podilet na kultivaci vybranych méstskych ¢asti. Jsou to pro nas
mimoradné zajimavé projekty, u kterych oceriujeme jejich ambici
vytvorit ze zanedbanych primyslovych lokalit moderni funkéni
Ctvrti s kompletni obcanskou vybavenosti, které nasledné patri
k nejzadané;jsim lokalitdm v metropoli,“ Fika partner kancelare
Vaclav Audes.


https://www.credoventures.com/
https://www.credoventures.com/
https://sekyragroup.cz/
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MTX GROUP

Prumyslovy holding
s rodinnou tradici

a velkym tahem

na branku

MTX Group patii k nejvétsim primyslové obchodnim
a vyrobnim holdingtim v Cesku. Historie skupiny, ktera dnes

Skupina MTX pod vedenim Petra Otavy mlad$iho znac¢né
expanduje do zahranidi a jeji ¢innost dnes saha do mnoha
oblasti. Vyrabi dily pro automobily, plsobi v metalurgii nebo
potravinarstvi, a se svou finan¢ni odnoZi se dokonce chysta
na londynskou komoditni burzu.
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LEGISLATIVA Z NASEHO PERA

Zakony prospésné celé spolec¢nosti aneb
Kdyz jsou ,klientem*“ viastné vsichni

ovéfovani totoznosti na dalku prostfednictvim pfistupovych
Udajl vSech uZivateld internetového bankovnictvi viech
bank. Tuto sluzbu tak mdZe zcela zdarma vyuzit pfes 5 miliéna
obyvatel Ceské republiky.

Pozice lidra na trhu znamena také odpovédnost a zavazky
vici celé spolecnosti. V HAVEL & PARTNERS si to

uvédomujeme, a dlouhodobé se proto aktivné zapojujeme
do pFipravy kvalitni a funkéni legislativy, éimzZ pFispivame

zaméstnava vice nez 2,5 tisice lidi a vykazuje obrat pres

40 miliard korun, je pfitom pevné spjata i s historii rodiny
Otavii. HAVEL & PARTNERS spolupracuje jiZ s druhou generaci
téchto vyznamnych severomoravskych podnikateld, jiz

holding tispésné vedou.

MTX Group, do niz mimo jiné spadaji firmy s komoditami
Metalimex, AL Invest Bfidli¢na, Strojmetal, OKK Koksovny nebo
Mé&d Povrly, navzdory pandemii stale roste a loni dosahla zisku
EBITDA 1,5 miliardy korun. Skupina ma pod svymi kridly celkem
17 spolec¢nosti. Dlouhodobé se zabyva predevsim obchodem

s barevnymi kovy, palivy a hutnimi polotovary, vyrobou

a prodejem koksu nebo vyrobou hlinikovych a médénych
produktl. Je aZ k nevite, Ze skupina takovych rozmérd je
Uspésné pokracujicim rodinnym byznysem.

V HAVEL & PARTNERS pracujeme pro MTX
Group uz od roku 2011, kdy jsme poskytli
pravni podporu zakladateli skupiny Petru
Otavovi star§imu pfi jeho investicich na
Spanélském realitnim trhu. Postupné
se spoluprace rozsifila i na pravni
a dariové poradenstvi pro cely
holding MTX Group. V roce 2015
skupinu zasahlo nahlé dmrti
jejiho zakladatele a do Cela
firmy se postavil jeho syn
Petr Otava mladsi.
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»Skupina MTX Group Uspésné spolupracuje

s HAVEL & PARTNERS vice nez 10 let. Na trhu ve stfedni Evropé
neznam podobné velkou pravni kancelar, kterd by rozsahem
svych sluzeb uméla pokryt komplexni a naro¢né pozadavky
nasi skupiny. S dosavadni spolupraci jsem maximalné spokojen
a vérim, Ze bude také nadale Gspésné pokracovat,” Fika Petr
Otava.

Partner kancelare Vaclav Audes dodava: ,,Petr Otava navazal

na Uspéchy svého otce, prokazal mimoradnou intuici a cit pro
sektor primarnich surovin, Uspésné prebudoval strukturu firmy
a skupinu dal systematicky rozviji a rozsifuje. Rodina Otavovych
je proto obdivuhodnym pfikladem pro vSechny firmy, které se
vyrovnavaji s predanim byznysu nastupujici generaci.”

S HAVEL & PARTNERS jsme byli u viech klicovych transakci
skupiny. U zasadnich investic poskytujeme MTX Group
komplexni M&A poradenstvi, zajiStujeme mezinarodni pravni
servis, ale feSime i krizové situace. V takovych pfipadech umime
pomoci napfriklad i s PR a krizovou komunikaci. Za 10 let nasi
spoluprace jsme pro tuto obdivuhodnou skupinu odpracovali
skoro 13 tisic hodin a té€3ime se, Ze budeme i v budoucnu
asistovat pfi jejim dal$im ristu a rozvoji.

ke kultivaci ¢eského pravniho systému a podnikatelského
prostiedi.

N&s specializovany tym na legislativu tvofi deset $pi¢kovych
pravnik( pod vedenim partnera kancelafe Franti$ka
Korbela, byvalého legislativniho naméstka nékolika ministrd
spravedlInosti, ktery vedl pFipravu nového ob¢anského

i trestniho kodexu a desitek dalSich zakond. VSichni ¢lenové
tymu maji jedine¢né zkuSenosti z Legislativni rady vlady

a jejich komisi, ministerstev, parlamentu a dalSich vefejnych
a statnich organd. Spolupracuji téZ s pravnickymi fakultami
v Praze, Brné a Olomouci, na kterych rovnéz vyucuiji.

HAVEL & PARTNERS ma tak unikatni know-how a nejsilné&;jsi
tym zaméreny na realnou legislativu i jeji teoretické
zdzemiv ramci jedné kancelare. ,,Diky nasim dlouholetym
zkuSenostem a unikatni expertize miZeme prispét ke vzniku
zakonu prospésnych statu, podnikaniilidem,” Fika

Jaroslav Havel.

Jeho slova a jedine¢nou pozici kancelare v této oblasti
potvrzuji i vysledky prestizni ankety Zakon roku, ve které
hlasuje Siroka i odborna vefejnost. JiZ potfeti v fadé v ni totiz
zvitézil pfedpis, na jehoZ pfipravé jsme se podileli. Zdkonem
roku 2020 se stal zakon o bankovniidentité, ktery zasadné
zjednodusil identifikaci v online prostfedi, kdyZz umoznil

Frantisek Korbel

Vedle zakona o bankovni identité se naSe kancelar
podilela také na pfipravé zdkona o pravu na digitalni
sluzby, ktery v anketé uspél loni a stal se Zakonem
roku 2019. A unikatni know-how HAVEL & PARTNERS

v oblasti legislativy bylo ocenéno také pri hlasovani

o Zakonu roku 2018, kdy v anketé zvitézila novela
zékona o urychleni vystavby liniové infrastruktury, do
jejiz pripravy se zapojili odbornici kancelare na oblasti
stavebnictvi a vefejného sektoru.
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https://mtxgroup.cz/
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KTERE SE
S ROZHODLY

¥T SKVELE

Jiz nékolik let naSe advokatni kancelar prinasi
na ¢esky knizni trh zasadni zahranicni tituly
k tématu strategickeho rozvoje firem a jejich rizeni.
Mezi absolutni poradenskou Spi¢ku v této oblasti
patri nepochybné americky autor Jim Collins.

Po vydani ¢eského prekladu jeho dvou nejznameéjsich
knih — Built to Last a Good to Great — jsme nemohli
opomenout ani jeho dalsi bestseller. Firmy, které se
rozhodly byt skvélé je publikace, ktera vysla pred

10 lety pod nazvem Great by Choice.
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JAK ZAZNIVA V KNIZE
JIMA COLLINSE,

TI NEJLEPS NEMAJI
JEN ViCE STESTI.
POUZE PRESNE VEDI,

JAK SE STASTNYMI
UDALOSTMI EFEKTIVNE
NALOZIT.

im Collins ve spolupraci

s Mortenem Hansenem, profeso-

rem managementu na Kalifornské

univerzité v Berkeley, opét hledd
odpovéd na otdzku, pro¢ jsou nékteré
bezprostfedni konkurence. Rozdil mezi
dobrou a skvélou firmou vSak zkouma
v kontextu nové proménné - extrémniho
prostfedi. Snazi se objasnit, pro¢ se firmy,
které mély na startovni ¢dfe mnohdy stej-
nou vychozi pozici a srovnatelné vysledky,
zacaly v dobé krize, nejistoty a chaosu od
sebe vzdalovat, pro¢ jedny v extrémnich
podminkach prosperovaly, zatimco druhé
upadaly, a jaké priCiny staly za touto
disproporci.

Jim Collins rad pouziva metaforicka pfi-
rovnani a ani v této knize o né neni nouze.
Na zavodé o dobyti jizniho pélu demon-
struje dvé typologie fizeni: Pro lidry firem,
ktefi podobné jako Amundsen dokazali
svUj byznys provést tézkymi ¢asy, je podle
Collinse pfiznacéné, Ze si sice uvédomuji
nejistotu, nepfedvidatelnost a chaotic-
nost vnéjsiho svéta, nicméné na pfichod
»Cernych labuti” - mohu-li si vypdjéit jinou
vystiznou metaforu - se na rozdil od svych
primych konkurentt systematicky a mno-
hem duaslednéji pfipravuji. Jak si autor také
vsiml, kladou pfi tom dlraz na disciplinu
ve smyslu dlouhodobého nasledovani
hodnot, metod a dlouhodobych cild, vice
se spoléhaji na empiricky prokazatelna
fakta, diky kterym lépe ovlddaji sebevé-
domi a riskovani, a v neposledni fadé maji
neustdlou tendenci byt ve stfehu a neusi-
nat na vaviinech.

Kdyz se zpétné podivam na dvacetiletou
historii nasi kancelédfe, vidim mnoho
paralel s tim, co je v této knize popsano
jako uspésnd firemni strategie. Kdyz autor
predstavuje filozofii ,dvacetimilového
pochodu” a jako pfiklad uvadi americkou
leteckou spolec¢nost Southwest Airlines,
ktera na zacatku 90. let v dobé propadu
leteckého primyslu a masivniho propou-
$téni nedala vypovéd jedinému zamést-
nanci, vybavil jsem si nasi strategii v dobé
finan¢ni krize v letech 2008-2009. Prave

v tomto obdobi jsme udélali nejvétsi posun
oproti konkurenci. Misto abychom jako
ostatni snizovali ndklady a personalné se
zmen$ovali, investovali jsme do rozvoje

HAVEL B PARTNERS
Sasten weberi

FIRMY

BYT SKVELE
CHOICE

Jim Collins
Morten T. Hansen

iretence klientely i nabord klicovych
odbornik a hledali nové pfilezitosti, coz
nam velmi zahy umoznilo ziskat v kratkém
¢asovém obdobi ndskok pred ostatnimi.

Nyni je tu nova pandemickd krize a opét se
budou rozevirat niizky mezi témi, ktefi se
na ni dokazali véas pfipravit, a témi, ktef{
tak proziravi nebyli. V nasi kancelafi jsme
po odeznéni krize po roce 2009 zistali
ostraziti. Védéli jsme, Ze v dnesni dyna-
micky se ménici svétové ekonomice muze
znenadani ptijit opétovny propad. Diky
dlouholetym zkuSenostem a makroekono-
mickym datlim jsme se na dalsi ekono-
micky propad intenzivné pripravovali jiz
delsi dobu; jak z hlediska rozsahu nasich
sluzeb a disledného finanéniho fizeni,
tak i digitalizace a vyuzivani modernich

20N

forem komunikace s klienty i médii. Jen
diky tomu jsme mohli také v lofiském roce
navzdory dopadim pandemie dosdhnout
dalsiho ekonomického rozvoje, a potvr-
dit tak kontinudlni proces, kdy obratové,
personalné i kvalitou a rozsahem nasich
sluzeb rosteme kazdoro¢né od naseho
vzniku v roce 2001.

Nicméné fakt, Ze jsme za 20 let existence
vyrostli z malého start-upu o 5 lidech

do nejvétsi nezavislé pravnické firmy ve
stfedni Evropé s miliardovym obratem
ro¢né, mize leckdo brat také tak, Ze jsme
méli prosté jen vice Stésti. Jak ale spravné
zazniva i v této knize, ti nejlepsi nemaji jen
vice Stésti. Pouze presné védi, jak se stast-
nymi udalostmi efektivné nalozit.

Pfeji Vam, abyste i Vy (nejen) v této ne-
lehké dobé uméli dobfe nalozit se svym
$téstim a $li mu naproti. Knihu Firmy,
které se rozhodly byt skvélé Vam mohu
doporucit, protoze poskytuje velké mnoz-
stvi cennych rad.

R

Pokud byste méli o knihu zajem,
kontaktujte nas na adrese
office@havelpartners.cz,

radi Vam tento svétovy bestseller
poskytneme.

HAVEL & PARTNERS dlouhodobé
podporuje vydavani nejlepsich
svétovych publikaci v oblastech
ekonomie, managementu ¢i marketingu.
Snazime se tak prispét ke vzdélavani
Ceskych a slovenskych podnikatell

a kultivaci podnikatelského prostredi.
Vybirame vyjimecné Uspésné zahranicni
tituly a prinasime je na ¢esky trh. Tyto
knihy jsou pfi vedeni nasi kancelare
inspiraci i nam samotnym.

Jaroslav Havel | fidici partner
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HAVEL & PARTNERS je na Slovensku opét klientsky
nejoblibenéjsi advokatni kancelafi a také nejlepsi

v kategorii M&A

Kancelar znovu bodovala v soutézi Pravnicka firma

roka na Slovensku. V ramci 9. ro¢niku soutéZe ziskala

HAVEL & PARTNERS v roce 2021 opét cenu za nejlepsi klientské
sluzby a prvenstvi obhéjila také v kategorii Fuze a akvizice.

V dalsich 10 kategoriich, ve kterych kancelar na Slovensku
soutéZila, se umistila mezi nejlépe hodnocenymi advokatnimi
kancelaremi.

LVitézstvi v kategorii Nejlepsi klientské sluzby je pro nas tim

pravnimi a dariovymi sluzbami, ale i klientskou pé¢i mimoradné
spokojeni. Je rovnéz ocenénim Spic¢kové odbornosti nasich pravnikd.
Diky svym rozsahlym zkuenostem a unikatnimu know-how dokézou
efektivné a Uspésné realizovat vSechny individualni pozadavky

4

klient(, Fika zakladatel a fidici partner kancelare Jaroslav Havel.

HAVEL & PARTNERS plsobi v Bratislavé uz od roku 2008. Tamé&jsi
pobocka je hlavnim kontaktnim mistem nejen pro slovenské
klienty, ale i pro Ceské a zahraniéni klienty podnikajici na

Slovensku. Diky propracované strukture spoluprace viech pobocek
nabizi HAVEL & PARTNERS komfort jednotné ¢esko-slovenské
advokatni kancelare pro obé zemé, coz umoznuje klientim
snadnou realizaci jejich obchodnich zamérd.

Komplexni pravni poradenstvi ve viech vyznamnych oblastech
slovenského prava zajituje v Bratislavé tym vice nez 30 zkusenych
pravnikd. Slovenska pobocka poskytuje sluzby vice nez

20 slovenskych spolecnosti z TOP 100, ale i velké mezinarodni
spolecnosti, stfedni firmy nebo individualni podnikatelé a investori.

Uspéch v soutéZi Pravnicka firma roka . .
na Slovensku potvrzuje vyjimecné g s
postaveni kancelafe na slovenském @ EDE 1 N
a Ceském pravnim trhu, a HAVEL @ pravnicka @
& PARTNERS tak nadéle z{istava @ ﬁn‘ﬂ,a @
co ww wiws . vevs & TOKa @
nejuspésnéjsi a nejkomplexnéjsi ® ®
advokatni kancelafi v obou zemich. o Sl

Hospodarskeé vysledky kancelare byly
V roce 2020 opét rekordni

Navzdory krizi a okolnostem souvisejicim s pandemii
koronaviru uzavrela HAVEL & PARTNERS rok 2020 opét

s rekordnimi hospodarskymi vysledky. Celkovy obrat kancelare
se loni meziro¢né zvysil o vice nez 8 %, pricemz Gspésné bylo
hlavné prvni pololeti, kdy rlst trzeb z prodeje sluzeb dosahl

17 %. Trzby za prodej sluZeb v roce 2020 presahly 789 mil. K&

a obrat celé skupiny, v€etné inkasni agentury Cash Collectors

a sluzeb dariového poradenstvi, znovu prekrocil

miliardu korun.

»Nase vynikajici hospodarské vysledky a rlst obratu i v dobé
koronavirové krize odrazi nasi schopnost pfizpisobit se rychle
situaci na trhu a reagovat flexibilné na potreby nasich klientd.
VEérim, Ze nase nasazeni a vysoka expertni Groveri, ale i flexibilita
vSech nasich tyml v kombinaci s individualnim pristupem

ke klientlim a rozvojem strategického partnerstvi s nimi

i v téchto tézkych ¢asech byly a dale i zGstavaji nasimi hlavnimi
konkurenénimi vyhodami,“ doplriuje Jaroslav Havel.
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AKADEMIE HAVEL & PARTNERS

2M

UNIKATNI VZDELAVACI PROJEKT,
PRIDANA HODNOTA | SRDCOVA ZALEZITOST

Rozhovor s partnery kancelare Veronikou Dvorakovou a FrantiSkem Korbelem,
kteri pred 7 lety stali u zrodu Akademie HAVEL & PARTNERS a dodnes ji maji

na starosti.

Jak byste zhodnotili 7 let innosti
Akademie?

FrantiSek Korbel: Akademii jsme zakladali
v dobé, kdy byl Cerstvé ucinny novy oblan-
sky zdkonik, takze po odbornych semina-
tfich byla ze strany klientt velka poptavka.
Trochu jsme méli obavy z toho, jak se bude
rozvijet, az tato vlna opadne, ale dafi se
nam semestr od semestru lépe. Véfim, ze

i do budoucna si udrzime takové renomé

a klientim kancelafe bude nase know-how
a odborny potencial ku prospéchu.

Veronika Dvofdkova: Akademie H&P se za
dobu své existence velmi dobfe etablovala
ana advokatnim trhu jde o zcela unikatni
vzdélavaci platformu. Pro nds s FrantiSkem
je to navic srdcova zaleZzitost.

Jsou semindfe uréené jen vasim
klientim?

FK: Nase semindfe nejsou nijak uzaviené,
ale je pravda, Ze je cilime predevsim na
klienty kancelare, kterym tim chceme
poskytnout dalsi pfidanou hodnotu.

7 let s Akademii
HAVEL & PARTNERS

&z 240

semindra

125 &

predndsejicich

288 [T

ucastnikl

VD: Stejné tak je hojné vyuzivaji vSichni
nasi kolegové vCetneé studentt, ktefi maji
kazdy patek moznost prohlubovat svoje
znalosti napfi¢ vSemi obory.

Muze se prihlasit tfeba i konkurence?
Nebojite se o své know-how?
FK:Ikolegové z jinych advokdtnich kan-
celafi u nas maji dvefe oteviené a o know-
-how opravdu zadné obavy nemdme. Nase
seminare jsou sice praktické, ale trvaji

3 hodiny a za tu dobu se podélime jen o zlo-
mek svych znalosti, které v dané oblasti
mame.

VD: Nas naopak neustéle nartstajici zdjem
advokatt z jinych kancelafi velmi tési.
Kdyz se u vas vzdélavd konkurence, svédéi
to o Spickové kvalité kurzi a o tom, Ze jste
o krok napfred.

Jakym tématim se v Akademii
vénujete nejvice?

FK: Seminafe pripravujeme na zdkladé
planu legislativnich novinek, prazkumu
aktualnich trendt prava, poptavky nasich
klientti a jejich potfeb. V posledni dobé
napfiklad hodné narGsta poptdvka po
tématech elektronizace a digitalizace a tam
mame opravdu co nabidnout. Mdme na
tuto oblast nejvétsi specializovany tym

v Ceské republice a na Slovensku a podileli
jsme se na sepisu poslednich dvou Zakont
roku - zdkona o pravu na digitdlni sluzby
a o bankovni identité.

VD: Prostor ddvame i tématim s pfesahem
do byznysu, marketingu, managementu
¢ivécnych specializaci, tfeba oblasti ICT.
A pokud nékdo projevi zéjem o semi-

nar takzvaneé $ity na miru, neni pro nas
problém jej pfipravit. Nabizime i moznost
individualnich konzultaci ¢i vypracovani
nezavislych expertiz nasimi akademiky.

Jak se zdjmem o vzdélavani a provozem
Akademie zahybala pandemie?

VD: Dokazali jsme rychle zareagovat a pre-
nést Akademii v plné profesionalni kvalité
do online prostfedi, coz zajem o nase semi-
nére jesté asi o 30 procent zvysilo, protoze
se jich mizou zucastnit 1lidé v podstaté
odkudkoli a kdykoli (dostavaji od nds video-
zaznam seminare i podcast) a nenardzime
na omezenou kapacitu.

FK:V tomto sméru pfinesla pandemie
pozitivni trend a online forma kurzt uz
zlstane soudasti nasi nabidky. Pfesto se
moc tésime, Ze se snad brzy zase zaCneme
na seminarich potkavat i osobné.
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https://www.havelpartners.cz/hospodarske-vysledky-v-roce-2020-opet-rekordni/
https://www.havelpartners.cz/hospodarske-vysledky-v-roce-2020-opet-rekordni/
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OCENENi KANCELARE
V CESKE REPUBLICE A NA SLOVENSKU

PRO BONO

HAVEL & PARTNERS
je nejuspesneéjsi kancelari
s nejkomplexneéjsimi sluzbami
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kancelare v oblasti pro Pomihi  hublng
4 x omaname smicnuptine
bono v celé Evropé! oMmahame smichupine <+
V rdmci nejprestiznéjéiho globalniho ratingu rT;:é\Z,g ;:)'::jf;'r:l,gﬁ:]e?c;; :)S()TFeef)lavtgombT(gzzgirg Iéea\;ilcz)kr?eu:sshtztg.ro vsichni. Kanceldr se Ctyrikrat za poslednich Sest let stala absolutnim vitézem této soutéze,
Chambers Europe Awards 2021 jsme nejen Jiz tradi¢né a urcité ne naposledy jsme F;roto podpofili organizaci Zdravotni w;:'ll?er kdyZ ziskala hlavni ocenéni Pravnicka firma roku pro doméci kancelaf
o’bvhéJ;ili ocenéni pro nejlepsi ad’voka'vtnivlfzvance— klaun, ktera pomaha v nemocnicich, hospicich a domovech pro seniory &i¥it Europe (2015, 2017, 2018, 2020) a ve vétsiné oborovych kategoriich se umistila mezi nejvice
laF v CR, ale dostali jsme se také do Zebricku dobrou néladu. Pfidejte se k ndm a pomozte ,Eervenym nostim®, aby rozzafily 2021 doporudovanymi kanceldfemi. Je rovnéz tyfndsobnym drZitelem ceny Pravnicka

firma roku za nejlepsi klientské sluzby (2015, 2016, 2019, 2020) a stejné ocené&ni
ziskala také na Slovensku (2020, 2021).

10 nejlepsich evropskych kancelafiv oblasti den nemocnym détem, seniorim i vem dal3im, ktefi to nejvic potfebuji!
pro bono. Pfispél k tomu predevsim nas roz-
sahly pro bono program v dobé pandemie.

WHO’SWHOLEGAL

’M_/ Nejlep&i pravnickou firmou piisobici v Ceské republice byla kancelaf HAVEL & PARTNERS

20 X 20 vyhlasena prestiznimi britskymi ratingovymi agenturami Chambers and Partners
NELEZ V’souv\'/isl.osti snasim dva'cetilet’)'/m - . (2020,2021) a Who’s Who Legal (2018, 2019).
soomre e, vyro€im jsme se rozhodli nad ramec A — :

- nasi pro tfono pomoci vénovat za ka'iqf/ :}, D “.‘ : Voblasti M&A je kancelaf nejlepsi pravnickou firmou v Ceské republice na zakladé

N e leZ! LOk 20 t|5|zkct>)runvi ted'y’ciellkem 40 dov??.c = & vyrocnich cen International Advisory Experts (2018, 2019). V rdmci soutéZe Pravnicka
KaZdy mé pravo na sviij nazor. Ale nikdo rr:)er;ir:/’ynbara :é :;CZlif;EgVUkC; éior:wz, ki:njue firma roku zvitézila v této kategorii jak v Ceské republice (2019, 2020), tak na Slovensku
nema pravo vydavat své nazory za fakta. avjakém rozsahu penize darujeme, - (2020, 2021). Na Slovensku dale ziskala za fuze a akvizice Sestkrat za sebou prestizni
HAVEL & PARTNERS podporuje iniciativu rozhodnou hlasovanim vichni nasi [ | | EM IS globalni cenu M&A Today Awards (2013-2018) a opakované té prvenstvi v ZebFicku
NELEZ a neinzeruje na dezinformacnich  zaméstnanci a spolupracovnici. Lawyer International Legal 100 (2017, 2018).

webech. Sami pracujeme s informace-
mi velmi zodpovédné a profesionalné

Prestizni mezinarodni ratingové agentury EMIS DealWatch a Mergermarket zafazuji

- a a uvédomujeme si také, jak mohou byt
Plesounl neovérené a nepravdivé informace na- N bf‘ﬁ,’ggmarket : HAVEL &PARTNERS jiZ od roku 2010 na predni pFi¢ky podle poétu realizovanych
Rakovina je obrovsky stragak. A co tepr- opak nebezpecné. Stavime se proto spolu '|'|S KC i transakciv celém regionu stfedni a vychodni Evropy. Podle poCtu realizovanych
ve, kdy? je diagnostikovéna ditéti. Nase s NELEZ za pravdu proti dezinformacim. : : transakei je také top kancelafi v regionu vychodni Evropy podle zahrani¢niho ZebFi¢ku
kancelar pravidelr)é pFEsvpivé NadaEm"mu o . » REFINITIV I < Refinitiv (2019). Na zakladé vyrocnich cen magazinu Acquisition International se
fondu Krtek, ktery se le€bou onkologicky Du lezrta prevence : kanceldF¥ stala pro rok 2019 préavnickou firmou roku v oblasti M&A ve stfedni Evropé.

nemocnych déti zabyva. Ted jsme ¢astkou
50 tisic podpofili také vznik animovaného V nasi kancelafi byvalo dobrym zvykem poradat

serialu PleSouni, ktery chce co nejpfive- kazdorocné charitativni snidani a vytéZzek vénovat m acquisition

tivéjsi hravou formou zbavit déti strachu vybrané neziskové organizaci. A protoZe tradice se maji international }  Kancel¥ ziskala také Fadu nepravnickych ocenéni.

ainformovat je i jejich rodice, co se pfi dodrZovat, usporadali jsme navzdory pandemii vir-

[é¢bé bude dit. Trinact dild plnych dilezi- tudlni snidani s Katefinou Vackovou. Katefina je mlada

tych informaci jim poskytne podporu, fakta [ékarka, ambasadorka OSN a TEDx speaker patfici do o

i nadéji a provede je nécim, co si dosud ani prestizniho ZebFi¢ku Forbes 30 pod 30. Hlavné je to ale m ﬁ{‘l‘;ﬁ’
neuméli pfedstavit. Projekt ziskal zastitu zakladatelka neziskovky Loono, kde vede tym 150 léka- IEIDIAND _
Evropské spole¢nosti pro détskou onkologii ¥0 a studentl mediciny, kteFi se vénuiji prevenci onko- '-Im-"r KANCE .L ARE

logickych a kardiovaskularnich onemocnéni a dalSich
civiliza¢nich chorob. NeZ jsme posnidali, vybrali jsme
pro Loono pres 50 tisic korun.

i Americké onkologické spole¢nosti.
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USPECH SPOJUJE

NEJVETSI

CESKO-SLOVENSKA
ADVOKATNI KAINGELAﬁ
S MEZINARODNIM DOSAHEM

i Nasi klienti maji pistup
ik mezindrodnim i lokdlnim

i znalostem a odbornosti
prostiednictvim vice nez

i 90 tisic prdvnikG v priblizné
i 160 zemich svéta.
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i Poskytujeme pravni a dariové
i poradenstvi ve 12 jazycich
i vtémér110 zemich svéta.
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Mdme nejkomplexnéjsi
mezindrodni podporu
dostupnou pro ceské
a slovenské advokdtni
kanceldre.




