Adveriorial

Z ambiciozniho startupu na
vrchol stredoevropske advokacie

Z malé advokatni kancelafe zalozené od
nuly pétici mladych pravnika se dokdazala
HAVEL & PARTNERS vypracovat na svétové
uzndvanou stfedoevropskou firmu nové
generace s unikatni pozici na ¢esko-
-slovenském trhu. Sviij pfibéh uspéchu pise
uz 20 let. Dnes ma obrat pfes miliardu
korun a 2500 klientq, které provazi jejich
byznysem a pomadhad jim plnit jejich
podnikatelské i osobni vize a cile.

Fib&h firmy, jejiz motto zni ,Uspéch spojuje”, za-

¢al v roce 2001, kdy pét mladych pravnikd zalozi-

lo vliastni advokdtni kanceldr. Znali se ze studii, ¢tyfi

z nich se potkali také pfi praci pro mezindrodni kan-
celdr Linklaters, kterd méla tehdy pozici nejelitné;jsi prav-
nické firmy v Evropé zejména v oblasti fuzi a akvizic. Vzory
pro jejich ambiciézni startup byly kromé Linklaters i dalsi
nejprestiznéjsi pravnické firmy se sidlem v Londyné (tzv. Ma-
gic Circle) nebo americké kanceldre jako Skadden, Arps &i
Jones Day, tedy mezindrodni firmy s komplexnimi sluzbami
a profesiondinim managementem.

Zacinali v roce 2001 v malé mistnosti, kde sedm dni v tydnu
pracovali na krabicich od pocitacd a spist kolem jednoho sto-
lu. Okoli ¢asto nechdpalo, pro¢ se vzdali dobte rozjetych ka-
riér, a mnozi jim predpovidali, Ze budou po zbytek Zivota jen
zaklddat eserdcka. Jejich vizi ale bylo vybudovat moderni
firmu se $pi¢kovym komplexnim poradenstvim pro domadci
i zahrani¢ni klienty. ,Z mezindrodni kanceldre jsme méli know-

-how, uméli jsme jazyky a méli jsme velké odhodldni uspét. Od
zacdatku jsme tvrdé pracovali a investovali jsme nejen do roz-
voje kanceldre, ale i do ndboru nejlepsich pravnikd,” vzpomi-
nd na zac¢datky kanceldre Jaroslav Havel. Do pdl roku od vzni-
ku firmy zvlddli sestavit tym 15 prdvnikd s podobnymi zkuse-
nostmi a vizi, ktery dokdzal pokryt vétsinu potreb klientd.

M&A JAKO VLAJKOVA LOD

V pocatcich firma spolupracovala se spole¢nosti Deloitte;
snadnéji se tak dostdvala k novym klientdm a rychle zacala
pronikat i na zahraniéni trhy. Tato spoluprdce trvala Ctyfi
roky, béhem kterych kanceldr rostla obratové i persondiné.
V roce 2005 se vydala vlastnim smérem bez strategického
partnera.

Byla to doba, kdy celosvétova vina fuzi a akvizic prispivala
k rychlému ekonomickému ristu. Kanceldt do roka dokdza-
la zdvojndsobit trzby i zisk a do dvou let se stala top ¢eskou
kanceldfi v poctu realizovanych M&A transakei. Poradenstvi
v tomto oboru je dodnes vlajkovou lodi HAVEL & PARTNERS.
Za poslednich 15 let zrealizovala pfes 750 transakei v hod-
noté 750 miliard korun a podle prestiznich zahraniénich ra-
tingu je jednickou v této oblasti v celém regionu stfedni Ev-
ropy. Pomdahd expandovat ¢eskym a slovenskym firmam do
ciziny, zahrani¢nim spole¢nostem zase s rozvojem podnikd-
ni v Cesku a na Slovensku.

Kanceldr se ale od poc¢dtku nezamérovala jen na oblast
MEA, jejim cilem bylo poskytovat klientim komplexni sluzby
ve viech oblastech. Systematicky proto postupné rozsifova-
la a inovovala své portfolio. Rostl pocet klientd a vedle nej-
Uspésnéjsich domdcich i zahrani¢nich firem ptibyvali i pfed-

Jaroslav Havel

ni ¢esti a slovensti podnikatelé, top manazefi ¢i Uspésni
sportovci. A ti pottebovali Fesit své zdlezitosti. Proto v roce
2008 kanceldf jako vibec prvnina trhu vytvotila specidini
tym pro privatni klientelu, ktery je dnes s poc¢tem vice nez
30 pravnikd a dariovych poradct nejvétsi takto zaméfenou
poradenskou skupinou ve stfedni Evropé.

KRIZE JAKO PRILEZITOST

V dobé ekonomické krize v letech 2008 a 2009 rozho-
dovala o Uspéchu schopnost pfizpUsobit se ndhlym zmé-
ndam. Tehdy méla firma vétsinu ptijma z M&A poradenstvi,
trh se ale na néjakou dobu v dusledku recese zastavil a bylo
treba prijit s rychlym fesenim. V dobé, kdy vétsina advokat-
nich kanceldii propoustéla a 3etfila, zvolila HAVEL & PART-
NERS Uplné opac¢nou strategii. Investovala do dalsiho rozvo-
je, extrémné rychle pretransformovala portfolio sluzeb, aby
odpovidalo aktudlnim potfebdm klientd a trhu, nabrala do-
konce nové $pickové, a tedy i drahé prdavniky. ,Klienti tehdy
odchdzeli od velkych mezindrodnich firem. Byla to obrovskdé
prilezitost, kterou se ndm podafilo vyuzit. Tim jsme ziskali
rozhodujici naskok pted konkurenci,” vzpomind dalsi ze za-
kladatell Robert Nespurek.

Kdyz krize odeznéla, byla kanceldf v porovndni's konku-
renci mnohem lépe pfipravend a mohla nabidnout klientdm
jako jedna z mdla skute¢né komplexni pravni sluzby. Stala
se diky tomu nejdynamictéji rostouci advokatni kanceldri na
¢eském a slovenském trhu a na prelomu prvniho desetileti
svého fungovdni zaujala pozici lidra ¢esko-slovenského trhu.

Kontinudlni rst HAVEL & PARTNERS nepterusila ani koro-
navirovd krize. Kanceldf znovu prokdzala, ze umi rychle za-
reagovat na zmeény a ze je mimorddné dobte vybavend pro
feseni krizovych situaci. Lorisky rok tak zavrsila co do obratu,
poctu pravniky, kvality sluzeb i ziskanych ocenéni joko nej-
Uspésnéjsi rok ve své historii.

MEZINARODNI DOSAH A PRIDANA HODNOTA
Kanceldr za dvé dekady ziskala mezindrodni renomé,
klientdm asistovala v téméf 110 zemich po celém svété
a az 70 procent jejich pfipadd ma zahrani¢ni prvek. HAVEL
& PARTNERS je lidrem i diky unikdtnimu modelu fungova-
ni a komplexni nabidce sluzeb ve viech oblastech prava
a podnikdni. ,Pracujeme v tymech sestavenych nejen po-
dle prdvnich specializaci, ale i podle jednotlivych podnika-
telskych obord, v nichz neustdle sledujeme vsechny trendy
a ddl se vzdéldvame. Rozumime tak lépe oblastem, ve kte-
rych nasi klienti podnikayji,” fika Robert Nespurek.
Odbornici kanceldfe se pfitom piné soustteduji na klienta
a jeho byznys a intenzivné s nim pracuji tak, aby ziskal
ndskok pred ostatnimi. Velkymi vyhodami jsou pfitom je-
jich obchodni rozhled (business intelligence), podnikatel-
ské a manazerské znalosti, ale i zkusenosti s mezindrodnim
rozmérem poradenstvi. ,Z pravniho a dariového pohledu

provazime klienty jejich podnikdnim a pomdhdme jim s jeho
rozvojem. Diky vyborné reputaci, unikatni siti kontaktd a vy-
jimecéné znalosti trhu a souvislosti ¢esko-slovenského pravni-
ho a obchodniho prosttedi je dokdzeme dovést k novym pfi-
lezitostem, byznysu i lidem,” dopliiuje Jaroslav Havel.

INOVACE A VENTURE KAPITAL

+UZ 20 let jsou pro nds nejvyssi prioritou spokojeni klienti.
Jejich dbvéra, s kterou ndm svétuji své byznysové i soukromé
zdlezitosti, nds zavazuje k tomu, abychom se potdd zlepso-
vali. Nasi budoucnost proto vidim v inovacich, protoze diky
nim mazeme délat véci lépe. Chceme se proto i ddl soustredit
na strategické budovani firemni business intelligence a zU-
stat intelektudlnim lidrem na trhu ¢eského pravné-dariového
poradenstvi, abychom byli pro klienty i naddle dlouhodobym
strategickym partnerem a mohli jim nabizet sluzby s vysokou
pridanou hodnotou,” vysvétluje Jaroslav Havel.

Zdroven vyvraci predsudek, Zze kanceldf poskytuje pora-
denstvi jen nejvétsim a nejuspésnéjsim firmam: ,Jako ve-
douci kanceldr na trhu sice cilime na Uspésné a prosperujici
spole¢nosti a jejich majitele nebo vrcholové manazery, ale
tam pat#i i tzv. budouci Sampioni nebo firmy zajimavé svym
unikatnim produktem &i osobnosti v byznysu. Sami jsme byli
pred 20 lety zadinajici ambiciézni firmou, ale dosdhli jsme
svétové jedine¢ného rustu a unikatné silné pozice na trhu.
Umime tedy skute¢né pomoci i mensim firmdm a podpotit je
v jejich rUstu a rozvoji, ktery jsme sami zrealizovali, a to ne-
jen po pravni a darové strdnce. Usilujeme o to, aby v idedl-
nim pripadé klienti rostli s nédmi a my s nimi — presné v duchu
naseho motta ,Uspéch spojuje’.”

S 240 pravniky a darovymi poradci mé HAVEL & PARTNERS nej-

silngj3i odborny tym na trhu. Sidli na prestizni adrese v centru Pra-

hy, v modernim komplexu Florentinum, a pét dalsich kanceldfi ma

v Brng, Bratislavé, Olomouci, Ostravé a Plzni. Od svého zalozeni
kanceldt nepretrzité roste, sbird prestizni domaci i mezindrodni oce-
néni za nejlepsi klientské sluzby, odbornost, davéryhodnou znacku

i nejzadangjsiho zaméstnavatele.




