Zazivame najuspesnejsi rok

v histérii. Navzdory krize

SVOJ TIM PRE PRIVATNYCH A CASTO NAJBOHATSICH KLIENTOV BUDUJE UZ DVANAST

ROKOV. DAVNO NEJDE LEN O PRAVNE ALEBO DANOVE SLUZBY. BIZNISMENOV PREPAJA

TREND

WE
KNOW
HOW

MEDZI SEBOU, RIESI S NIMI SUKROMNE INVESTICIE, POMAHA IM S OSOBNYMI ZALEZITOSTAMI

A TERAZ AJS DOSAHOM PANDEMIE. ,NA KRIZU SME SA PRIPRAVILI S DOSTATOCNYM PREDSTIHOM.
KED POTOM UDRELA, MALI SME NA CO NADVIAZAT A MOHLI SA VDAKA TOMU OKAMZITE SUSTREDIT
NA SVOJICH KLIENTOV,” HOVORI JAROSLAV HAVEL, RIADIACI PARTNER ADVOKATSKEJ KANCELARIE
HAVEL & PARTNERS, PRE KTORU JE ROK 2020 TYM NAJUSPESNEJSIM V HISTORII.

Nedavno ste rok 2020
oznacili za najuspesnejsi
rok v historii kancelarie,
zaroveiije torok svetovej
pandémie avelkej globdlnej
krizy. Maju tieto dve veci
stvislost?

Tento rok sa nam skutoc¢ne
mimoriadne dari ¢i uz

z hladiska hospodarskych
vysledkov, alebo novych
personalnych posil, ¢i
oceneni. Ziskali sme
najprestiznejsie globalne
ocenenie Chambers
Europe Awards pre
najlepsiu advokatsku
kancelariu na ceskom
trhu a stali sa s velkym
predstihom absoltitnym
vitazom siitaze Pravnicka
firma roka v CR. Historicky
aspech v rovnakej stutazi
sme si pripisali aj na
Slovensku. Trzby Havel &
Partners v prvej polovici
roka narastli o viac ako
jedenast percent. A aj ked
v stvislosti s dosledkami
pandémie ocakavame
urcité spomalenie, aj nas
pesimisticky scenar pocita
s rastom obratu i zisku za
cely rok 2020 priblizne

o desat percent.

Tieto tspechy,
samozrejme, suvisia

s neustalym rozvojom
nasSej kancelarie, so
sposobom riadenia,

ktory je na advokatskom
trhu ojedinely,

s neustalym zlepSovanim
a rozsirovanim nasich
sluzieb, budovanim
dlhodobych strategickych

vztahov s klientmi

a s dalSimi nasimi
konkurenc¢nymi vyhodami.
Je to kontinualny proces,
ked obratovo, personalne
aj kvalitou a rozsahom
sluzieb rastieme
kazdorocne od nasho
vzniku v roku 2001. Keby
sme vSak neobstali v tomto
tazkom roku a nezvladli
krizu, tohtorocné vysledky
by urcite neboli historicky
najlepsie.

Co najviacprispelo k tomu,
Ze savamdari ajv case
globalnej krizy?

Pre nas ako najvacsiu
pravnicka firmu v strednej
Eurdpe je tplne zasadné,
aby sme boli plne vybaveni
na rieSenie krizovych
situdcii a pripraveni ¢o

Havel & Partners

Havel & Partners

s kancelariami v Prahe,
Bratislave, Brne,
Olomouci, Ostrave a Plzni
je s timom viac ako 220
pravnikov a danovych
poradcov a celkovo
patsto spolupracovnikov
najvacsou nezavislou
pravnickou firmou

v strednej Eurépe.
Poskytuje komplexné
pravne a dafiové
poradenstvo vo vsetkych
podnikatelskych
odvetviach. V sti¢asnosti
ma viac nez dvetisic
klientov (z toho priblizne
tristo na Slovensku), medzi
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Klientela

od nds caka
Spickové
sluzby,

ale aj mimo-
riadnu
casovu
flexibilitu
aindividual-
ny pristup

ktorych patria najma velké
medzinarodné spolocnosti,
najvyznamnejsie slovenské
a ceské firmy vratane
strategickych Statnych
podnikov a organov verejnej
spravy, ale aj stredné
podniky, individudlni
podnikatelia a investori.

0d svojho vzniku v roku
2001 kanceldaria kazdoro¢ne
ekonomicky rastie,

vlani trzby celej skupiny
prvykrat prekrocili hranicu
jednej miliardy korun.
Podla najprestiznejsieho
globalneho ocenenia
Chambers Europe i ¢eskej
sutaze Pravnicka firma
roka je Havel & Partners
najlepsou kancelariou na

najlepSie a najrychlejsie
reagovat na zmeny

v spolo¢nosti. Krizu so
zasadnym dosahom na
ekonomiku sme ocakavali
uz dlhsie a zhruba pred
dvoma rokmi sme sa na
nu zacali pripravovat

¢i uz z hladiska sluzieb,
dosledného finan¢ného
riadenia, alebo vytvorenim
dostatocnej financnej
rezervy. Zasadne sme
zvysili aj podiel sluzieb pre
klientov z necyklickych
odborov, celkovil
efektivitu aj vykon na
pravnika. Sustredili sme
sa na digitalizaciu sluzieb
vratane marketingu. Hoci
kriza nakoniec udrela

v Uplne inej forme, nez
sme ocakavali, vedeli sme
zareagovat. Vdaka tomu

ceskom trhu. Historické
uspechy tento rok oslavuje
aj naSlovensku: bratislavska
kanceldria takmer

s tridsiatimi pravnikmi tento
rok ziskala tri ocenenia

v ramci sutaze Pravnicka
firma roka, a to za najlepsie
klientske sluzby, flizie
aakvizicie aj za energetiku
aenergetické projekty. Uz
Siesty rok je najziadanejsim
zamestnavatelom medzi
advokatskymi kanceldriami
v Cesku. Ziskala aj

mnoho dalSich oceneni
tykajucich sa znacky ci
ekonomickej stability, je
napriklad patnasobnym
drzitelom Czech Business
Superbrands.

sme sa mohli okamzite
zacat venovat klientom

a od prvého diia im
poskytnit maximalnu
podporu. O tom, Ze sa
nam to podarilo, svedcia
nase tohtoro¢né tispechy,
ktoré si v takomto tazkom
obdobi vazime eSte

viac. Pre nasich klientov
je to potvrdenie, ze
spolupracuji s najlepsou
pravnickou firmou na
trhu, ktora je lidrom
nielen v ¢ase blahobytu,
ale aj v Case krizy a dokaze
im tak s jej nasledkami
efektivne pomoct.

Darilo savamajv case
ekonomickej krizy vrokoch
2008 az2012?

V tomto obdobi urobila
kancelaria rapidny skok.
Nabrali sme stovky novych
klientov, presli k nam
pravnici od konkurencie
a stali sme sa najvacsou
cesko-slovenskou
advokatskou kancelariou
podla poctu pravnikov

i klientov. So zaciatkom
krizy sme zaznamenali
vyraznejsi zaujem

o pravne a danové sluzby
stvisiace so spravou

a ochranou osobného
arodinného majetku.

V roku 2008 sme preto
ako prvi na trhu zalozili
Specializovany tim pre
privatnu klientelu, ktory
sme postupne rozsirili

o dalsich Spickovych
kolegov, aby sme tejto
prominentnej klientele

dokazali zabezpecit naozaj
komplexné portfolio
pravnych a danovych
sluzieb.

Co musi vediet advokat,
ktory sastara oklienta
miliardara?

V nasej kancelarii sa
privatnej klientele
venuje stabilny pribliZzne
25-Clenny tim velmi
skisenych pravnikov

a dalsich dvanast
danovych poradcov -

je tak najvacsou takto
zameranou poradenskou
skupinou v strednej
Eurdpe. Na cCele stoja
Styria spoloc¢nici

vratane mna, ktori vo
svojej profesii a praxi
dosiahli vyrazné
aspechy a vyborne
oblasti podnikania

a manazmentu rozumeju.
Tym je zabezpecena
maximalna profesionalita,
ale aj kontinuita vztahu

s klientom, ktory
pozaduje doéveryhodni
vyspelt osobnost,

ktord bude prirodzene
reSpektovat ako svojho
partnera.

Kolko z celkového poctu
miliardarov patri medzi
vasich klientov?

Nase komplexné sluzby

vyuziva priamo alebo
prostrednictvom svojich
firiem zhruba tretina

z nich, teda asi dvesto
podnikatelov a ich rodin,
pricom ich pocet sa
neustale zvysuje.

Coje vasou konkurenénou
vyhodou v pripade
prominentnejslovenskej
aceskejklientely?

Klienti ocenuju doveru,
renomeé, stabilitu, rychlost
a inovativnost, ale aj
plnohodnotné zapojenie
spolo¢nikov kancelarie

do rieSenia ich privatnych
tém, vyznamny obchodny
rozhlad a potencial
¢lenov timu, ale aj vlastni
skiisenost, ktori sme so
spolo¢nikmi pripraveni
klientom sprostredkovat.
Ved od koho iného si dat
radit, nez od toho, kto na
trhu vybudoval uznavani
firmu podobna tej vasej,
ktorej vynosy musia
takisto konzervativne
spravovat, investovat

a zabezpecovat im
zodpovedajticu mieru
ochrany pred negativnymi
dosledkami necakanych
udalosti, rodinnych btrok
¢i krizou? Dolezita je aj
vekové zloZenie klticovych
partnerov v skupine (vek
medzi 38 - 48), pretoze

Jaroslav
Havel (46)

jeriadiaci partner
advokatskej
kancelarie Havel &
Partners. Vystudoval
Pravnickd fakultu
Karlovej univerzity
v Prahe. Pred
zalozenim Havel

& Partners v roku
2001 pracoval viac
ako Sest rokov pre
niekolko ¢eskych
aj medzinarodnych
advokatskych
kancelarii vratane
pravnickej firmy
Linklaters.

tito klienti ocakavaja
skuto¢ne medzigenerac¢né
a velmi dlhodobé
poskytovanie sluzieb.

Aké spolocné otazky
slovenski a ceski miliardari
najviacriesia?

Nasi prominentni

klienti rieSia mnozstvo
biznisovych tém,

ale aj Cisto privatne
zalezitosti. NajcastejSie
im pomahame planovat
spravu a dlhodobu
ochranu ich osobného

a podnikatelského
majetku, radime im pri
zahrani¢nych investiciach,
exporte alebo danovom
planovani. Pomohli

sme realizovat aj stovky
rodinnych holdingov

a Struktar drzby, desiatky
trastov a zvereneckych
fondov. Privatne
vlastnicke Struktiry musia
byt pre klienta ¢i jeho
rodinu lahko ovladatelné
a musia bezpecne
odolavat vonkajsim
vplyvom.

V kontexte poslednych
mesiacov sa nase
poradenstvo, samozrejme,
Ciastocne presunulo

k otazkam stvisiacim

s pandémiou, kedZe ani
majetok najbohatsich

nie je proti koronavirusu
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imanny. V tomto smere
vyuzivame unikatne
cezhrani¢né know-
how, ked aj slovenskym
privatnym klientom
mozeme pondknut
spravu majetku napriklad
prostrednictvom

vyssie spominanych
zvereneckych fondov,
rodinnych nadacii

a dalSich instititov,

s ktorych zakladanim

a spravou mame bohaté
a velmi pozitivne
skiisenosti z Ceskej
republiky.

Cim saliSia poziadavky
privatnychklientov?
Majetna klientela je,
pochopitelne, naroc¢na.
Ocakava od nas nielen
Spickové pravne sluzby

a stvisiace danové
poradenstvo, ale aj
mimoriadnu ¢asovi
flexibilitu a uz spominany
individualny pristup
stabilného timu. Na to sa
napaja vysoka efektivita
nasich odbornikov,

ktori musia byt velmi
dobre oboznameni

s konkrétnymi aspektmi
podnikania klienta, s jeho
rodinnymi ¢i majetkovymi
vztahmi a pomermi

3j s jeho viziami

a cielmi. Prirodzenymi
poziadavkami st

potom absoltitna
diskrétnost komunikacie,
zrozumitelnost

a jednoznacnost nasich
odporicani.

Aké mate plany do
budiicnosti?

Chceme byt aj nadalej
dynamickou, miidrou

a inovativnou firmou,
ktora sa nielen uci od
tych najskiasenejsich

a najlepsich firiem na
svete, ale aj sama udava
trendy. Chceme neustale
zlepsSovat, inovovat

svoje sluzby a prinasat
klientom vysoka pridant
hodnotu. Byt skutocne
dlhodobym strategickym
partnerom nasich
klientov. D
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