voj tim pre privatnych a casto
najbohatsich klientov buduje

uz desatrocia. Davno nejde len

o pravne alebo darnové poradenstvo.
Biznismenov prepdja medzi

sebou, riesi s nimi sttkromné
investicie aj nakupy umeleckych
diel. ,,Najvic¢Sim zdrojom novej
prace su stile osobné referencie,

u bonitnych klientov to plati
dvojnasobne. Cesko a Slovensko
navyse nie st velké krajiny. A ludia
z biznisu, kde sa logicky generuje
najvacsie bohatstvo, o sebe vedia,”
hovori Jaroslav Havel, riadiaci
partner advokatskej kancelarie
Havel & Partners.

Majetna klientela oéakava
nielen Spickove sluzby, ale
aj casovu flexibilitu a
individualny pristup
stabilného timu

N

Pésobite na eskom i na
slovenskom trhu. V €om sa liSia?
Bezpochyby ich spdja tradicia
spolo¢ného Statopravneho
usporiadania, ale ceski podnikatelia
sa historicky i teraz priblizuja

skor k zapadnym krajinam, ako je
Nemecko alebo Rakiisko. Slovensko
je v tomto smere svojbytnejSou
menSou krajinou, kde sa vela
kapitalu vytvorilo na vztahoch

s verejnym sektorom a Spicku
ekonomiky z pohladu miestnych
podnikatelov tvori niekol'ko
velkych finan¢nych skupin ¢i
vplyvnych podnikatelskych rodin.
Predpokladam vsak, Ze u mladej
generacie slovenskych podnikatelov
sa bude prehlbovat trend spocivajici
v pribliZovani Standardom zapadnej
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Doveryhodny
partner
a nehlada

na internete

Tim pre privatnych a ¢asto najbohatsich
klientov buduje uz desatrocia. A davno nejde len
o pravne Ci danove poradenstvo. Jaroslav Havel,

riadiaci partner Havel & Partners

Jaroslav Havel (45)

jeriadiacim partnerom advokatskej
kancelarie Havel & Partners s
kancelariami v Prahe, Bratislave,
Brne, Olomouci, Ostrave a Plzni.
Vystudoval Pravnicka fakultu
Karlovej univerzity v Prahe. Pred
zalozenim Havel & Partners v

roku 2001 pracoval viac ako Sest
rokov pre niekolko eskgch aj
medzinarodngch advokatskych
kancelarii vratane pravnickej

firmy Linklaters. V ramci Havel

& Partners pod neho spada 220
pravnikov a dafovgch odbornikov

a dalSich 500 spolupracovnikov.
Medzi jeho klientov patria najvacsie
finangné in&titdcie v Cesku a na
Slovensku, mnoho spolo¢nosti
patriacich do rebricka Fortune

500 aj Czech Top 100. Tohtoro€né
trzby jeho kancelarie by mali
presiahnut 800 milibnov Ceskgch
korUn, teda asi 32 milibnov eur.

Uz Siestym rokom je najziadanejSim
zamestnavatelom medzi
advokatskymi kancelariami v CR.

Eur6py, a to aj v stvislosti s efektom
niektorych medialnych kauz, ktoré
v sticasnosti na Slovensku rezonuja.

Akg velkg trh so sluzbami pre
miliardarov existuje? Kolko z nich
vyuziva vase sluzby?

Nas privatny tim uz roky analyzuje
mnozstvo neoficialnych prieskumov
a medialnych rebrickov v Cesku

a na Slovensku, ktoré spresiiujeme
internym mapovanim trhu.
Odhadujem, Ze v Cesku a na
Slovensku Zije 550 az 700 os6b,
ktoré by sme mohli oznacit za
korunovych miliardarov, ¢o by
znamenalo asi 40 milionov eur.
Toto ¢islo sa bude do budicnosti
zvySovat, a to najma vdaka
prirodzenému rastu majetku i firiem
najbonitnejsich oséb ¢i tspeSnému
medzigeneracnému presunu
rodinného a firemného kapitalu.
Nase pravne a danové sluzby vyuziva
priamo alebo prostrednictvom
svojich firiem asi tretina z nich.

Co tieto sluzby pre klientov
zahinaja?
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Specializovany tim pre privatnu
Kklientelu vznikal postupne.
Vyraznejsi zaujem o pravne

a darnové sluzby stivisiace so spravou
a s ochranou osobného a rodinného
majetku sme zaznamenali na
zaciatku ekonomickej krizy zhruba
pred jedenastimi rokmi. Tim sa
postupom ¢asu rozsiril o vybranych
kolegov z poprednych tuzemskych

i zahraniénych kancelarii

a firiem takzvanej velkej Stvorky,
predovsetkym v zaujme toho,

aby sme prominentnej klientele
dokazali zabezpecit komplexné
pravne a danové sluzby. K nasim
klientom patria najvyznamnejsi
slovenski a ceski podnikatelia,
vlastnici rodinnych firiem, vrcholovi
manazéri a vyznamné osobnosti
verejného zivota vratane Spickovych
Sportovcov a umelcov. K extrémne
zlozitym ¢i velmi neStandardnym
pripadom mozZeme prizvat aj
externych poradcov a odbornikov.

Co najbohatsi klienti riesia?
NajvyraznejSou a najdiskutovanejSou
témou je dnes medzigeneracny
transfer kapitalu. Mnozstvo klientov
Coraz CastejSie a intenzivnejSie
zvazuje, akym spdsobom po
aktivnych rokoch opustit podnikanie
¢i riadenie firmy a ako vhodne,
postupne a riadene previest osobny
aj podnikatelsky majetok na svojich
nastupcov, ¢i uz v ramci rodiny,
manazmentu, alebo vonkajSieho
okruhu zaujemcov. Poskytujeme
tiez pravno-darnové poradenstvo

v oblasti Strukttirovania drzby

a spravy privatnych aktiv, rodinnych
holdingov, nadAcii a trustov.
Privatne vlastnicke Struktiry musia
byt pre klienta ¢i jeho rodinu Iahko
ovladatelné a musia bezpecne
odolavat vonkaj$im vplyvom.

S akgmi d'alSimi témami sa pri top
klientoch eSte stretavate?

Je to este napriklad oblast
zahrani¢nych investicii, exportu

a medzinarodného obchodu,

uzsie z privatneho pohladu
medzinarodnej diverzifikacie
majetku s cielom jeho ochrany.
Casto poskytujeme tieZ poradenstvo
a zastupovanie v konaniach

o rozvode manzelstva, usporiadanie
vztahov s detmi ¢i otazku dedicstva.

Cim sa lisia poZiadavky klientov
z radov miliardarov?
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Majetna klientela je, pochopitelne,
naroc¢na. Ocakava nielen Spickové
pravne sluzby a stvisiace dafiové
poradenstvo, ale aj mimoriadnu
casovi flexibilitu a individualny
pristup stabilného timu. Na to

sa napaja efektivita odbornikov,
ktori musia byt dobre oboznameni
s konkrétnymi aspektmi podnikania
klienta, jeho rodinnymi ¢i
majetkovymi vztahmi a pomermi,
ako 3j s jeho viziami a cielmi.
Prirodzenymi poziadavkami

st absolttna diskrétnost,
zrozumitelnost a jednoznacnost
odporicani.

Co musi navyse vediet advokat,
ktorg sa stara o klienta
miliardara?

V naSej kancelarii sa privatnej
klientele venuje stabilny asi
dvadsatpétclenny tim na Cele so

Styrmi spolo¢nikmi vratane mna,
ktori vo svojej profesii a praxi uz
sami dosiahli tispechy a oblasti
podnikania a manazmentu
rozumeji. Prave spolocnici
zaistuji priamu komunikaciu

s klientom. Podobne je to napriklad
vo $vajciarskych ¢i rakiskych
privatnych bankach, kde sa
starostlivosti o najbonitnejsich
klientov venuju tiez bankari

s majetkovym podielom

v banke.

L
Pracujete aj pre verejng sektor.
Co sa jeho témy?

Hospodarenie s verejnymi
prostriedkami povazujeme za
dolezita tému, v ktorej mali

v minulosti Slovensko aj Cesko ur¢ité
rezervy. Sluzby vo verejnom sektore
zameriavame na transparentné
tendre, vystavbu infrastruktirnych
projektov, ako aj rieSenie Statnej
pomoci. Dalsie ddleZité témy pre
verejny sektor su digitalizacia

Statnej spravy a vyuzitie modernych
technologii, a to nielen vo fiskalnej
oblasti. Patri sem aj legislativa -
aktualne sa v Cesku pripravujeme na
rekodifikaciu stavebného prava.

Na Slovensku mate 30 pravnikov
arocné trzby pripadov so
slovenskgm prvkom 4,5 miliéna
eur. Aké tu mate dalSie plany?
Chceme sa rozvijat a v nadviznosti
na to dalej rozsirovat nas tim. Vdaka
Cesko-slovenskému prepojeniu

a cezhrani¢nym skiisenostiam
planujeme posiliiovat pravne sluzby
v oblasti rodinnych holdingov, ktoré
nie st na Slovensku bezné. Okrem
tradi¢nych oblasti, ako st fizie

a akvizicie, obchodné pravo ¢i pravo
nehnutelnosti, chceme aj nadalej
posiliiovat oblast IT a modernych
technologii, ochranu dusevného
vlastnictva, stitazné pravo vratane
sttaZnej ekonomie, ale aj stiidne
spory a arbitraze.
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