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JAROSLAV
HAV EL:

Golf rozvi)i vlastnostr
a hodnoty stéZeni 1 pro
Spickovou advokacu

Jaroslav
Havel (45) je
renomovanym ¢eskym
advokatem, spoluzakladatelem
a fidicim partnerem nejveétsi
Cesko-slovenské advokatni kancelare
HAVEL & PARTNERS. V rozhovoru
pro nas casopis rika mimo jiné, ze
golf je pro néj skvélym konickem
1 oblasti do niz se pred n¢kolika
lety rozhodl cilené

mvestovat.

PRiPRAVIL: Premium Golf, FoTo: Archiv



Pamatujete si na sviij prvni golfovy

zazitek?

S golfem jsem zacal nékdy pred
dvanacti lety na popud svych
pratel, ktefi ho uz néjaky cas hrali.
Detaily si uz Uplné nevybavuiji, ale
ten pocit ano. Byl to velmi pfijemny
zazitek, kterym odstartovala moje
kariéra amatérského golfisty, jestli
se to d& takto nazvat. Hraji prevaz-
né o vikendech nebo na dovolené,
protoze volného ¢asu moc neni, ale
o to vic si to vzdy uzivam.

Cim konkrétné si vas golf ziskal
a kde si jej nejradéji zahrajete?

Libi se mi, Ze je to sport, u kterého
si mohu jak odpocinout od prace,
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tak jej i dobre skloubit s pracov-
nimi aktivitami. Diky golfu jsem
poznal celou fadu inspirativnich

a zajimavych osobnosti réizného
spolec¢enského postaveni a rliz-
nych generaci, protoze — a to je na
golfu oproti jinym sportdim rovnéz
unikatnf — nijak zdsadné vas pfi
jeho hranf nelimituje vas vék. Pokud
jde o oblibend hristé, u Prahy sirad
zahraju na Kacové nebo Albatrossu,
u Brna na Kask&dé a na Slovensku
jsem si oblibil Penati Golf Resort.

Mnoho lidi hraje golf pravé z onéch
spoleéenskych diivodi, plati to
i pro advokaty?

Advokacie je hodné o kontaktu
s lidmi a budovani dlouhodobych

vztahU. Pokud chcete s nékym spo-
lupracovat a dat mu k dispozici své
poradenské know-how, potfebujete
nejprve znéat jeho potreby, cile, vize.
Golf mé tu vyhodu, ze mizete se
svym potencialnim nebo stavajicim
klientem probrat zcela nerusené
spoustu véci a zaroven si pfitom

i dobfe zasportovat. Mné& osobné
se podarilo na golfu dojednat nebo
alespon pripravit zajimavé obchody
v fadech stovek milion@ korun, at
jiz pro naSi kancelaf nebo pro jiné
obchodni partnery, které jsem mezi
sebou neformalné na hristi propojil.

Jsou v tomto sméru stejné
aktivni i vasi kolegové v
kancelafi? Doporucujete jim golf
i z obchodnich diivodii?
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V nasi kanceléfi je mnoho kolegl

z vedenf, kteff hraji golf pravidel-
né nebo se o to alespon snazi.
Ajednim z dlvodd je nepochybné

i to, Ze se mohou na hristi setkat

s obchodnimi partnery, ktefi jsou
zpravidla velmi Casové vytizeni. Ko-
leglim ale doporucuji golf i z jinych
dbvodu. Je to sport, ktery pomaha
zlepSovat koncentraci, rozviji trpéli-
vost, cilevédomost, gentlemanstvi
a respekt k pravidllm hry; tedy
vlastnosti a hodnoty, které by mely
byt stézejni nejenom pro Spicko-
vou advokacii, ale i pro jakékoliv
podnikani.

Ve velkych pravnickych firmach,
jako je ta vase, hraje dilezitou roli
také tymova spoluprace. Co délate
pro to, aby u vas vSichni tahli za
jeden provaz?

Zaklad spociva v ndboru kvalitnich
zaméstnancd, kterym doké&zete
nabidnout zajimavou, skvéle pla-
cenou praci a moznost mimoradné
rychlého osobnfho i kariérniho
rozvoje v pfijemném a pratelském
pracovnim prostredi. Dllezité je
nepochybné i to, jake firma zastava
hodnoty a jak se jich dokaze

v praxi drzet. Konkrétnich néstrojd
a metod na posilovani identifikace
zaméstnanc s vizf a cili firmy je
potom cela fada. Nékteré z nich
jsou velmi dobfe popsény v celo-
svetové proslulych manazerskych
publikacich, jejichz vydavani na
¢eském a slovenském kniznim trhu
nase advokatni kancelar jiz nékolik
let sponzoruje.

MiiZete néjaké tituly jmenovat?

Pomohli jsme vydat napt. bestsel-
lery Jima Collinse Jak z dobré firmy
udélat skvélou a Jak vybudovat
trvale Uspésnou firmu nebo knihy
Vedeni procesu zmény od Johna
Kottera, Kodex lidr( od autorské tro-
jice Dave Ulrich, Norm Smallwood

a Kate Sweetman ¢i Lekce z Private
Equity pro kazdou firmu od autord
Orit Gadieshové a Hugha MacArthu-
ra. Ceskému &tenati jsme také
poprvé zprostredkovali Cesky pre-
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klad nékolika sbornikd z produkce
véhlasného nakladatelstvi Harvard
Business Review tykajici se neje-
nom managementu, ale i komunika-
ce nebo marketingu. A pro majitele
rodinnych firem a manaZzery jsme
do Ceské republiky ,pfivezli” prvni
vydani zahrani¢niho bestselleru od
Judy Martel — Dilemmas of Family
Wealth. Jeho ¢esky nazev Rodin-
né firmy na rozcesti méa evokovat
zejména specifickou situaci v Ceské
republice, kde dochazi poprvé po
padu totalitniho rezimu k obméné
generaci v ramci rodinnych firem.

Radite pouze firmam, nebo se na
vas mohou obracet i jednotlivci,
ktefi FeSi napt. koupi nemovitosti,
placeni dani, rozvod nebo soudni

spor?

Jako jedna z méla kancelafri na trhu
dokazeme pokryvat oboji. Firmy si
nas najimaji na nejrliznéjsi zalezi-
tosti od zalozeni spole¢nosti az po
komplexni mezinarodni transakce
¢i restrukturalizace holdingovych
skupin, kdy je nasim cilem zajis-

tit klientovi maximalin{ efektivitu

a dafioveé optimalni reSeni. Zabyva-
me se také mezigeneraéni vyme-
nou v ramci firem, s ¢imz mame
pravdépodobné nejvetsi zkusenosti
na trhu. Co se tyce tzv. privatnich
klientl, tedy fyzickych osob, coz
jsou obvykle majitelé Uspésnych
firem &i vrcholovi manazeri, tém
jsme dlouhodobé a se zarukou
naprosté spolehlivosti a diskrét-
nosti schopni poskytovat pomoc

v jejich soukromych zélezitostech.
Jedna se o tzv. pravni concierge,
tedy feseni nejrliznéjsich situa-

cf — od ndkupu nemovitosti nebo
sbirky uméleckych predmétd, pres
komunikaci s rlznymi institucemi
az po rodinné zéalezitosti, jako jsou
rozvody, rizné soudni spory apod.
Nase privatni pravné-danové sluzby
dnes vyuzivéa cca tretina nejbohat-
ich Cecht a Slovak, poptavka po
nich ale stale roste i mezi manazery
a stfednimi podnikateli.

Ve svém volném Ease se vénujete
také osobnim investicim. Nékteré

se tykaji i golfu. MazZete pfiblizit,
ocojde?

Golf je pro mé nejenom skvélym
konic¢kem, ale i oblasti, do niz jsem
se pred nékolika lety rozhodl cilené
investovat. V minulosti jsem byl
spoluvlastnikem spole¢nosti GPA
Event (koncem loriského roku jsem
podil odprodal kolegovi/spolecni-
kovi Adolfu Cervinkovi) a stéle jsem
investorem ve spole¢nosti GolfProfi
a akcionarem vydavatelstvi Pre-
mium Media Group, které vydavéa
golfovy magazin Premium Golf,
difve ForGolf. Diky témto aktivitam
jsme schopni napfiklad zajistit U¢ast
klientd HAVEL & PARTNERS na
nékterém z poradanych nebo pod-
porovanych turnajd a propojit je tam
s potencialnimi obchodnimi partne-
ry. Klienti s nami také mohou ces-
tovat za golfem do zahrani¢i, nebo
mit vlastni promo v zavedeném
golfovém titulu anebo VIP nakupni
podminky v GolfProfi pro sebe a své
firmy. NaSe kancel&r zarover pravné
zastupuje celou fadu podnikatelQ

a majitell nejlepsich golfovych hrist
v Ceské republice a na Slovensku.

Pokud jde o Premium Media
Group, jaké tituly kromé magazinu
Premium Golf vydavate?

Medialni skupinu Premium Media
Group jsme zalozili s cilem nabid-
nout spolecenské elité zajimavy
sofistikovany obsah zaméreny na
klicové oblasti jejtho zdjmu. V sou-
¢asnosti vydavame magazin o lu-
xusnich realitdch a Zivotnim stylu
Estate, doplnény o nemovitostnf
portal estate.cz, dale odborny
¢asopis Architect+ a novy ¢asopis
Art Of Living zamé&feny zejména na
interiéry prémiovych nemovitosti.
V on-line titulech mame
premiumsports.cz, modni
magazin lconig.cz a portal
parizskaulice.cz. Co se tykéa spor-
tovnich titult, kromé& Premium
Golf vydavame pro zimni sezonu
jesté magazin Premium Ski, ktery
v obdobném lifestylovém duchu
prinasi novinky ze svéta alpského
lyzovéani. @
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