ADVERTORIAL

Privatnim klientum nabizime
individualni pristup i soulad s jejich vizemi

Pravni a daniové poradenstvi pro bonitni klientelu je jednou z hlavnich specializaci
advokatni kancelaie HAVEL & PARTNERS. Jeji zakladatel a Fidici partner Jaroslav Havel
vrozhovoru detailnéji nastinuje, jaké pozadavky maji tito klienti, popisuje trh se
sluzbami pro miliardare a vysvétluje, pro¢ je pravé jeho kancelar tou spravnou volbou,
pokud hledate odborné privatni poradenstvi.

Co zahrnuji pravni sluzby

pro ceské a slovenské miliardare
ajak dlouho je jiz poskytujete?
Specializovany tym pro privétni kliente-
luvznikal postupné. Vyraznéjsi zajem

0 pravni a danové sluzby souvisejici se
spravou a ochranou osobniho a rodin-
ného majetku jsme zaznamenali s po-
(dtkem ekonomické krize zhruba pied

deseti lety. Tym byl postupem casu
rozsiten o vybrané kolegy z pfednich
tuzemskych i zahranicnich kancelafi

i firem tzv. velké Ctyrky, pfedeviim

v z&jmu toho, abychom prominentni
klientele dokazali zajistit opravdu
komplexni portfolio sluzeb. Nyni je n&3
tym zdaleka nejvétsi na trhu, poskytuje
Spickové poradenstvi a je schopen vy-
borné reflektovat individudIni potteby
klientd. K tém patfi nejvyznamnéjsi
(esti a slovensti podnikatelé, viastnici
rodinnych firem, vrcholovi manazefi

a vyznamné osobnosti vefejného

Zivota, vcetné Spickovych sportovcii

a umélch. Dokazeme efektivné, detail-
né a diky velikosti tymu i mimofadné
rychle zpracovat i extrémné slozité

(i velmi nestandardni pfipady. Navic
disponujeme komplexni mezindrodni
podporou dostupnou pro viechny
kanceldFe a nae pravni sluzby maji
vyznamny mezindrodni dosah. To

znamend, Ze jsme prostiednictvim
vlastni rozsahlé sité vztahd s pravnimi
a daniovymi kolegy ze zahranidi schopni
zajistit nadstandardni sluzby jak
privatnim klientdim, tak jejich firmam
kdekoli ve svété.

Lisi se néjakym zpiisobem
pozadavky movité klientely

na poskytované sluzby?

Movitd klientela je pochopitelné nd-
rocnd. Ocekdva od nds nejen Spickové
prévni sluzby a souvisejici mezinarodni
darové poradenstvi, ale i mimofadnou

casovou flexibilitu a jiz zmiriovany in-
dividudlni pfistup stabilniho tymu. Na
to se napojuje vysoka efektivita nasich
odbornikd, ktefi museji byt velmi dobre
seznameni s konkrétnimi aspekty
podnikani klienta, s jeho rodinnymi &i
majetkovymi vztahy a poméryi s jeho
vizemi a cili. Pfirozenymi poZadavky
jsou pak absolutni diskrétnost komuni-

kace a srozumitelnost a jednoznacnost
nasich doporuceni. To vie dohromady
je zérukou toho, Ze jsme schopni
reagovat okamZité a klientovi presné
v kontextu situace poskytnout odpovi-
dajici pravné-danovy servis v jednom
baliku sluzeb.

0 jaké sluzby maji nejbohatsi
klienti nejcastéji zajem?
Nejvyraznéjim a nejdiskutovanéjsim
tématem je v soucasné dobé oblast
takzvaného mezigeneracniho transferu
kapitalu. Rada klienti stale castgji a in-

tenzivnéji zvazuje, jakym zpdsobem
po aktivnich letech opustit podnikani
(i fizeni firmy a jak vhodné, postupné
a fizené pfrevést osobni i podnikatelsky
majetek na své nastupce, at uz v ramci
rodiny, managementu, i vnéjsiho
okruhu zajemc(. Poskytujeme také
pravni a danfové poradenstvi v oblasti
strukturovani drzby a spravy privatnich
aktiv, rodinnych holdingd, nadaci

a trustd. Privétni vlastnické struktury
museji byt pro klienta & jeho rodinu
skvéle ovladatelné a museji bezpecné
odoldvat vnéjsim vlivim. Zaméfujeme
se také na svéfenské fondy i investice
do uméni. Zminim i oblast zahrani¢nich

investic, exportu a mezindrodniho
obchodu, Uzeji z privatniho pohledu
mezindrodni diverzifikaci majetku
za lcelem jeho ochrany. Pochopi-
telné velmi casto poskytujeme také
poradenstvi a zastupovani v fizenich
0 rozvodu manzelstvi a vypofadani
vztahd s détmi.

Jak velky trh se sluzbami pro
miliardare je a kolik miliardaii
vyuziva sluzeb vasi kancelare?
Setkal jsem se s fadou neoficidlnich
priizkumd a medidlnich Zebficka,

ze kterych vychdzeji i nade odhady, jez
jsou a budou nadale zpfesfiovany diky
kontinudlnimu internimu mapovani trhu
vzhledem k aktudlni situaci. Odhaduji,
7e v Ceské republice a na Slovensku Zije
cca 500 lidi, které bychom mohli oznait
za korunové miliardare. Toto ¢islo se dale
zvySuje nejen diky pfirozenému riistu
majetku a firem téchto osob ¢i Gispésné
zrealizovanému mezigeneratnimu
presunu rodinného a firemniho kapitélu,
alei diky silici skupiné vlastniki tzv.
rodinnych firem. Jingmi slovy trh neni
rozhodné maly a pocet moznyich pfijem-

cli privatnich sluzeb neustaleroste, coz je
celosvétovy trend. Mezi nade klienty se

v soucasnosti fadi zhruba 200 fyzickych
0sob z fad nejvyznamnéjSich ceskyich,
slovenskych a zahranicnich podnikatelii,
investord, clend nejvy3siho manage-
mentu prednich obchodnich spolecnosti,
sportovc(i, umélcd a osob pisobicich ve
vrcholovych vefejnych funkcich.

Poskytujete poradenstvi kazdé-
mu, nebo si miiZete vybirat?

Vétsinu svych klient(i dobe zndme,
protoZe pro né pracujeme fadu let.

Pro spoustu z nich se vyuzivani privat-
niho poradenstvi stalo logickou nad-
stavbou prévnich a dafiovych sluzeh,
jez zajistujeme pro jejich spole¢nosti.
Klienty, ktefi nds oslovuji zvendi, vzdy
velmi peclivé a dlisledné provéruje-
me. Zéroven je s ohledem na pravidla

poskytovéni pravniho poradenstvi
nutné zabyvat se i potencidinim stfe-
tem zdjmii. Obecné feceno je nasim
zajmem dlouhodobé spolupracovat se
$pickovymi, tisp&Snymi, diivéryhod-
nymi a respektovanymi podnikateli

a jejich rodinami. Velké mnoZstvi kli-
entli k ndm pfichdzi v okamziku, kdy
potiebuji asistenci napiiklad v oblasti
mezigeneracniho transferu kapitalu,
a pomémé zahy zjistuji, ze v tomto
sméru jsme kli¢ovym a nejvétSim po-
skytovatelem profesionalnich sluzeb
na cesko-slovenském trhu.

Jak byste popsal advokata, ktery
se stara o klienta miliardare?

V prvni fadé jde o vyspélou osobnost
s Sirokym rozhledem, kterou klient
miZe pfirozené povaZovat za svého
partnera. Takovy advokat klientovi
naslouchd a snaZi se porozumét jeho
pozadavk(im, ale i jeho Zivotnim
postojiim a ciliim. Mélo by zdrovef
jit o clovéka, ktery ve své profesi

a praxi jiz sém dosdhl vyraznych
Gspéchi a dobie oblasti podnikani

a managementu rozumi i ze své
vlastni zkuSenosti. V nasi kanceldfi
se privatni klientele vénuji partnefi

a vedouci advokéti, tedy velmi
zku3eni kolegové, ktefi tvofi tzky
stabilni tym.

Jaké jsou vase priority v oblasti
sluzeb pro nejbohatsi klientelu?
Nasimi hlavnimi prioritami, a to nejen
ve vztahu k bonitnim klientim, jsou
spokojenost klienta a jeho diivéra

v nade schopnosti. Zaklddame si na
individudlnim a osobnim pfistupu

a vzdy usilujeme o to, abychom
klientovi poskytli sluzbu s vysokou
pridanou hodnotou, kterd zcela splni,
nebo idedlné predci jeho ocekdvani.
Tési mé, Ze se nam v téchto ohledech
dlouhodobé velice daii a okruh
klientdi se kazdorocné rozsituje,
¢emuz odpovidaji i naSe hospoddrské
vysledky.
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